1.1.1. L'évolution des eéchanges internationaux

L'essor du commerce mondial ces derniéres décennies est une conséquence de la réductior
générale des mesures protectionnistes sur les échanges de marchandises et du développement de
région du sud-est asiatiques. En retour, on peut estimer que la marché vers le libre-échange a
favorisé la croissance économique.

L'essor du commerce mondial

La croissance des exportations mondiales sur la période 1970-2001, montre que le commerce
mondial a cru ces dernieres décennies beaucoup plus vite que la richesse mondiale. Les échanges s
sont donc intensifiés et le degré d'ouverture au commerce de I'économie mondiale a augmenté. Les
échanges mondiaux représentent 10-12 % de la richesse mondiale a la fin des années 1960 contre
24 % au début des années 2000. Le graphigue suivant retrace le degré d'ouverture de I'économie
mondiale au commerce sur la période 1970-2001, c'est-a-dire le rapport exportations mondiales/PIB
mondial.

Degré d'ouverture de I'économie mondiale
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Source : données FMI, base World Economic Outlook

La comparaison des taux annuels de croissance des exportations et du PIB font apparaitre que
les périodes de croissance économique s'accompagnent d'une croissance accrue du commerce
Cependant, il est difficile d'apprécier si c'est plutét la croissance mondiale qui tire les échanges
commerciaux ou l'inverse.
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Croissance du PIB et du commerce mondiaux
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Source : données FMI, base World Economic Outlook

Sur la période 1977-2001, le taux de croissance annuel moyen du PIB réel mondial a été de 3,4
% et celui des échanges mondiaux de 5,8 %.

Les Nouveaux pays industrialisés dans le commerce mondial

Le tableau suivant donne pour 1967 et 1997 le PIB, le PIB/téte et les exportations de trois
catégories de pays : les pays a hauts revenus (Europe de I'Ouest, Etats-Unis, Canada, Japon), le
pays dits émergents ou intermédiaires (Europe méridionale (Gréece, ex-Yougoslavie, Serbie,
Portugal, Israél), Mexique, Brésil, Indonésie, Corée du sud, Malaisie, Philippines, Thailande,
Chine)) et les pays dits non émergents. Les exportations et les PIB sont mesurés en dollars constants
1990.

PIB PIB/téte Exportations 3
1967-1997
(milliards $) (milliers $) (milliards $) Croissance 1967-199

1967 1997 1967 1997 1967 1997 PIB PIB/téte | Exports

Pays non émerg | 1348,1 | 2628,6 886,8 972,3 166,3 452.,8 195,0 9,64 172,3

Pays émergents 743,9 | 3767,3 565,1 | 1628,4 88,2 | 1018,1 506,4 | 188,10 | 1054,3

Pays riches 7851,8 [18904,2 [12075,0 |22965,0 576,1 | 3302,7 240,7 90,10 473,3

Source : données base Chelem Cepii

En 1967, les pays aujourd’hui classés dans les pays non émergents apparaissent dans unt
meilleure situation que ceux actuellement classés dans les nouveaux pays industrialisés. lls
représentent une part plus importante des exportations mondiales (20 % contre 10,6 % pour les pays
emergents), de la richesse mondiale (13,5 % contre 7,5 %) ; enfin leur PIB/téte est plus élevé. En
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1997, la situation est totalement inversée : les pays non émergents ne représentent plus que 9,5 %
des exportations mondiales contre plus de 21 % pour les pays émergents ; leur part dans la richesse
mondiale est tombée a 10,3 % contre 14,9 % pour les pays émergents ; enfin, leur PIB/téte est
nettement plus faible. Notons que les PIB/téte en 1967 et en 1997 ne sont que des moyennes
cachant de fortes disparités de développement : par exemple, le PIB/téte de la Corée du sud, qui
était de 1240 dollars en 1967, est passé a 8949 dollars en 1997; celui de la Malaisie est passé de 92!
a 3700 dollars.Par contre le PIB/téte des Philippines, pourtant classées dans les NPI asiatiques, n'es
passé que de 529 a 723 dollars.

Les deux tableaux qui suivent sont des matrices des échanges sur I'ensemble des produits (biens
manufacturés et primaires) pour les années 1967 et 1998. Les exportations de chaque groupe de
pays se lisent en ligne et les importations en colonne. La somme des lignes (total des importations
mondiales) est égale a celle des colonnes (total des exportations mondiales). Les chiffres sont
exprimés en % des échanges mondiaux.

Matrice des échanges 1967 (% des échanges mondiaux)

Origine pestation ém'e\'rzgnts Emergents Riches Total

Non émergents 10,20 1,71 10,36 22,27
Emergents 1,31 0,73 7,24 9,27
Riches 8,65 8,24 51,57 68,46
Total 20,16 10,68 69,16 100,00

Matrice des échanges 1998 (% des échanges mondiaux)

Origine DEl éme’)\lrgre]nts Emergents Riches Total

Non émergents 2,51 2,13 7,73 12,37
Emergents 1,38 3,79 11,94 17,11
Riches 5,91 15,12 49,48 70,51
Total 9,80 21,04 69,15 100,00

Source : données base Chelem Cepii

Ces deux matrices nous offrent un complément d'informations sur la place respective des pays
riches, émergents et non émergents dans le commerce mondial.

Depuis 30 ans, la place des pays riches dans les échanges mondiaux des biens reste stable €
prédominante. lls constituent environ 70 % des échanges (moyenne des exportations et des
importations). De plus, a peu pres 50 % des échanges mondiaux sont réalisés exclusivement entre
pays riches ! Il ne faut donc pas surestimer I'importance de I'essor commercial des nouveaux pays
industrialisés, méme si elle est bien réelle (pres de 20 % des échanges mondiaux en 1998 contre 1C
% en 1967).

Les échanges des économies en développement, qu'elles soient émergentes ou non émergente:
sont largement, et de plus en plus tournés vers les économies riches : 56 % de leurs exportations et
55 % de leurs importations en 1967 ; 66,7 % et 68,2 % en 1998. Le total des échanges opéreés entre
économies en développement (échanges entre pays non émergents et émergents et échange
intracatégoriels) n'excéde pas 14 % en 1967 et 10 % en 1998.
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Degré d'ouverture sur |'extérieur et croissance

Le décollage des nouveaux pays industrialisés et la stagnation, voire le recul des pays non
émergents semblent en partie s'expliquer par une attitude différente vis-a-vis de 'ouverture sur le
commerce mondial. Le graphique suivant retrace I'évolution, de 1967 a 1997 du degré d'ouverture
des économies par catégorie.
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Source données base Chelem Cepii

Les pays non émergents ont mis en place au cours des années 1960-1970 une politique de
croissance fondée sur la substitution de la production nationale aux importations et appuyée par une
politique commerciale protectionniste. Au contraire, les pays émergents ont développé au cours des
années 1970-80 une stratégie d'exportations vers les pays développés accompagnée d'une plus fort
libéralisation de leurs échanges. Cette politique leur a permis d'oriknterspécialisation
internationalevers les produits manufacturés a demande croissante sur le marché mondial.

On constate aisément que les économies émergentes se sont fortement ouvertes sur l'extérieur at
cours des décennies 70-80, leur effort & I'exportation (rapport exportations/PIB) passe de 12,3 % du
PIB en 1967 a 27 % en 1997. Sur la méme période, les économies non émergentes,passent de 11,
% a 17,2 %. 1l semblerait donc que I'ouverture au commerce mondial ait été un facteur de rattrapage
parmi d'autres pour un certain nombre d'économies pauvres des années 1960.

REI 8111.dodPaget sur4



1.1.2. Les spécialisations internationales

Si les pays développés demeurent les principaux exportateurs en matiere de biens mixtes et
d'équipement, ils perdent au cours des deux derniéres décennies leurs positions commerciales er
matiere de biens de consommation au profit des pays émergents ou nouveaux pays industrialisés
(NPI). Les spécialisations internationales ne sont donc pas figées.

Introduction

L'évolution des spécialisations des différentes économies, classées par niveau de richesse, révele
gue ce sont les pays émergents qui ont connu les plus importantes modifications de spécialisation
internationale.

Les spécialisations sont révélées au moyen d'indicateurs (méthode des avantages comparatifs
révélés, ou ACR). Ici, elles sont évaluées sur la base du solde commercial de chaque catégorie de
produits divisé par le PIB. Pour chaque catégorie de produits, les valeurs ainsi obtenues précisent
leur contribution positive ou négative au solde commercial, en millieme du PIB. Une valeur positive
(resp. négative) signifie que le pays est un exportateur net (resp. importateur net) pour le produit.
Une valeur proche de zéro signifie que le pays exporte et importe le produit pour des valeurs
sensiblement équivalentes. Pour plus de détails, on consultera le document Golessawéure des
avantages comparatifs révelés.

Les categories de produits

Il existe six grandes catégories de produits : les produits primaires ; les produits manufacturés de
base ; les biens intermédiaires ; les biens d'équipement; les produits mixtes; les biens de
consommation.

® Les produits primairesminerais et minéraux, pétrole, gaz naturel et charbodugsoagricoles
non transformés.

® Les produits manufacturés de base : matériaux de construction (ciment, céramiques, verre, etc.)
et produits métallurgiques et chimiques de badedt lingots, engrais, etc.).

® Les biens intermédiaires : produits sidérurgiques, chimiques et agricoles de premiere
transformation (tuyauterie, fils et tissus, papiers et cartons, charpentes et boiseries, dérivés
pétrochimiques), moteurs industriels, quireasié, pieces détachées, etc. .

® Les biens d'équipements : machines-outils, matériels agricoles, matériels de transport, machines
de construction, armement, etc. .

®* Les produits mixtes : articles en cuir et en plastique, meubles, électricité, pétrole raffiné,
produits agroalimentaires (corps gras alimeatifarines, conserves,etc.) .

®* Les biens de consommation : automobiles particulieres, électro-ménager, optique, vétements,
produits pharmaceutiques et d'hygiéne, alimentation, etc..

On peut simplifier l'analyse en associant quatre des six catégories en raison de leur

complémentarité : les biens intermédiaires avec les biens d’équipement d’'une part ; les produits
mixtes avec les biens manufacturés de base d’autre part.
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Les spécialisations internationales par groupes de pays

On présente trois graphiques qui donnent les évolutions de spécialisation pour les années 1967,
1982 et 1997 de trois catégories de pays : les pays a hauts revenus (Europe de I'Ouest, Etats-Unis
Canada, Japon), les pays dits émergents ou intermédiaires (Europe meéridionale (Grece, ex-
Yougoslavie, Serbie, Portugal, Israél), Mexique, Brésil, Indonésie, Corée du sud, Malaisie,
Philippines, Thailande, Chine)) et les pays dits non émergents ou en voie de développement.

ACR des économies émergentes

Contribution au solde commercial (millieme du PIB)

co
o
|

67 69 71 73 75 77 79 81 83 8 8 89 91 93 95 97

—s—Primaires ——Manufacturés de base et produits mixtes
—e—Biens intermédiaires et d'équipement —o—Biens de consommation

ACR des Economies développées

Contribution au solde commercial (milliéme du PIB)

67 69 71 73 75 77 79 81 83 8 87 89 91 93 95 97

—a—Primaires —4—Manufacturés de base et produits mixtes
—e—Biens intermédiaires et d'équipement —+—Biens de consommation
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ACR des Economies non émergentes

Contribution au solde commercial (milliéme du PIB)

67 69 71 73 75 77 79 81 83 8 87 89 91 93 95 97

—m—Primaires —4—Manufacturés de base et produits mixtes
—e—Biens intermédiaires et d'équipement ——Biens de consommation

Source : données base Chelem Cepii

Ce sont les économies émergentes, celles qui se sont les plus ouvertes sur I'extérieur au cours
des décennies 70-80, qui ont pu se forger et développer de nouvelles spécialisations dans des
productions plus élaborées.

On observe sur les décennies 1980-90 un net retournement des spécialisations sur les biens de
consommations. Les pays a hauts revenus, jusque la exportateurs nets, deviennent importateurs nets
A partir de cette époque, la position commerciale créditrice des pays émergents dans ces
productions ne cesse de s'accroitre. Un renforcement de leur spécialisation dans les produits mixtes
accompagne cette évolutiohes pays non émergents renforcent leurs spécialisations dans les
productions a faible valeur ajoutée (produits primaires et manufacturés de base) mais conservent
une position débitrice pour la plupart des autres productions.

La comparaison des soldes commerciaux des pays émergents et non émergents montre que la
plus grande ouverture sur le commerce mondial des premiers a favorisé lintensification et la
diversification de leurs spécialisatiortsn 1997, les produits manufacturés et mixtes représentent
pour les économies émergentes une contribution positive a leur solde commercial d'environ 3 % de
leur PIB; cette contribution est supérieure a celle des produits primaires (2,5%), qui ne cesse de
diminuer depuis les années 1970. Pour les économies non émergentes, les produits manufacturés e
mixtes représentent la méme année une contribution positive a leur solde commerciale de seulement
1,5 % de leur PIB; cette contribution est inférieure a celle des produits primaires (3,5 %), qui ne
cesse d'augmenter depuis les années 1970 en dépit de la baisse des prix sur I'énergie et les matiére
premieres de la seconde moitié des années 1980.

Les économies émergentes et non émergentes sont toutes importatrices nettes de biens
intermédiaires et d'équipement. Cependant les évolutions sur 30 ans montrent que les économies
émergentes réduisent peu a peu leurs déficits commerciaux pour ces produits, et ce, en dépit d'une
forte demande intérieure engendrée lear croissance économiqueu &Aontraire, les économies
non émergentes voient leurs déficits commerciaux sur ces produits se creuser, signe d'une absence
de développement des industries locales de biens d'équipement substituts aux importations.
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1.1.3. Les échanges par produits

L'évolution entre 1967 et 1995 du commerce mondial par produits révele : I'importance croissante des
échanges de biens d'équipements et de consommadéahéclin du commerce des produits de base et
des produits primaires.

Composition des échanges de biens
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% commerce total de biens
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67 69 71 73 75 77 79 81 83 8 8 89 91 93 95

—=—Primaires —=—Manufacturés de base et produits mixtes
—e—Biens intermédiaires et d'équipement —s—Biens de consommation

Source : données base Chelem Cepii

Cette évolution dans la composition du commerce des marchandises est a rapgdtocher
développement de I'Asie du Sud-Est cours des années 1980-90 et de l'importance prise par cette
région du monde, a la fois comme exportatrice de produits de consommation et comme importatrice de
biens d'équipements. Par contre, les prix des produits primaires n'ont pas cessé de baisser sur |
décennies 1980-90.
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1.2.1. Les échanges entre grandes régions du Monde

Le commerce mondial est dominé par les échanges entre les trois régions du monde les plus
développées (Amérique du Nord, Europe de I'Ouest et Asie du sud-Est)

Un commerce international tripolaire

L'histogramme suivant présente les exportations des grandes régions mondiales. Les
pourcentages correspondent au commerce de chaque zone (total des exportations et des
importations) avec le Reste du Monde par rapport au commerce mondial. Les principales régions
agrégées sont : Alena : Etats-Unis + Canada + Mexique. Amérique latine : Amérique centrale (hors
Mexique) + Amérique du Sud. Europe : Allemagne + France + Italie + lles Britanniques + Hollande
+ Belgique + Pays alpins + Pays scandinaves + Europe méridionale. Proche-orient : Maghreb +
Proche-Orient + pays du Golfe. Ex-URSS : Ex-URSS + Europe centrale.
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Source : données base Chelem Cepii

Le commerce mondial apparait dominé par trois grandes régions développées ou en cours de
développement rapide : par ordre d'importance, I'Europe, I'Alena et I'Asie du sud-est associée au
Japon. L'évolution sur pres de trente ans du commerce inter-zones révele I'essor de la Chine et de
I'Asie du Sud-Est, devenus, associé au Japon, le troisieme pble commercial mondial et le déclin
relatif de I'ex-URSS, de I'Amérique latine et de I'Afrique. Il apparait nettement que les régions qui
ont pris de l'importance dans le commerce mondial sont celles qui ont connu une croissance
économique forte. Les régions stagnantes ou en déclin ont vu au contraire leur importance se
réduire.
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Un commerce international dominé par les pays riches

Le tableau suivant présente les principaux exportateurs de marchandises et de services.

Les exportateurs mondiaux pour 1994-95 (milliards de $)
Exportations Exportations
Marchandises Services
Pays Valeur Rang % Valeur Rang % %
commerce

Etats-Unis 583,9 1 11,6 178,2 1 17,2 26,1
Allemagne 508,5 2 10,1 54,9 6 53 11,3
Japon 443,1 3 8,8 56,8 5 55 12,8
France 286,2 4 5,7 89,1 2 8,6 28,5
Royaume-Uni 242,1 5 4,8 60,2 3 5,8 22,6
Italie 231,2 6 4,6 59,3 4 57 23,6
Pays-Bas 195,3 7 3,9 42,3 7 4,1 23,2
Canada 192,2 8 3,8 19,2 14 1,8 10,5
Hong-Kong 3,5

export. Locales 29,9 9 0,6 31,4 10 3,0 17,2
réexportations 143,9 2,9

Belgique-Luxem. 168,3 10 3,3 36,3 8 3,5 22,8
Chine 148,8 11 3,0 16,2 16 1,6 13,7
Corée du sud 125,1 12 2,5 18,8 15 1,8 16,7
Singapour 2,3

export. locales 69,6 13 1.4 22,9 12 2,2 18,8
réexportations 48,7 1,0

Taiwan 111,7 14 2,2 13,6 18 1,3 12,8
Espagne 91,6 15 1,8 33,8 9 3,3 31,3
Suisse 81,6 16 1,6 22,8 13 2,2 21,6
Suede 79,9 17 1,6 13,4 20 1,3 18,2
Mexique 79,7 18 1,6 8,7 26 0,8 12,5
Malaisie 74,0 19 15 6,4 32 0,6 10,1
Russie 64,8 20 1,3 9,0 25 0,9 12,2
Autriche 58,1 21 1,2 28,6 11 2,8 39,1
Thailande 56,5 22 1,1 11,3 22 1,1 20,2
Australie 53,1 23 1,1 13,4 19 1,3 22,1
Danemark 48,8 24 1,0 13,9 17 1,3 249
Arabie saoudite 48,2 25 1,0
Brésil 46,5 26 0,9 4,8 36 0,5 9,8
Monde 5033,0 100 | 1035,0 100 19,8
Source : OMC, rapport 1998

Les échanges de marchandises sont encore prépondérants (méme s'ils tendent a reculer)
puisqu'ils représentent 80% du commerce mondial. Les dix premiers exportateurs mondiaux de
marchandises et de services sont des pays riches; ils totalisent plus de 60 % des exportations
mondiales. Le classement des exportateurs par marchandises et par services apparait quelque pe
différent. Ainsi, la France, est-elle le quatrieme exportateur de marchandises et le deuxieme
exportateur de services, derriere les Etats-Unis.
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La régionalisation des eéchanges

Le développement du commerce international au cours de derniéres décennies et la concurrence
accrue des régions du sud-est asiatique pourrait laisser croire qu'aujourd'hui, la plupart des régions
exportent et importent massivement vers les autres régions du monde. Cette conception de la
mondialisation s'avere dans les faits quelque peu simpliste. En réalité, on observe encore une forte
polarisation géographique des échanges. Le tableau qui suit est une matrice des échanges pout
'lannée 1999. Les principales régions exportatrices figurent en ligne. Les mémes régions,
importatrices, figurent en colonne. Les échanges sont exprimés en % des échanges mondiaux.

Echanges intrarégionaux et interrégionaux

dans le commerce mondial de marchandises 1999
Amérique du Nord 6,76 2,66 3,31 0,11 0,20 0,41 3,61 17,07
Ameérique latine 3,34 o0.87| 0o70| 005 005| 0,05| 0,32 543
Europe occidentale 4241 1,041 2969 220| 1,08| 1,05( 3,21 42,98
Europe c./o.,Etats baltes,CEl 0,17 o0,07| 2,19 102 005]| 0,07| 0,29 3,91
Afrique 0,31 0,06| 1,04| 003| 020]| 0,03| 0,28 2,05
Moyen-Orient 0,46( 004 063| 002 015| 0,26 1,33 3,11
Asie 6,70 063| 460| 0,23 0,39| 0,67| 11,87 | 25,46
Monde 21,98 5,37 | 42,16 3,66 2,12 2,541 20,92 100
Source : OMC, rapport 2000

La majeure partie du commerce mondial s'effectue entre pays riches. Les trois régions du monde
les plus développées (Amérique du Nord, Europe et Asie), qui constituent les trois principales
régions exportatrices, commercent massivement entre elles et peu avec le reste du monde moins
développé (Afrigue, Moyen-Orient). Au contraire, les régions moins développées commercent peu
entre elles et orientent leurs exportations surtout vers les régions les plus développées.

Les échanges intrarégionaux ou intrazones (c'est-a-dire ceux réalisés au sein d'une méme région
ou zone mondiale) représentent environ la moiti€ du commerce mondial des marchandises. Les
grandes unions commerciales régionales qui se sont formées au cours des derniéres décennies
comme le Marché Unique Européen, I'Alena nord américain, ou encore le Mercosur sud-américain,
ne font le plus souvent qu'officialiser et rationaliser I'organisatesréseaux naturels d'échanges
"de proximité" pré-existant€En dépit des biais introduits par le découpage géographique (Les
Etats-Unis sont traités comme un seul pays alors que I'Europe est fragmentée), il semble bien que
les échanges intrazones sont d'autant plus intenses que la région concernée est développée (c'est-i
dire que le PIB/habitant est élevé). A l'aide du tableau précédent, on peut aisément vérifier que les
échanges intrazones représentent 34,6 % des échanges de I'Amérique du Nord, 70 % de ceux de
I'Europe et 51 % des échanges de I'Asie. Les régions moins développées présentent des chiffres
beaucoup plus modestes : 16 % pour I'Amérique latine, 9,6 % pour I'Afrique et 9 % pour le Moyen-
Orient.
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1.2.2. Les échanges de proximité

Les réseaux commerciaux des Etats-Unis, du Japon et de I'Europe de I'Ouest avec leur proche
"arriere pays" drainent une part significative, et parfois prépondérante de leurs échanges avec le
reste du monde.La mondialisation des échanges n'a donc pas diminué les échanges "de proximité"
entre les pdles commerciaux et leurs périphéries.

Introduction

On étudie l'intensité des échanges régionaux de deux grandes économies, le Japon et les Etats
Unis.Pour chacune, on donne, a trente ans d'intervalle (années 1967 et 1995), le "poids commercial"
et le "poids économique™ des autres régions du monde. Le poids commercial d'une région s'entend
ici comme la part en % qu'elle représente dans les exportations du Japon ou des Etats-Unis. Le
poids économique d'une région est mesuré simplement par la part en % qu'elle représente dans le
PIB mondial. Les deux derniéres colonnes calculent la place relative de chaque région importatrice
pour le pays exportateur a I'aide du ratio poids commercial/poids économique. La mesure proposée
est reprise de SummetsElle est fondée sur le principe selon lequel, dans un monde sans codts de
transport ni barrieres protectionnistes, avec des consommateurs aux golts uniformes et des
producteurs disposant des mémes technologies, chaque pays exporterait vers les autres régions di
monde proportionnellement a l'importance économique des régions importatrices.

Dans ce cas en effet, lorsque la région A représente 10% de la richesse mondiale, elle constitue
aussi 10 % de la demande mondiale et par conséquent 10 % des exportations de chacune des autre
régions. Dans un tel univers, la répartition géographique des exportations reste uniforme ; le volume
des échanges ne dépend plus que de la demande, a I'exclusion de tout autre critere (distance, qualit:
des produits, liens historiques et culturels, accords commerciaux, etc.). Donc, le ratio X/Y doit étre
toujours égal a 1 ou proche de 1 quelque soit le pays exportateur et pour quelque région
importatrice que ce soit. Ce critére fait donc référence a une situation idéale, une norme, permettant
d'estimer l'intensité relative du commerce entre un pays et ses partenaires commerciaux. Les
échanges entre le pays exportateur étudié et une région importatrice sont jugés d'autant plus réduits
(importants) que le ratio prend une valeur faible (forte) et inférieure (supérieure) a l'unité. Les écarts
par rapport a la norme traduisent I'existence de zones préférentielles ou naturelles d'échanges.

! Summers L., 1991, Regionalism and the World Trading Sy$tederal Reserve Bank of Kansas City
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Les exemples du Japon et des Etats-Unis

Les deux tableaux suivants présentent les résultats du ratio (poids commercial/poids
economique) pour le Japon puis pour les Etats-Unis.

?;Jsgnd'exportation X (Export., % total) EI(BP:E&:/(?HSII[; ratio X/Y
1967 1995 1967 1995 1967 1995

Etats-Unis 31,38 27,67 30,34 26,00 1,034 1,064
Canada 3,07 1,92 2,42 2,61 1,268 0,735
Mexique 0,50 0,81 0,97 1,21 0,515 0,669
Amérique Latine 5,44 3,40 3,85 4,64 1,412 0,732
Europe de I'Ouest 14,14 16,46 36,73 33,59 0,385 0,490
Proche Orient 3,16 2,09 2,45 2,61 1,289 0,800
Afrique 7,11 1,37 1,51 1,32 4,708 1,038
Inde et Indonésie 2,55 2,85 1,35 2,31 1,888 1,234
Asie non développée 3,69 0,88 0,45 0,62 8,200 1,419
Japon | e 9,30 1352 | -
NPI d'Asie 18,02 31,85 1,20 4,18 15,01 7,619
Chine et Indochine 3,98 7,84 0,66 2,94 6,030 2,666
Ex-URSS et Europe centrale 2,39 0,47 7,20 2,80 0,332 0,167
Australie et Nouvelle-Zélande 4,53 2,39 1,57 1,65 2,885 1,448
Divers 0,04 0,00 0,00 000 | @ -
Total 100,00 100,00 100,00 1000 | -
Source : données base Chelem Cepii
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Zone d'exportation X (Export., % total) ;ﬁ::ﬁé;ﬁigg ratio X/Y
Etats-Unis

1967 1995 1967 1995 1967 1995
Etats-Unis | | @ - 30,34 26,00 | @ -
Canada 24,40 19,98 2,42 2,61 10,080 7,655
Mexique 3,97 8,26 0,97 1,21 4,092 6,826
Amérique Latine 11,38 8,82 3,85 4,64 2,955 1,900
Europe de I'Ouest 32,25 23,98 36,73 33,59 0,878 0,713
Proche Orient 2,35 2,94 2,45 2,61 0,959 1,126
Afrique 2,77 0,99 1,51 1,32 1,834 0,750
Inde et Indonésie 1,99 1,21 1,35 2,31 1,474 0,523
Asie non développée 1,10 0,40 0,45 0,62 2,444 0,645
Japon 9,27 11,91 9,30 13,52 0,996 0,880
NPI d'Asie 3,92 14,78 1,20 4,18 3,266 3,535
Chine et Indochine 0,87 3,09 0,66 2,94 1,318 1,051
Ex-URSS et Europe centrale 0,83 1,03 7,20 2,80 0,115 0,367
Australie et Nouvelle-Zélande 3,03 2,50 1,57 1,65 1,929 1,515
Divers 1,86 0,10 0,00 oo0o0f - -
Total 100,00 100,00 100,00 1000 - | -
Source : données base Chelem Cepii

Des échanges commerciaux encore tres regionalisés

Les échanges du Japon et les Etats-Unis sont géographiguement trés concentrés. Une part
significative de leurs exportations se font avec une zone d'arriére-pays spécialisée dans la sous-
traitance et la fourniture de matiéres premiéres et de produits semi finis.

Pour les Etats-Unis, en 1995, le Canada, le Mexique et I'Amérique Latine représentent
ensemble environ 37% des exportations américaines, alors que ces trois régions ne constituent que
8,4% du PIB mondial. Les exportations américaines vers ces trois régions sont donc
disproportionnées par rapport au poids de leur marché dans I'économie mondiale (environ 4,4 plus
élevées que la norme). Elles sont plus importantes que le total des exportations américaines vers
I'Europe de I'Ouest et le Japon. Pour le Japon, on observe le méme phénoméne avec les NPI d'Asie
(Corée du Sud, Taiwan, Singapour, Hong-Kong, Thailande, Malaisie et Indonésie) et la Chine. En
1995, ces NPI associés a la Chine représentent, pres de 40% des exportations japonaises, alors qu'il
ne constituent qu'un peu plus de 7% du PIB mondial. Les exportations japonaises vers ces deux
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régions sont environ 5,7 fois plus élevées que la normale et a peine moins importantes que le total
des exportations japonaises vers les Etats-Unis et I'Europe de I'Ouest.

Des échanges commerciaux croissants avec les marchés dynamiques

Entre 1967 et 1995, la part des échanges américains et japonais avec I'Asie du Sud-Est et la
Chine progresse notablement alors que I'on observe une régression des échanges avec |'Afrique,
I'Asie non développée et I'Amérique latine. La seule exception notable concerne I'Europe de I'Ouest.
La part des exportations américaines vers cette région régresse et celle des exportations japonaise:
tend a stagner. Une partie de l'explication tient sans doute dans la constitution de [I'Union
européenne, qui a favorisé les échanges intra-européens mais a freiné la pénétration des produits
japonais et américains par la mise en place d'un systeme de préférences communautaires et d'ur
régime de tarifs extérieurs commun.

La méme étude réalisée sur I'Europe de I'Ouest révélerait des caractéristiques similaires, avec
une concentration géographique des exportations européennes vers un "arriere-pays" constitué par
I'Europe centrale et de I'Est, I'Afrique du Nord, la Turquie et le Proche-Orient.
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2. introduction. Les trois regles d'or des échanges internationaux

Toute étude des échanges internationaux repose sur trois régles d'or, incontournables et universelle
les gains a I'échange sont le résultat des importations ; les gains a I'échange nécessitent le plus souv
une spécialisation ; les gains a I'échange n'ont pas de rapport avec un excédent de la balan
commerciale. df. Patrick Messerlin, 1998 ommerce internationalPUF, introduction, pp. 6-)6Ces
trois regles sont importantes a souligner, car elles rectifient des idées erronées mais répandues dans
public.

Les gains a I'échange sont le résultat des importations

Une premiére idée répandue est que le commerce international apporte un gain grace aux exportatior
et que les importations sont un mal nécessaire pour pouvoir exporter. Or, I'analyse économique montr
gue c'est exactement l'inverse qui se produit : le commerce international n'apporte des gains que par I
importations qu'il autorise, et les exportations sont le prix a payer pour les obtenir.

* En effet, il apparait plus profitable pour une nation d'importer les produits qui sont localement
inexistants ou plus colteux a produire sur place. L'offre intérieure s'accroit puisque une offre
étrangere s'ajoute a I'offre locale. La baisse induite des prix locaux des produits importables (biens
étrangers importés et biens locaux substituts aux importations) augmente la consommation de
ménages. L'équilibre est atteint lorsque les prix locaux de ces biens ont baissé jusqu'au niveau de
prix mondiaux.

® |l estclair, en vertu de la regle fondamentale de I'équilibre emplois-ressources, que cette hausse de |
consommation doit étre financée par des exportations : ceux des produits locaux qui bénéficient de
prix plus élevés sur les marchés étrangers vont étre exportés. L'offre locale de ces produits tend alor
a se réduire. La hausse induite des prix locaux des produits exportables diminue la consommation de
ménages. L'équilibre est atteint lorsque les prix locaux de ces biens ont haussé jusqu'au niveau de
prix mondiaux.

Un gain net maximal a I'échange exige une spécialisation

Une deuxiéme idée répandue est que la spécialisation des pays en termes de production e
d'exportation est néfaste au bien-étre. Or, la encore, I'analyse économique montre que c'est exacteme
I'inverse qui se produit : le commerce international apporte ainsi un gain net maximal lorsque I'écart entre
le gain de pouvoir d'achat tiré des importations et la perte de pouvoir d'achat engendré par le:
exportations est positif et maximal.

®* Pour maximiser les gains tirés des importations, il suffit que le pays ouvre ses frontieres aussi
largement que possible aux productions étrangeres de fagcon a obtenir les prix les plus bas.

* Pour minimiser les colts des exportations, le pays a intérét a se spécialiser dans la production de
biens exportables les moins colteux pour lui. Selon que cette spécialisation engendre, ou I'abando
pur et simple de la production des biens concurrents des importations, ou seulement une réduction ©
leur offre, on parlera de spécialisation compléte ou de spécialisation incompléte : dans le premier cas
toutes les ressources productives du pays peuvent étre utilisées a la fabrication des biens exporté
dans le second cas, le secteur exportateur ne peut absorber qu'une partie des ressources jusque
employées dans le secteur importateur.
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Le gain a I'échange ne nécessite pas un excédent commercial

La derniére idée fausse répandue est que le commerce international n'est bénéfique que si la balan
commerciale est excédentaire. Or, les modéles explicatifs des échanges démontrent I'existence de gain:s
I'échange sur le long terme dans des situations ou la balance commerciale des pays est toujours
I'équilibre.

En réalité, les déséquilibres de la balance commerciale sont de nature macro-économique et s
produisent sur le court- moyen terme. Sur le long terme, une balance commerciale doit étre équilibrée
L'identité fondamentale de la comptabilité nationale pose que le PIB est égal a la consommation plu:
I'investissement plus le solde commercig=C+I+(X-M). Comme [|'épargne S est la différence entre le
PIB et la consommation (S=Y-C), on vérifie que-l=X-M. Un déséquilibre de la balance commerciale
est donc le reflet du déséquilibre macro-économique interne entre épargne et investissement.

Le modele standard ou général des échanges

Il est possible de construire un modeéle standard des échanges, qui dégage un ensemble de résult
toujours Vvérifiés, quels que soient les déterminants des échanges internationaux. Ainsi, le modele d
Ricardo-Mill ou celui de Hecksher-Ohlin-Samuelson peuvent étre assimilés a des cas particuliers de c
modéle standard.

On raisonne a partir de I'existence de deux économies, I'économie locale ou domestique et I'économi
étrangere ou reste du monde. Les deux pays ou régions présentent les mémes caractéristiques génére
Pour distinguer le reste du monde de I'économie locale, on utilise une étoile en exposant. Ainsi, pa
exemple, la méme grandeur , désignée par x dans I'‘économie locale, sera désignée par x* dar
I'économie étrangere.

Les deux régions produisent et consomment deux biens : un bien agricole (A). et un bien industriel
(). Les marchés des biens et des facteurs de production respectent les hypotheses de la concurrence p
et parfaite. Cette facon d'étudier les échanges commerciaux a l'aide d'un modéle dit "2x2" (deux pays ¢
deux biens) est tres courante en économie internationale. Elle permet de dégager des résulta
incontestables, parce qu'obtenus dans le cadre d'analyse le plus simple possible. Leur robustesse p¢
ensuite étre vérifiée dans un monde plus "réaliste", comprenant plusieurs pays et plusieurs produits.

En regle générale, les échanges internationaux sont abordés dans un univers sans mobilit
internationale des facteurs de production. La levée de cette hypothése (par exemple, avec la prise ¢
compte des transferts internationaux de revenus) permet de préciser l'influence sur la production, I
demande et le revenu d'une économie ouverte des mouvements internationaux des capitaux et d
migrations des travailleurs.

Les trois paragraphes suivants présentent les caractéristiques principales et les propriétés du modé
général : étude de l'offre (8 211) et de la demande (8§ 212) ; les réactions d'une économie ouverte at
variations des prix (8 213) ; I'équilibre mondial des échanges (8 214). La section deux expose les
enseignements importants tirés du modele général : linfluence du commerce international sur la
croissance économique (8§ 221 et § 222) et le réle des tranferts internationaux de revenus (8§ 223). Un
annexe mathématique présente les principales démonstrations des résultats exposés dans le chapi
(8§ 2annexe).

Les démonstrations, les études et les graphiques sont principalement tirés de deux ouvrages : P. Krugman et M. Obstfel
1995, Economie internationalegshap. 5, p. 103-132 ; R. Caves et R. Jones, 1B8dnomie internationale. I. Le commerce
premiére partie, p. 15-70.

REI 82intro.dod?age2 sur2



2.1.1. Les possibilités de production et I'offre

La frontiere des possibilités de production

Définition et interprétation

On suppose que chague pays produit deux types de biens : un bien industriel et un bien agricole.
La frontiere des possibilités de production de chaque pays peut étre représentée par une courbe
concave par rapport a l'origine, la courbe FF. FF précise les quantités des biens industriel et agricole
gu'une économie peut techniquement produire en utilisant I'ensemble de ses ressources (plein-
emploi des facteurs de production). La surface rose délimitée par FF et les axes est dénommée bloc
des possibilités de production. Elle représente les quantités de biens que I'économie peut produire
sans nécessairement utiliser la totalité de ses ressources (sous-emploi des facteurs).

Le point A ou B correspond a une production avec plein-emploi des ressources. En C, il y a sous
emploi. Enfin, D correspond a une combinaison de produits techniquement inaccessible pour
I'économie en I'absence de nouvelles ressources ou de progres technique.

La pente de la frontiére s'interprete comme un codt lié aux modifications des productions, c'est-
a-dire au remplacement partiel de la production d'un bien par un autre. Ce co(t est appelé le colt
d'opportunité. Lorsque la frontiere FF est concave par rapport a l'origine, il est dit croissant.
Imaginons que, suite & un changement dans les golts des ménages, la production industrielle
augmente. Du fait de la rareté des ressources, la production agricole doit donc diminuer. Cependant,
hausse et baisse des productions ne seront pas proportionnelles. A mesure que l'on glisse de A a E
le long de la frontiere FF, chaque unité supplémentaire produite par l'industrie réduit davantage le
nombre d'unités produites par I'agriculture.

La raison des codts d'opportunité croissants

Généralement, la production de chaque bien nécessite le concours d'au moins deux facteurs de
production présents dans chaque économie, le travail et le capital. Il suffit, pour créer des codlts
d'opportunités croissants, que les deux secteurs exigent ces facteurs de production dans des
proportions différentes. Faisons alors I'hypothese raisonnable que [lindustrie est un secteur
relativement intensif en capital alors que I'agriculture est un secteur relativement intensif en travail.
Cela revient a dire que le rapport (capital/travail) est plus élevé dans l'industrie que dans
l'agriculture.

Que se passe-t-il donc lorsque I'économie produit davantage de quantités du bien industriel | et
moins de quantités du bien agricole A (passage de A a B) ? La demande pour le facteur capital, le
plus utilisé dans l'industrie, devient excédentaire, ce qui hausse son prix, alors que celle pour le
facteur travail, le moins utilisé, devient déficitaire, ce qui diminue son prix. En effet, comme
I'agriculture réduit sa production, elle offre sur le marché les deux facteurs. Mais son offre de
capital reste trop faible et celle de travail trop importante par rapport aux nouveaux besoins en
facteurs de l'industrie. Si les prix sont flexibles, le plein-emploi des ressources est assuré par un
ajustement a la baisse de la rémunération du travail et un ajustement a la hausse de celle du capital.

Il se produit donc une réaffectation intersectorielle des ressources productives. Le colt du
capital augmente et celui du travail diminue. Au final, le codt moyen total de l'industrie augmente ;
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inversement, l'abaissement du codt du travail réduit le colt moyen total de I'agriclHture
conséqguence, il faut sacrifier des quantités de plus en plus grandes de bien agricole pour accroitre
d'une unité la production industrielle. Le colt d'opportunité est donc créissant

Productio 4
industriell

Q|B

>
QB QA Productic
A A agricole

La valeur de la production

La droite d'isovaleur

Nous savons que si I'économie n'est pas affectée par des pratiques anticoncurrentielles
(recherche de rentes de monopole) ou par des défaillances des marchés (chémage, sous-emploi de
capacités de production...), elle produira une combinaison des biens | et A correspondant a un point
de la frontiere FF. Maintenant, pour connaitre précisément ce point, il nous faut avoir la valeur de
marché de cette production, V. Posopstm,, Q, et Q,, respectivement les prix et les productions
des biens industriel et agricole. La valeur de la production totale de I'économie est donc donnée
par I'expression :

1) V=pQ:tpQ

Ce qui équivaut encore a écrire, pour V donné, I'expression de la droite d'isovaleur :

! Ce résultat est tout a fait normal, puisque le demande plus forte des consommateurs pour le produit de l'industrie
doit augmenter son prix relatif (c'est-a-dire son prix comparé a celui du produit agricole). Comme n concurrence pure et
parfaite, les producteurs ne réalisent aucun surprofit, les prix des biens sont le reflet fidele de leur colt moyen de
production.

2 Dans le modeéle ricardien, le colt d'opportunité demeure constant ; chaque secteur n'utilise qu'un seul facteur de
production (travail) et la réallocation des travailleurs d'une activité a l'autre n'affecte pas les colts moyens de
production. La frontiere FF des possibilités de production devient alors une simple droite, de pente négative. En régle
générale, l'existence d'une frontiere des possibilités de production concave est indissociable de I'hypothése de
rendements d'échelle décroissants ou constants (colts moyens croissants ou constants avec la croissance de I
production) associée a l'utilisation par chaque secteur de plusieurs facteurs de production dans des proportions
différentes.
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v Up 0 v
22) Q=—-F,=—-pQ
N A A

La droite d'isovaleur a une pente négative, dont la valeur absolue n'est rien d'autre que le prix
relatif du bien agricole, p. Comme les prix sont fixés par le marché, (marché local si I'économie est
fermée aux échanges mondiaux ou marché international dans le cas contraire), le prix relatif reflete
les préférences des ménages (ménages domestiques en autarcie ou l'ensemble des ménage
mondiaux en situation de libre-échange) en matiére de consommation. La valeur maximale de la
production et sa division entre agriculture et industrie sont donc données par le point de tangence
entre la droite d'isovaleur et la frontiere des possibilités de production (point A par exemple).

Q 4

F

Q¢ Qa Q.

L'impact d'une variation du prix relatif

Le graphique ci-dessus permet de comprendre l'impact d'un changement du prix relatif agricole
sur la structure de l'offre. Si les golts des ménages évoluent vers une préférence accrue pour le bien
I, le prix relatif agricole p va diminuer. En vertu de I'écriture (2.2), la pente de la droite d'isovaleur
va diminuer, et le nouveau point de tangence correspondra a une production plus élevée de
l'industrie et & une production plus faible de I'agriculture relativement au point A, par exemple en B.
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2.1.2. La demande

L'équilibre emplois-ressources permet de lier |'offre et la demande de biens de fagon a décrire
I'équilibre général d'une économie. La comparaison de I'équilibre autarcique avec celui de libre-
échange démontre les avantages d'une ouverture aux échanges mondiaux.

L'égalité emplois-ressources

Sur le long terme, la valeur des dépenses d'une économie ne peut pas excéder la valeur de si
production. C’est I'équilibre emplois-ressources. Appelons paet D, les quantités consommeées
des biens industriel () et agricole (A); nous avons donc :

23) V=p.Qs*+ P Q =paDs+p D

L'égalité (2.3) est toujours vérifiee, que I'économie soit fermée (autarcie) ou ouverte aux
échanges mondiaux. Les deux points d'équilibre de la production et de la consommation sont sur la
méme droite d'isovaleur, c'est-a-dire sur la méme droite de revenu national. Le point d'équilibre de
la consommation dépend des godts des ménages résidents. Pour simplifier 'analyse, on admet que
les consommations des ménages sont conformes a celles d'un individu unique représentatif.

L'équilibre en économie fermée

En économie fermée, I'économie domestique n'importe ni n'exporte. Donc, l'intégralité des
productions est consommeée sur place. L'équilibre général de I'économie se situe au point A, point
de tangence entre la droite d'isovaleur, la frontiére des possibilités de production FF et la courbe
d'indifférence collective.

Q A
F
B
Q°
Q'
Qa
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L'équilibre en économie ouverte

Les résultats généraux

Imaginons maintenant que lI'économie passe de l'autarcie au libre-échange. Producteurs et

ménages locaux constatent que le prix relatif du bien A est plus faible dans le reste du monde. Pour
les consommateurs, il est donc intéressant d'importer des produits agricoles et pour les producteurs,
d'exporter des produits industriels. Le graphique suivant résume les caractéristiques de ce nouvel
équilibre d'économie ouverte.

QI A
Qo By
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Q' A B,
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L'ouverture aux échanges entraine une série de modifications importantes sur I'offre, la demande

et le bien-étre puisque I'économie locale est passée directement au libre-échange et que les prix
locaux sont devenus identiques aux prix mondiaux.

Les points d'équilibre de la production et de la consommation ne se confondent plus (point A).
Le prix relatif agricole, p, a diminué ; les ménages consomment donc davantage du bien A et
moins du bien | qu'en autarcie (point d'équilibgg Bpar contre, les producteurs fabriquent plus

du bien | et moins de A (point d'équilibrg)B

Le décalage entre le point d'équilibre de production et celui de consommation engendre des
déséquilibres offre-demande qui sont résorbés grace aux échanges avec I'extérieur. La demande
excédentaire en bien agricole est satisfaite par le recours aux importations ; l'ouverture au
commerce engendre une demande d'importations (ici, pour le bien A). De méme, l'offre
excédentaire en bien industriel est écoulée dans le reste du monde grace aux exportations ;
l'ouverture au commerce engendre aussi une offre d'exportations (ici, pour le bien I).

L'ouverture aux échanges mondiaux s'est accompagnée d'une amélioration du bien-étre (passage
de la courbe d'indifférence collective, @ la courbe ), donc d'un accroissement du revenu

réel.

Le solde commercial est nul car les points d'équilibre de consommation et de production se
situent sur la méme droite d'isovaleur. L'équilibre emplois-ressources est respecté.
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Le réle des termes de I'échange

L'amélioration du bien-étre est clairement la conséquence de l'amélioration des termes de
I'échange dont bénéficie I'économie avec l'ouverture au commerce. Les termes de ['‘échange
désignent le rapport entre le prix des exportations et le prix des importations. Ici, c'est donc le prix
relatif du bien industriel, ou encore l'inverse du prix relatif du bien agricole, 1/p. Or, la pente de la
droite d'isovaleur n'est rien d'autre, au signe négatif pres, que le prix relatif du bien A. Par
conséquent, une diminution de la pente de la droite d'isovaleur traduit une amélioration des termes
de I'échange de I'économie.

Il est facile de vérifier au moyen du graphique que toute hausse du prix relatif de l'industrie sur
le marché mondial améne un nouveau supplément de bien-étre tiré des échanges et que toute baiss
provoque au contraire une réduction. Les conséquences de la variabilité des termes de I'échange sul
la croissance économique seront étudiées plus en détail dans la section suivante (Cf. §221).
Retenons simplement ici le principe selon lequel I'ouverture au commerce mondial procure toujours
des gains de revenu réel du moment que les termes de I'échange internationaux restent plus élevé:s
gue les termes de I'échange autarciques.
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2.1.3. L'élasticité de la demande d'importations

La liaison entre le marché national et le marché mondial des biens passe par les termes de
'échange. Orun pays engagé dans le commerce international se trouve confronté a des variations
de ses termes de I'échange. Il faut donc apprécier les modifications de la consommation, de la
production et des échanges nationaux qu’elles engendrent. Pour cela, on utilise les effets de
substitution, de revenu et de production. Finalement, on aboutit a évaluer la sensibilité-prix de la
demande domestique pour les produits import€&st ['élasticité-prix de la demande
d'importations.

Les effets de substitution, de revenu et de production

L'impact d'un changement de prix peut étre décomposé en trois effets principaux : I'effet de
substitution, I'effet revenu et I'effet de production.

L'effet de substitution

L'effet de substitution est le déplacement de la droite d'isovaleur le long de la méme courbe
d'indifférence suite au changement de prix. Il donne donc une estimation des modifications de la
consommation des ménages, pour un revenu réel inchangé. Le degré de réaction de la
consommation va dépendre de tous les facteurs qui influencent la convexité de la courbe
d'indifférence. Généralement, cette convexité est d'autant plus faible (et la réaction de la
consommation d'autant plus forte) que les biens sont facilement substituables entre eux.

L'effet de revenu

L'effet de revenu est le passage de la courbe d'indifférence initiale & une autre au prix final, pour
des productions inchangées. Il donne une estimation du changement de revenu réel engendré par le
seul changement de prix.

L'effet de production

L'effet de production est le déplacement du point d'équilibre de la production de I'équilibre
initial & I'équilibre final. Il donne donc une estimation de l'adaptation de la production des biens au
changement de prix. Le degré de réaction de la production va dépendre de tous les facteurs qui
influencent la concavité de la frontiére des possibilités de production. Généralement, cette concavité
est d'autant plus faible (et la réaction de la production d'autant plus forte) que les facteurs de
production sont facilement transférables d'un secteur a l'autre.
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L'impact d'une dégradation des termes de I'échange sur une
économie ouverte

Deux illustrations graphiques

Imaginons que le pays importe du bien agricole A et exporte le bien I. Ses termes de I'échange
se dégradent. On doit donc s'attendre a une hausse relative de la production et a une baisse relative
de la consommation pour le bien agricole. Les points initiaux d'équilibre de la production et de la
consommation sont respectivemegteB B, ; les points finaux, Get G,. La dégradation des termes
de I'échange se traduit par une augmentation de la pente de la droite d'isovaleur.

QA

Rl

L'effet de substitution est représenté par le déplacement du podot @int s. Il revient a poser
que, si les ménages avaient pu disposer d'un revenu nominal compensatoire suffisant pour maintenir
leur pouvoir d'achat, alors la hausse du prix relatif de A les aurait incités a consommer le panier de
biens en s. L'effet de revenu est représenté par le déplacement du point s au point r. Puisqu'il
n'existe pas de revenu nominal compensatoire, la hausse du prix relatif de A engendre une perte de
revenu réel, qui se traduit par un nouvel équilibre de consommation situé sur une courbe
d'indifférence inférieure a la précédente. La droite d'isovaleur au point r passe par le point de
production B, ce qui signifie que la production ne s'est pas encore adaptée au changement de prix.
L'effet de production est représenté par le déplacement du point r au point final d'équilibre de la
consommation G La production du bien A a augmenté et celle du bien | a diminué. Dans notre
exemple, le point final de consommation correspond a une forte réduction des quantités
consommeées de A et a une réduction beaucoup plus modérée de celles de I. Les segments de droit
[12],[2 3] et [3 4] précisent les parts respectives de l'effet de substitution, de I'effet de revenu et de
I'effet de production sur I'évolution de la consommation du bien A. Ici, les deux premiers effets
poussent la consommation de A a la baisse. Par contre, le troisieme favorise une hausse de se
consommation.
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Le point d'équilibre de production passe deaBG,. L'économie diminue donc la production du
bien industriel exporté pour accroitre celle du bien importé. Compte tenu de I'évolution des
consommations, on constate que le degré d'ouverture de I'économie se réduit tant du coté des
exportations que des importations, puisque les quantités exportées comme les quantités importées
diminuent. Cependant, ce résultat doit étre nuancé : Dans le cas général, si I'évolution des quantités
importées est toujours a la baisse, celle des quantités exportées est indéterminée. En effet, une
réduction de la production industrielle peut aussi bien s'accompagner d'une baisse
proportionnellement plus forte de la consommation que d'une baisse plus faible, voir méme d'une
hausse absolue de la consommation. Tout dépend de l'influence respective des trois effets de
substitution, de revenu et de production.

Par exemple, le graphique suivant illustre une économie qui subit la méme dégradation de ses
termes de I'échange et qui présente les mémes caractéristiques que la précédente, sauf sur un point
le degré de substitution entre les biens A et | est plus faible. Graphiquement, cette nouvelle
caractéristique se traduit par des courbes d'indifférence plus convexes.

QI A
Q’
< o
D,B

D
Df

= >
0 & & DX Dy DX Q.

L'équilibre initial est toujours le méme : points, Bour la production et B pour la
consommation. L'équilibre final a par contre changé : si le point de production est toyjole's C
point de consommation est maintenapt Ea comparaison avec la situation précédente montre que
seul l'effet de substitution a changé dans le sens d'une diminution (passage di paifoBit s'
au lieu de s). La conséquence est une réduction plus faible de la consommation du bien A et une
baisse plus forte de celle du bien I. Comme I'équilibre final de production est toujguiess C
volumes exportés et importés sont plus élevés que précédemment au p@rap@iguement, on
constate ici que le changement de prix a peu ou pas affecté les quantités exportées) et le degré
d'ouverture de I'économie, méme s'il se dégrade, demeure plus éleve.

Conclusion

L'impact de la dégradation des termes de I'échange sur la consommation, la production et les
échanges dépend des caractéristiques de I'économie en matiére de production et de consommation
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Toutes choses égales par ailleurs, un degré plus élevé de substitution entre production locale et bien
importé tend a réduire davantage les échanges. L'étude de l'effet de production aurait également
montré que, toutes choses par ailleurs, une capacité plus forte de réaffectation intersectorielle des
ressources permet de produire davantage de biens substituts aux importations, et donc de réduire
I'impact négatif du changement de prix sur le revenu réel en limitant davantage les importations.
Evidemment, les raisonnements présentés ici peuvent étre repris pour étudier limpact d'une
appréciation des termes de I'échange sur une économie oWerteouvera dans l'annexe au
chapitre 2 une présentation algébrique des effets de substitution et de revenu.

L'élasticité de la demande d'importations

L'étude précédente montre que la sensibilité de la demande d'importations au changement de
prix dépend a la fois des réactions des consommateurs et des producteurs. Cette sensibilité est
mesurée au moyen de I'élasticité de la demande d'importations. Cette élasticité précise le % de
baisse (de hausse) des importations lorsque le prix relatif du produit importé augmente (diminue) de
1 %. La formule générale est donnée par :

Le signe négatif sert a faire de I'élasticité un nombre positif. M se rapporte aux importations
domestiques de produit agricole :

M :DA_QA

On peut montrer (Cf. 'annexe au chapitre 2) que I'élasticité de la demande d'importation est
l'addition de trois élasticités différentes : le négatif de I'élasticité de substitution pure dans la
demande, s, qui mesure l'effet de substitution ; la propension marginale a importer, m, qui mesure
l'effet de revenu ; I'élasticité de la production concurrencant les importations, e, qui mesure la
réaction de la production.

(25) eg=s+m+e

Notons pour terminer que les mémes raisonnements et les mémes outils permettent d'étudier
I'élasticité-prix de l'offre d'exportation, c'est-a-dire la sensibilité de l'offre d'exportation aux
variations des termes de I'‘échange.
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2.1.4. L'équilibre général des échanges

La prise en compte des offres et des demandes de I'ensemble des pays participants au commerc
mondial permet la détermination des prix mondiaux. L'existence d'un commerce mondial apparait
indissociable de celle d'avantages comparatifs nationaux dans la production d'un bien particulier.

Le triangle des échanges

(cf Caves et Jones , op. cit., p. 42-45) _ _ _ _
Pour qu'il y ait des échanges internationaux, l'ouverture au commerce doit profiter non

seulement a I'économie domestique mais aussi au reste du monde. Les deux graphique suivants
décrivent I'équilibre en économie ouverte du reste du monde et de I'économie locale. En autarcie,
I'économie étrangere dispose d'un prix relatif du bien A plus faible que I'économie domestique.
L'équilibre autarcique se situe sur la frontiere F*F* des possibilités de production sur la gauche du
point Bo*. Avec le passage au libre-échange, le prix relatif qui s'impose a elle est le prix fixé sur le
marché mondial, donc le méme prix relatif que celui qui s'impose a I'économie domestique. On
constate qu'a ce prix, le reste du monde profite du commerce international puisqu'il peut maintenant
importer du bien | a un prix relatif plus faible qu'en autarcie et exporter du bien A. Comme pour
I'économie domestique, I'économie étrangere bénéficie d'une amélioration de ses termes de
I'échange.

* A

Q
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=
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Les deux économies qui composent le monde font face au méme prix relatif mondial. Le prix
relatif mondial d'équilibre doit donc garantir que les exportations de I'une sont toujours égales aux
importations de l'autre en valeur et en volume. Graphiquement, on doit donc retrouver, pour le prix
relatif mondial d'équilibre, le méme "triangle" des échanges dans les deux économies.

Le triangle des échanges de I'économie locale est la surface [a b c]. Les deux segments a angle
droit représentent les quantités exportées du bien industriel (segment [a b]) et les quantités
importées du bien agricole (segment [b c]). Le segment [a c] est constitué par la droite de revenu
national. Le triangle des échanges de I'économie étrangére est la surface [a* b* c*]. Sa seule
différence avec celui de I'économie locale est que maintenant les segments [a* b*] et [b* c*]
représentent respectivement les quantités importées du bien | et celles exportées du bien A.

Le triangle des échanges est identique en forme et en surface pour les deux économies. Le prix
relatif mondial donné par la pente de la droite d'isovaleur est donc bien le prix d'équilibre, c'est-a-
dire celui qui assure I'égalité de I'offre et de la demande mondiales pour chaque bien.

La fixation des prix mondiaux

Les prix mondiaux du bien agricole et du bien industriel sont obtenus par I'égalisation de I'offre
et de la demande mondiales. Comme nous envisageons un univers limité a deux produits, il est
possible de simplifier la présentation de I'équilibre général en raisonnant sur la base de I'offre, de la
demande et du prix relatifs du bien agric@ée Krugman et Obstfeld, op. cit., p. 18 et p.109-110).

Le prix relatif mondial

Le prix relatif mondial d'équilibre du bien agricole est obtenu par I'égalisation de I'offre et de la
demande relatives mondiales du bien agricole. Posons :

«_Pa _Pa e_DP;
p=2p=-2p =
. b B
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respectivement, le prix relatif agricole autarcique étranger, le prix relatif agricole autarcique local et
le prix relatif agricole mondial.

L'offre relative mondiale

L'offre relative mondiale du bien agricole correspond a la somme des productions agricoles des
deux pays rapportée a la somme des productions industrielles.

QU +Q,
| +Q

Q

Comme toute offre, I'offre relative varie dans le méme sens que le prix relatif du bien A : par
exemple, puisqu'une une hausse du prix relatif signifie que le prix de A augmente relativement a
celui de 1, alors I'offre de bien A des deux économies augmente relativement a I'offre de bien I.

La demande relative mondiale

La demande relative du bien agricole correspond a la somme des demandes de A des deux pays
rapportée a la somme des demandes de |.

D, +D,
D, +D,

Comme toute demande, la demande relative varie dans le sens contraire du prix relatif.

L'équilibre mondial

Le prix relatif agricole mondial est le résultat de I'égalisation de l'offre et de la demande
relatives mondiales pour le bien A.
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Le niveau du prix d'équilibre va dépendre du positionnement de l'offre et de la demande
relatives. L'équilibre initial de libre-échange est donné painiaginons par exemple que dans l'un
ou l'autre des deux pays, ou méme dans les deux, les consommateurs se mettent a préférer
davantage le bien fabriqué par l'industrie. Dans ce cas, la demande relative du bien agricole faiblit
et la courbe se déplace sur la gauche, amenant I'economie mondiale au point d'éguiibrecE
point, le prix relatif d'équilibre a baissé de méme que l'offre et la demande relatives d'équilibre. Une
telle évolution est avantageuse pour I'économie locale puisque ses termes de I'échange se soni
appréciés ; elle tire donc davantage de revenus du commerce international. Par contre, elle est
désavantageuse pour I'économie étrangére en raison de la dégradation de ses termes de I'échanc
par rapport a I'équilibre [Einitial. Cependant, méme si les gains totaux tirés du commerce sont
répartis moins équitablement qu'avant, les deux pays ont toujours un intérét mutuel a commercer
car méme en He reste du monde dispose encore d'un prix relatif plus favorable qu'en autarcie.

Cependant, si nous poussons notre raisonnement un peu plus loin en imaginant une nouvelle
chute de la demande mondiale, que se passerait-il ? La consommation mondiale de | pourrait
devenir suffisamment forte (et relativement celle de A suffisamment faible) pour faire chuter le prix
relatif mondial au niveau du prix relatif autarcique du reste du monde. Dans ce cas, cette région
n'obtiendrait aucun gain de I'ouverture des échanges ; libre-échange et autarcie deviendrait pour elle
deux choix indifférents.

Le mécanisme est similaire pour I'économie locale, en cas de croissance exagérée de la demande
de bien agricole. On comprend alors pourquoi les courbes d'offre et de demande sont bornées, en
bas par la valeur du prix relatif en autarcie du reste du monde et en haut par celle de I'économie
domestique. Si le prix relatif pouvait se fixer en dehors de ces deux limites, I'offre et la demande
relatives cesseraient d'exister car I'un des deux pays perdrait au lieu de gagner a I'échange et
déciderait de retourner a l'autarcie, faisant disparaitre tout commerce international. Donc, une
condition nécessaire et suffisante pour que les deux pays gagnent a I'échange international est que le
prix relatif international d'équilibre soit encadré par les deux prix autarciques :
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Comme on a pu le constater a l'aide du graphique précédent, la vérification de l'inégalité (2.6)
est d'autant plus probable que les ménages des différentes régions n'ont pas des godts trop biaisé:
pour le méme bien. Ce qui revient a poser que les demandes nationales ne sont pas trop
dissemblables.

La stabilité des échanges mondiaux

Dans un monde d'échanges a deux biens, la stabilité des échanges exige qu'une augmentation dt
prix relatif du bien agricole réduise la demande excédentaire mondiale pour ce bien. Cette condition
peut étre exprimée en fonction de I'élasticité-prix de la demande d'importations des deux pays. Elle
est connue sous le nom de condition de stabilité de Marshall-Lerner. On trouvera dans l'annexe au
chapitre 2 une présentation algébrique de cette condition de stabilité.

Le principe des avantages comparatifs

L'inégalité (2.6) révele que c'est la comparaison des prix relatifs et non pas celle des prix absolus
qui permet de savoir si un gain mutuel & I'échange est possible. L'économie locale exporte les
produits de l'industrie, car elle a un avantage relatif dans la production du bien industriel, qu'elle
fabrique avec un colt moyen plus faible que le bien agricole. Ce qui revient a poser que I'économie
locale a un avantage de colt moyen de production dans l'industrie par rapport au reste du monde.
Evidemment, le raisonnement fonctionne dans les deux sens, et |'on vérifie que le reste du monde a
un avantage relatif de colt dans l'agriculture. Ainsi, avant tout échange international, il est possible
de savoir quelles seront les spécialisations de chaque région :

oo PacPu P B
pl pl pA pl

(2.6") résume le principe ricardien des avantages comparddiés ce principe découle
directement un enseignement essentiel, au coeur de toute l'analyse des échanges internationaux
L'échange international ne se fonde pas sur des différences absolues de colts et des avantage
absolus, mais seulement sur des différences relatives. Autrement dit, méme les pays qui sont moins
efficaces dans toutes les productions disposent d'avantages comparatifs et peuvent participer a
I'échange internatiorfalPar contre, (2.6") ne nous donne aucune information sur les raisons de
'avantage comparatif. Nous verrons que l'analyse économique envisage plusieurs déterminants

! Ce principe est développé par David. Ricardo en 1817 , avec I'exemple célébre du drap anglais et du vin portugais.
Cf. D Ricardo,Des principes de I'économie politique et de I'im@llection «Champs», Paris, Flammarion, chap. VII,

"Du commerce extérieur", p. 111-131. Des 1815, il était évoqué par Torrens dans son essai sur le commerce extérieur
des blés.

2 ’idée de l'avantage absolu a été présentée par Adam Smith dés 1776. Mais I'avantage absolu, lorsqu'il existe, ne
peut expliquer la spécialisation internationale que pour des pays disposant d'une exclusivité dans certaines ressources
naturelles (pays de I'OPEP pour le pétrole, cuivre du Chili ou de Zambie) ou de conditions géoclimatiques particulieres
favorisant largement certaines productions (canne a sucre aux Antilles). L’avantage absolu reste impuissant a expliquer
I'essentiel des échanges internationaux, qui portent sur les biens manufacturés et les services. Cf.RecBarthes
sur la nature et les causes de la richesse des natiofisction idées, Paris, Gallimard, 1976, p. 259-260.
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possibles comme les différences internationales de technologie ou de dotations en ressources
productives.

En dépit de sa simplicité, le principe des avantages comparatifs n'est pas toujours bien compris

en raison de son caractére apparemment contre-intuitif. Nous aurons I'occasion d'y revenir en détalil
avec la présentation du modele ricardien.

Conclusion : un retour sur les trois régles d'or des échanges

Les résultats généraux présentés dans la section 1 démentent les croyances habituelles relative:

au commerce international. Nous retrouvons bien ici les trois regles d'or énoncées dans
l'introduction au chapitre.

La maximisation des gains tirés du commerce nécessite une spécialisation internationale. Une
économie qui ne se spécialise pas ou qui n'a pas la possibilité de le faire, du moins a court
terme, tire tout de méme un avantage de l'ouverture aux échanges. Cependant, cet avantage es
limité par la relative faiblesse de ses échanges avec l'extérieur.

La relation entre gains tirés du commerce et termes de I'échange révele que ce sont les produits
importés, moins chers a acheter au reste du monde qu'a fabriquer sur place, qui permettent de
profiter de I'ouverture aux échanges. Les exportations sont nécessaires pour assurer le paiement
des importations ; mais elles n'ont pas de vertu intrinséque particuliere.

Sur le long terme, une balance commerciale excédentaire n'‘a aucun sens. Elle signifierait que les
agents économiques immobiliseraient en permanence des liquidités qui ne seraient employées a
aucun usage, que ce soit pour la consommation présente ou la consommation future via les
investissements. En réalité, les excédents ou les déficits commerciaux, et plus généralement les
déséquilibres de la balance courante, sont le résultat d'un déséquilibre macroéconomique
temporaire entre épargne et consommation domestiques. Normalement, le jeu des arbitrages
intertemporels garantit I'équilibre commercial sur le long terme, du moins en l'absence de chocs
exogenes réepétés, tels que des mésalignements des taux de change ou des chocs pétroliers. (Po
plus de détails sur les conditions d'équilibre de la balance courante, on peut consulter les fiches
consacrées a la balance des paiements ).

REI §214.dodPageb sur6



2.2.1. La croissance et le commerce international

Il existe une certaine interdépendance entre I'évolution des termes de I'échange et la croissance
des économies ouvertes. Cependant, les résultats de I'analyse et les estimations empiriques que l'ol
peut en tirer tendent a montrer que pour la plupart des pays, cette interdépendance n'a pas
d'incidences significatives sur leur croissance.

Introduction

Dans le 8213 , nous avons détaillé le role essentiel joué par les termes de I'échange dans la
liaison entre I'économie locale et le reste du monde. La croissance des capacités de production est
une premiere cause de modification des termes de I'échange. Les effets de la croissance économique
sur une nation ouverte sur I'extérieur souleve plusieurs questions :

» La croissance économique des pays étrangers est-elle une bonne ou une mauvaise chose pou

I'économie domestique ?

» La croissance de I'économie domestique est-elle influencée par son degré d'intégration dans le
commerce mondial ?

Il n'y a pas a priori de réponse simple a ces deux questions. Une croissance économique du reste
du monde plus forte que la croissance locale peut avoir des effets ambigus ; d'un c6té, elle favorise
la croissance des exportations de I'économie locale, mais de l'autre, elle engendre davantage de
concurrence. De méme, une croissance de I'économie locale plus forte que celle du reste du monde
lui permet d'accroitre son offre d'exportation mais peut aussi engendrer une baisse de prix des biens
exportés et dégrader ainsi ses termes de I'échange. Il apparait donc un certain degré
d'interdépendance entre la croissance économique des pays participants aux échanges mondiaux €
le commerce mondial. Cette interdépendance passe par les termes de I'échange.

Le modele général des échanges fournit un cadre d'analyse qui permet de clarifier les effets de la
croissance sur une économie ouverte. On raisonne a partir du cas de I'économie domestique,
exportatrice du bien industriel et importatrice du bien agricole.

Croissance et frontiere des possibilités de production

La croissance économique signifie une dilatation vers I'extérieur de la frontiére des possibilités
de production. Cet accroissement peut résulter aussi bien de l'accroissement des ressources d'ut
pays que d'améliorations dans I'efficience avec laquelle il utilise ses ressources.

La croissance économique peut affecter la frontiere des productions d'une économie de trois
manieres différentes :

* La croissance peut étre neutre ou non biaisée. Dans ce cas, les deux productions augmentent
d'un méme pourcentage et la frontiere se dilate uniformément dans les deux directions.

» La croissance peut étre biaisée en direction des produits substituts aux importations, comme
l'llustre la premiére figure ci-dessous. On parle alors de croissance biaisée a l'importation. Pour
des termes de I'échange inchangés, la croissance favorise la production du bien agricole ; la
production industrielle augmente un peu dans l'absolu, mais son poids dans le PIB tend a se
réduire. Notons que si la croissance avait été encore plus fortement biaisée en faveur du bien
agricole, nous aurions pu avoir une baisse absolue de la production industrielle
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» La croissance peut étre biaisée en direction des produits exportés, comme lillustre la seconde
figure. On parle alors de croissance biaisée a I'exportation. Pour des termes de l'échange
inchangés, la croissance favorise la production du bien industriel.

La croissance peut étre biaisée pour deux raisons raisons : d'une part, le progres technique peul
étre plus important dans I'un des deux secteurs ; d'autre part, I'accroissement de certaines ressource
productives tend a développer davantage la production du secteur qui en est l'utilisateur le plus
intensif.
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Offre relative et termes de I'échange

Une étude graphique

Imaginons maintenant que I'économie locale expérimente une croissance fortement biaisée a

I'exportation. Sa production et ses exportations du bien industriel augmentent donc. Les
conséquences d'une telle croissance pour le pays dépendent de l'influence qu'il exerce sur les termes
de I'échange via son offre en bien industriel. Le graphique suivant résume les deux situations
possibles.

Q4r

>
Qu
La premiére situation correspond a I'absence totale d'influence de la croissance du pays sur les
termes de l'échange. La croissance fait passer I'économie domestique des équilibres de
production et de consommation BQ et B D aux équilibres CQ et CD. Le pays profite donc de
I'intégralité des gains tirés de sa croissance grace au surcroit de revenu tiré des exportations.
Cette situation n'est concevable que si I'on admet que le pays est "petit’. Autrement dit, sa
capacité de production est suffisamment faible pour le rendre incapable d'exercer une influence
significative sur I'offre mondiale du bien industriel.

La seconde situation correspond a I'existence d'une influence de la croissance sur les termes de
I'échange. La hausse de I'offre d'exportation du pays suffit a réduire le prix du bien industriel sur
le marché mondial. Si le prix du bien agricole ne bouge pas, le pays subit une dégradation de ses
termes de I'échange. Du fait de cette dégradation, I'on passe des équilibres de production et de
consommation BQ et BD aux équilibres EQ et E D, qui correspondent a un niveau de revenu
réel inférieur a la situation précédente. Le pays ne profite donc plus de l'intégralité des gains
tirées de la croissance des volumes exportés. En fait, une partie de ses gains vont aux
consommateurs étrangers qui bénéficient d'une baisse de prix sur les produits industriels
importés.Cette situation n'est concevable que si I'on admet que le pays est "grand". Autrement
dit, sa capacité de production est suffisamment forte pour le rendre capable d'exercer une
influence significative sur I'offre mondiale du bien industriel.

On peut facilement vérifier que le raisonnement est identique mais inversé dans ses résultats

lorsque I'économie domestique connait une croissance biaisée a l'importation. Si elle représente une
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part faible de la consommation agricole mondiale, alors la réduction de sa demande d'importation
n'a pas ou peu dimpact sur le prix mondial et sur les termes de I'échange. Par contre, si elle
constitue une part significative de la consommation agricole mondiale, alors la baisse de sa
demande d'importation réduit le prix mondial du bien agricole. Si le prix du bien industriel ne
change pas, I'économie domestique bénéficiera alors d'une amélioration de ses termes de I'échange
Cette appréciation lui offre un gain de revenu supplémentaire qui s'ajoute a celui apporté par la
croissance économique.

L'hypothese de la croissance appauvrissante

Au cours des années 1950-60, de nhombreux économistes se sont interrogés sur les risques poul
la croissance de la dégradation des termes de I'échange des pays pauvres exportateurs de matiere
premiéres. Dans un article célebre de 1958 (Immiserizing Growth : A GeometricaRdotew of
Economic Studie25, juin p.201-205), Jagdish Bhagwati démontra qu'une croissance économique
fortement biaisée a l'exportation pourrait détériorer a ce point les termes de |'échange d'une
économie ouverte gqu'elle verrait disparaitre tous les bénéfices de sa croissance et pourrait méme se
retrouver dans une situation plus mauvaise qu'en l'absence de croissance ! Ce résultat est connu
sous le nom de croissance appauvrissante.

Cependant, les conditions d'apparition d'une croissance appauvrissante sont trés restrictives.
Déja, un tel résultat nécessite que le pays dispose d'une offre d'exportations significative au plan
mondial. Ceci étant posé, il faut que la demande et I'offre mondiales pour le produit exporté soient
tres peu élastiques au prix . Dans ce cas, le supplément d'offre doit provoquer une baisse du prix
mondial telle que la croissance des exportations en volume ne suffit plus a empécher leur
dégradation en valeur. Enfin, il faut que le pays connaisse une croissance tres biaisée a
I'exportation, ce qui suppose implicitement un degré d'ouverture sur l'extérieur trés élevé. Dans les
faits, aucun pays ne réunit 'ensemble de ces conditions et la croissance appauvrissante demeure ut
résultat purement théorique.

Les faits

La croissance appauvrissante est un cas extréme jamais observé. Mais toutes les autres situation:
demeurent envisageables. Dans les faits, jusqu'a quel point une variation des termes de I'échange
peut affecter la croissance économique d'une nation ouverte ?

La mesure de l'influence des termes de I'échange

L’annexe mathématique du chapitre 2 présente la démonstration compléte de la mesure de
I'impact des termes de I'échange sur la croissance. Elle consiste a décomposer la croissance du PIE
de fagon a isoler l'influence du commerce international des déterminants purement locaux. Elle
aboutit a la formulation suivante :

oy Y- P0"Q) db dQ+pdQ
Y Y p Y
dY/Y est la variation du revenu réel. p,Q, ) désigne les importations ou les exportations
(selon le cas) en valeur. p(BQ, )/Y donne donc le degré d'ouverture de I'économie en % du PIB
initial ; dp/p est la variation relative des termes de I'échange. La seconde expression du membre de
droite désigne la variation de la combinaison de production du pays, en % du PIB initial. C'est donc
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ni plus ni moins que I'expression de la contribution des capacités de production a la croissance de la
richesse. La somme des deux contributions donne le taux de croissance économique du pays.Ainsi,
on obtient une formulation de la contribution des termes de I'échange a la croissance de la richesse.
Par exemple, une économie dont le degré d'ouverture initial sur I'extérieur est de 10 % et qui subit
une dégradation de 1 % de ses termes de I'échange sur un an voit sa croissance annuelle se réduir
de 0,1 %.

Quelques chiffres

Le tableau suivant présente une estimation au moyen de I'expression (2.7), pour quelques
économies développées ou en développement, sur trente ans. La premiére colonne donne le taux dt
croissance annuel moyen du PIB ; la seconde, l'effet des termes de I'échange sur la croissance ; lg
troisieme, le taux de croissance annuel moyen des termes de 'échange. Par exemple, un effet terme
de I'échange de 0,1 signifie que le pays a bénéficié de d'un gain de croissance supplémentaire de 0,1
% par an. Un effet négatif de -0,1 signifie une perte de croissance de 0,1 % par an.
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Evolutions annuelles moyennes en %
Sur la période 1966-1996
Pays Termes de I'échange
PIB
actossance | Croissance

Taiwan 8,532 -0,113 -0,204
Corée-du-Sud 8,478 0,018 0,079
Chine 8,170 0,025 0,703
Thailande 7,774 -0,180 -1,191
Indonésie 7,117 1,312 5,910
Pakistan 5,597 -0,186 -2,022
Egypte 5,130 -0,186 -1,460
Brésil 5,029 -0,109 -1,900
Japon 4,894 -0,047 -1,079
Inde 4,832 0,027 0,429
Maroc 4,643 0,143 0,478
Chili 4,493 -0,175 -1,606
Mexique 4,033 -0,061 -0,296
Cote d'lvoire 3,939 -0,259 -1,812
Algérie 3,930 0,646 0,800
Australie 3,603 -0,016 -0,374
Espagne 3,396 0,171 0,972
Canada 3,281 0,182 0,626
Nigeria 3,101 1,108 3,194
France 2,909 -0,052 -0,453
Etats-Unis 2,704 -0,034 -0,680
Argentine 2,278 -0,081 -1,535
Sénégal 2,253 -0,130 -1,118
Madagascar 1,248 -0,177 -1,192
Source : Calculs a partir des données de la Banque Mondiale, Global
Development Finance & World Development Indicators

L'impact réel des termes de I'échange sur la croissance économique existe mais reste relativemen
faible. Le gain ou la perte de croissance annuelle se situe dans une fourchette moyenne comprise
entre 1/20 a 1/50 de la croissance économique du pays. A titre de précaution, rappelons que ces taux
de croissance annuels moyens sont calculés sur 30 ans et qu'ils masquent des évolutions sul
guelques années parfois brutales et de forte ampleur.
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2.2.2. La croissance et les fluctuations des termes de I'échange

Introduction

On observe des écarts parfois élevés d'une économie a l'autre dans la sensibilité de la croissance a
variations des termes de I'échange (TE). Si pour la plupart des économies développées, les termes
I'échange ont une influence tres faible, pour d’autres, cette influence peut étre significative. Le tableau
suivant resume, pour la période 1966-1996 et pour 82 pays classés par niveau de développement,
croissance annuelle moyenne du PIB, I'amplitude annuelle moyenne des termes de I'échange, e
I'amplitude annuelle moyenne des pertes ou gains de points de croissance dus aux termes de I'échange.

Les termes de I'’échange et leur influence par niveau de développement

Pays développés Pays émergents Pays non émergents
Effectifs 20 Q) 21 (2) 41 3)
Croissance PIB* +3,20 +3,15 +6,00 +5,90 +3,30 +3,25
Pertes/gains* 10,16 +0,15 +0,35 10,20 10,44 +0,31
Evolution TE* +0,57 +0,57 +1,68 +1,00 +1,40 +1,30

(1) Exclusion des pays développés exportateurs de matiéres premiéres : Australie, Nouvelle-Zélande, Canada, Finlande, Norvege.
(2) Exclusion de I'lndonésie

(3) Exclusion des pays pétroliers : Algérie, Congo, Gabon, Niger, Iran, Togo

* moyenne quadratique

Source : calculs a partir des données de la Banque Mondiale, Global Development Finance & World Development |

La croissance des termes de I'échange semble bien dépendre du niveau de développemert
économique et commercial. Les termes de I'échange des économies développées évoluent peu
affectent trés médiocrement leur croissance. A I'opposé, ceux des économies non émergentes évolue
fortement et affectent bien davantage leur croissance. La situation des économies émergentes appar

intermédiaire entre ces deux extrémes.

L’exclusion des cas atypiques (pays développés exportateurs de matiéres premieres, pays pétrolier
ne modifie pas beaucoup les conclusions pour ce qui concerne les pays développés et les pays n
émergents. Par contre, les caractéristiques des pays émergents tendent a se rapprocher de celles
économies développées.

Trois points importants sont a prendre en compte pour expliquer ces différences : le degré d'ouvertur
des économies sur le commerce mondial (poids des échanges par rapport au PIB) ; la diversité et |
nature de la spécialisation internationale, la capacité d'adaptation du systeme productif

Le degré d’ouverture au commerce mondial

L'impact d'une variation des termes de I'échange est d'autant plus fort que le degré d'ouverture d
I'économie est élevé. Par exemple, le Pakistan et 'Egypte connaissent tous les deux une perte moyen
de croissance de 0,186% par an, mais avec une dégradation des termes de I'échange plus élevée pou
premier que pour le second (-2,02% contre -1,46%). Ceci s'explique par le degré d'ouverture de I'Egypte
presque deux fois plus élevé en moyenne que celui du Pakistan (20% contre 12% ). Le degré d'ouvertul
est affecté par le niveau de protection du marché intérieur, par lintensité des préférences de:s
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consommateurs pour les productions locales (mesure par I'élasticité de substitution entre produits locau
et importations, (cf. §213) et par la taille des économies. Les deux derniers déterminants sont étroitemer
interdépendants : les pays les plus importants (en % du PIB mondial) ont un degré d'ouverture su
I'extérieur nettement plus faible que les autres en raison de leur production plus diversifiée qui rend
moins nécessaire le recours aux importations. Par exemple, sur la période 1966-1996, le degré moye
d'ouverture sur I'extérieur des Etats-Unis a été de 8-9%. Pour des petites économies comme la Thailanc
I'Indonésie ou la Corée du Sud, on atteint ou on dépasse les 25%.

A l'exception de la Chine, dont le poids du commerce extérieur dans le PIB a quadruplé en trente an
pour se rapprocher de la moyenne des économies développées (20 %), les autres grandes économies
développement comme I'Inde ou le Brésil conservent un niveau d'ouverture modeste, proche de celui de
Etats-Unis.

La diversité et la nature des avantages comparatifs

On peut estimer a priori que les variations des termes de I'échange d'une économie sont d'autant pl
fortes qu'elle dispose d’un faible nombre de spécialisations centrées sur des produits primaires, agricole
ou miniers. En effet, a la différence des produits manufacturés, les produits agricoles et miniers non
transformés et les produits pétroliers subissent de fortes variations de prix sur le marché mondial selo
I'évolution de la conjoncture international. Les économies fortement spécialisées dans ces produits
devraient étre beaucoup plus exposées que les autres : de fortes variations des termes de I'échar
multiplient aussi bien les risques de pertes que les opportunités de gains engendrées par le commer
mondial.

Si I'on généralise le raisonnement, alors il peut exister une relation entre la variabilité des termes de
I'échange et le degré de concentration des spécialisations internationales des économies. On étudie ce
proposition partir d’'un échantillon de 82 économies pour lesquelles on dispose d’informations suffisantes
sur les évolutions passées des termes de I'échange et les spécialisations .

La diversité des spécialisations internationales

La diversité-concentration des spécialisations peut d’abord étre appréhendée de facon qualitative. L
fréquence des spécialisations est observée pour quatorze branches dans 82 pays. Les pays sont ens
regroupés en trois groupes : développés (20), émergents (21) et non émergehtP@dt)chaque
groupe, on estime la diversité relative des spécialisations sur la base de I'importance quantitative e
qualitative des spécialisations les plus frequemment et les moins fréquemment observées.

! Les mesures des avantages comparatifs révélés sont fournies par I''TC (International Trade Center). L'ITC donne pour |z
période 1994-98 les valeurs moyennes de l'indicateur d’avantages comparatifs révélés du CEPII pour 14 branches d’activité.

REI §222.docPage2 sur5



Fréquence des spécialisations par groupe de pays (en % des effectifs du groupe)

Branches . Pays, Pays . Pays
Développés (20) Emergents (21) non émergents (41)
Produits pétroliers, minéraux 28 39 50
Bois, papier, carton 28 22 28
Produits agricoles 52 57 78
Produits agric. transformés 52 56 28
Fibres et textiles 38 22 26
Cuir et produits en cuir 19 52 15
Vétements 14 74 35
Divers prod. manuf. 48 30 06
Produits manuf. de base 52 33 06
Produits électroniques 24 39 00
Compos. électroniques 43 22 00
Machinerie non électr. 52 00 00
Produits chimiques 43 13 04
Matériel de transport 43 17 00
Spécialisations communes
SUEOEES (PRSI Gl DévZ&IIgSpés Emzergznts non épn??a/rsgents
50% et plus 4 4 2
De 33% a 50% 5 3 1
De 16% & 33% 4 5 3
De 1% a 16% 1 1 4
0% 0 1 4

Source : Calculs a partir des données de I'International Trade Center 2000

A premiére vue, les différences existent surtout entre pays développés et émergents d’'une part et pa
non émergents d’'autre part. Les deux premiers groupes présentent plus souvent un nombre éleveé (
points forts : sur quatorze spécialisations, quatre et cing se retrouvent dans au moins la moitié et a
moins le tiers des pays développés ; ces chiffres sont encore de quatre et trois dans les économi
émergentes ; ils ne sont plus que de deux et un dans les économies non émergentes. A I'opposé, pa
développés et émergents présentent plus rarement des points faibles : sur quatorze spécialisations, auct
n'est absente des pays développés, une seule I'est des pays émergents, alors que quatre le sont des
non émergents. Chez ces derniers, les spécialisations peu présentes (moins d’'un sixieme de I'effectif c
groupe) sont aussi en plus grand nombre : quatre sur quatorze contre seulement une chez les autres.

Lorsque l'on associe la nature des points forts a leur fréquence, les différences entre groupe:
deviennent plus flagrants. Avec I'élévation du niveau de développement, les points forts portent de plus
en plus souvent sur les produits transformés et manufacturés au détriment des produits miniers e
agricoles. Comparons les économies émergentes et les non émergentes aux économies développées.
pourcentage des effectifs, les premiéres sont beaucoup plus nombreuses dans les spécialisations touch
aux biens de consommation (74% dans les vétements, 52% dans le cuir et 39% dans les produi
électoniques) ; en revanche, elles sont nettement moins présentes ou absentes des spécialisatic
touchant aux biens d'équipement (22% dans les composants électroniques, 17% dans le matériel c
transport, 13% dans la chimie et 0% dans la machinerie non électrique). Les secondes sont fortemei
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présentes dans les biens primaires (78% dans les produits agricoles et 50% dans les produits miniers)
assez nombreuses dans les vétements (35%). Elles sont par contre tres peu nombreuses, voire absel
dans la majeure partie des spécialisations touchant aux biens de consommation et d’équipement.

Diversité des spécialisations et volatilité des termes de I'échange

La volatilité annuelle moyenne des termes de I'’échange de chaque pays est calculée sur la périoc
1966-1996 a partir des données fournies par la Banque Mondiale (Global Development Finance & World
Development Indicator§)Pour comparer le degré de concentration des échanges avec la variabilité des
termes de I'échange, il faut pouvoir disposer d’'une mesure. On va donc utiliser un indice simple de
concentration communément employé en économie industrielle : l'indice d’Herfindahl. L’indice de
concentration permet d’évaluer la diversité des spécialisations-déspécialisations du pays. Il est calcult
sur la base de la somme des valeurs absolues des indicateurs d’avantages comparés révelés ¢
branches (ACR) :

O N
0 Sg O

1
Il —mzl ﬁmﬁ >100

Sg, indice dACR du CEPII pour la branch

Un pays sans aucune speécialisation ni aucune deéspécialisation marquée aura un indice d
concentration faible, proche de 100. Plus les spécialisations et les déspécialisations seront fortes, plus
valeur de | sera €élevée. A titre d’exemple, comparons Etats-Unis et Algérie. Une économie comme les
Etats-Unis présente un indice de concentration tres faible de 103. Les déséquilibres commerciaux pa
branche ne dépassent pas les 3% du PIB, avec huit branches excédentaires ou a I'équilibre sur quator:
A l'opposé, une économie comme I'Algérie présente un indice de concentration trés élevé de 280. Les
déficits commerciaux par branche atteignent ou dépassent les 8% du PIB et la seule branche excédenta
dégage un solde de prés de 50% du PIB.

L'indicateur de concentration est une fonction homogene de degré un : une hausse ou une baisse d'L
méme pourcentage de la valeur des indices d’ACR laisse inchangée la valeut dst ldonc possible
de comparer sans risque d’erreurs la concentration des spécialisations des différénismamss pour
finir que |. peut s’interpréter comme une mesure indirecte du niveau d'échange interbranche-
intrabranche. Le tableau ci-apres résume la concentration des spécialisations et le niveau d
développement selon les variations annuelles des termes de I'échange.

Z La comparaison de grandeurs établies sur des intervalles de temps différents est délicate. Elle est rendue nécessaire pa
fait que I''TC ne fournit aucun chiffre de spécialisation pour les années 1970 et 1980. Et l'utilisation d’'autres sources ne
permet pas d’'obtenir des chiffres de spécialisation aussi exhaustifs au plan géographique (plus de 90 pays) et détaillés. C
peut cependant estimer que les risques de résultats faussés restent assez faibles en raison de la relative inertie
spécialisations internationales et du niveau d’agrégation élevé des branches.

3 L'indicateur d’ACR du CEPII est un indice de contribution au solde rapporté au PIB du pays. La mesure par rapport au
PIB est un avantage pour étudier I'évolution dans le temps des spécialisations d’'un pays mais un inconvénient pour compare

les spécialisations de plusieurs pays. En effet, dans ce cas les valeurs des ACR des branches dépendent de celles des |
donc, in fine, du degré d'ouverture des économies.
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Variations des termes de I'échange et degré de concentration des spécialisations

Variation annuelle

des termes de Concentr. ) Pays ) ] Pays Fays non Total

. des ACR développeés émergents eémergents

I'échange

<5% 140 15 75% 4 19% 0 0% 19 23%
[5% 10%] 168 5 25% 10 48% 8 20% 23 28%
[10% 15%] 195 0 0% 5 24% 10 24% 15 18%
[15% 20%] 206 0 0% 2 9% 10 24% 12 15%
=>20% 235 0 0% 0 0% 13 32% 13 16%
Nombre de pays 20 | 100% 21 | 100% 41 100% 82 | 100%
Source : calculs a partir des données de I'International Trade Center 2000 et de la Banque Mondiale,
Development Finance & World Development Indicators

La volatilité des termes de I'échange apparait d’autant plus élevée que la concentration des ACR sL
un petit nombre de branches est forte et que le niveau de développement est faible. Parmi les pays dc
les termes de I'échange ne varient pas de plus de 10% par an, la grande majorité (34 sur 42, soit 81%) ¢
constituée par la totalité des pays développés et la plupart des pays émergents (14 sur 21) ; Au dela de
seuil de 10%, les pays non émergents forment I'essentiel de I'effectif (82%).

La flexibilité de I'offre

La sensibilité de la croissance aux variations des termes de I'échange dépend aussi des capacit
d'adaptation du systéme productif. C'est I'effet de production présenté au §213, qui peut étre mesuré ¢
moyen de ['élasticité-prix de I'offre de biens concurrents des importations ou par celle de |'offre de biens
exportables Autrement dit, pour des ressources et des techniques inchangées, un pays qui subit ut
hausse de prix sur ses importations réduit ses pertes en proportion de sa capacité a substituer rapidem
aux importations une production locale. De méme, un pays qui bénéficie d'une hausse de prix sur se

exportations accroit ses gains en proportion de sa capacité a réaffecter rapidement des ressourc
productives vers le secteur exportateur.
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2.2.3. Les transferts internationaux de revenus

Introduction

L'analyse des transferts étudie les changements dans les termes de I'échange qui trouvent leur sout
du c6té de la demande. Les raisons qui font évoluer la demande relative sont nombreuses et souvent lié
aux évolutions des golts des consommateurs. Cependant, la raison la plus importante et qui souleve
plus de difficultés pour I'analyse est le transfert international de revenu.

Les transferts internationaux de revenu sont des transferts de revenus d'un pays a l'autre réalisés s
contrepartie. lls peuvent prendre des formes diverses : réparations de guerre exigées par I'Allemagne a
France en 1871, puis par les Alliés a I'Allemagne en 1918 ; Plan Marshall pour la reconstruction de
I'Europe aprés 1945 ; aides publiques aux pays pauvres. On a pu aussi interpréter I'embargo pétrolie
décrété par I'OPEP en 1974 comme un moyen de réaliser un transferts de revenus grace a la hausse
cours pétroliers. Les préts internationaux ne sont pas a proprement parler des transferts de revent
puisqu'ils sont assortis d'une obligation de remboursement dans le futur. A court terme cependant, leut
effets sont similaires a ceux d'un pur transfert sans contrepartie. Aussi, l'analyse des transfert:
internationaux de revenu reste utile pour étudier les effets des préts internationaux.

Le probléme des transferts : la controverse Keynes-Ohlin

Les transferts de revenus affectent la structure de production et de consommation du pays donatel
comme du pays receveur. On peut donc s'attendre a ce qu'ils affectent également les terme
internationaux de I'échange. Ce probleme fut soulevé dans les années 1920 a travers un débat célét
entre deux grands économistes, Bertil Ohlin et John Maynard Keynes, a propos des conséquence
économiques des réparations de guerre exigées par les Alliés a I'Allemagne apres 1918.

Keynes avancait que pour rembourser les autres pays, I'Allemagne devrait exporter plus et importe
moins, ce qui engendrerait immanquablement une détérioration de ses termes de I'échange et un co
supplémentaire au fardeau de sa dette. Ohlin rétorquait que le paiement des réparations provoquerait da
les autres pays un surcroit de demande qui se tournerait partiellement vers les produits allemands. L
dégradation des termes de I'échange serait donc déja limitée. Ohlin préconisait de renforcer ce
mécanisme par un accord commercial international, qui aurait autorisé I'Allemagne a accroitre
temporairement ses tarifs douaniers tout en abaissant ceux des pays receveurs. Il en serait résulté
solde commercial allemand excédentaire sans dégradation des termes de I'‘échange. Dans le c.
particulier en discussion, le débat tourna court puisque I'Allemagne ne versa qu'une petite partie de
réparations prévues. Mais la controverse Keynes-Ohlin jeta les fondements de I'analyse moderne de
transferts internationaux.

Les effets d'un transfert sur les termes de I'échange

Si I'économie locale transfere une part de son revenu au reste du monde, elle réduit son revenu
I'avantage de I'étranger. Par conséquent, nous aurons localement une baisse de la consommation et
hausse étrangére de la consommation. On retrouve ici, du cété de la demande, un probléeme analogue
celui abordé du coté de l'offre au § 221. En effet, nous avions observé que la croissance économique d'L
pays affectait les termes de I'échange a partir du moment ou elle modifiait les offres relatives mondiales
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De méme, ici, les tranferts vont affecter les termes de I'échange a partir du moment ou ils modifient les
demandes relatives mondiales.

Si le reste du monde ventile son supplément de revenu entre les biens A et | dans des proportion
identiques a la réduction de dépense de I'économie domestique pour ces mémes biens, alors la déper
mondiale de bien A et de bien | ne changent pas et il n'y a aucun effet sur les termes de I'échange. Mais
ce n'est pas le cas, il y aura forcément un effet sur les termes de I'échange, qui dépendra des écarts d
les structures de dépense des deux pays. Plus précisément, ces écarts surviennent a partir du moment
le pays donateur et le pays receveur ont des propensions marginales a importer différentes (cf.§ 213
Désignons par m et nhes propensions marginales a importer du pays domestique et du reste du monde.
Rappelons que ces propensions indiquent pour chaque pays la fraction d'une dépense d'une uni
monétaire supplémentaire qui serait allouée a la consommation des importables aux prix initiaux. Si l'or
désigne par T le transfert, le pays domestique, aux prix initiaux réduit ses dépenses de bien agricole A d
m.T. Le pays étranger importe des biens industriels ; il alloue donc)(I-&nla consommation agricole
supplémentaire. La demande agricole mondiale augmente et les termes de |'échange de I'économ
domestique se dégradent a la condition que :

(2.8) (1— m*).T— mT>0< m+m <1

Si la somme des propensions marginales a importer est inférieure a l'unité, alors le transfert engendi
un "fardeau secondaire" sous la forme d'une dégradation des termes de I'échange pour le pays donateu
d'une amélioration pour le pays receveur. C'est la la situation imaginée par Keynes. Au contraire, Si I
somme est supérieure a l'unité, alors c'est exactement le contraire qui se produit ; l'appréciation de
termes de I'échange du pays donateur allége le codt du transfert.

La condition (2.8) implique une possibilité paradoxale. On pourrait concevoir que le paiement d'un
transfert pourrait améliorer a ce point les termes de I'échange du pays donateur que celui-ci verrait so
revenu réel augmenter au détriment du donataire qui le verrait baisser ! Cependant, comme pour |
croissance appauvrissante, les conditions nécessaires a l'apparition de ce paradoxe sont beaucoup t
restrictives pour I'observer dans la réalité.

Nous avons restreinte notre étude des transferts internationaux de revenus aux seules modificatior
des demandes. Mais rappelons que certaines formes de transferts (préts a long terme, investissemel
directs étrangers) peuvent aussi étre utilisées par le pays receveur pour accroitre ses capacités
production.
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Annexe mathematique au chapitre 2

Les démonstrations de I'annexe mathématique sont tirées de Caves et Jones, op. cit., p.267-270.

La variation des revenus réels

On étudie l'effet des termes de I'échange sur le revenu réel d'une économie ouverte. La démonstratic
part de la fonction d'utilité collective de I'économie :

U= U(DI , DA)
Différencions totalement U :

du=Yap + Y 4p,
oD, oD,

Cette expression énonce que lorsque les quantités consommées varient, I'utilité varie d'un montant qt
dépend de I'utilité marginale d'un bien multipliée par la variation de la quantité consommée de ce bien
L'aspect arbitraire de l'indice d'utilité peut étre supprimé en divisant les deux termes par [l'utilité
marginale du bien I.

09U O
au D,

0 - 9B *%DA
aD, (D, O

Le terme de gauche n'est positif que si l'utilité a augmenté. En outre, c'est une mesure de la variatio
de l'utilité exprimée en unités du bien | ; appelons cette variation du revenu réel exprimée en unités du
bien | dY. Le terme de droite peut étre simplifié, puisque I'expression entre crochets est le taux margina
de substitution, soit la quantité du bien | que I'on doit ajouter pour compenser la perte d'une unité du biel
A le long d'une courbe d'indifférence. Mais dans un équilibre de marché, cette quantité correspond al
prix relatif du bien A :

_Ps

P
Donc, dY peut se réécrire pour exprimer |'écriture fondamentale d'une variation du revenu réel :
(A2.1) dY=dD, + pdD,

(A2.1) indique que toute variation de la combinaison de consommation affecte le revenu réel. La
contrainte de budget s'écrit :

(A2.2) D, +pD,=Q +pQ,
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Elle précise que l'origine de toute variation du revenu réel se trouve soit dans une variation de la
combinaison des dotations en biens, soit dans une variation des termes de I'échange. La différentiation c
(A2.2) donne :

dD, + pdD, + D,.dp=dQ + pdQ, +Q,.dp
On peut réarranger cette derniére écriture pour faire apparaitre dY. Nous obtenons alors :
dY=dQ + pdQ, +Q,.dp—D,.dp

et finalement :

(A2.3) dY=~D, -Q,)dp+(dQ + pdQ,)

L'effet des termes de I'échange correspond a la premiére écriture du membre de drégdgDll
peut étre calculé aussi bien du c6té des exportations que des importations. Si le pays est importateur c
bien A, alors (Q-Q,)=M, quantités importées du bien A avant le changement des termes de I'échange, et
-M.dp représente l'effet des termes de I'échange. Dans ce cas, dp positif signifie que les termes d
I'échange se détériorent et le revenu réel du pays diminue du montant M.dp, montant proportionnel ai
volume initial des importations. Si le pays est exportateur du bien A, alofsQ,(BX, quantités
exportées du bien A avant le changement des termes de I'échange, et X.dp représente l'effet des termes
I'échange. Dans ce cas, dp positif signifie que les termes de I'échange s'apprécient et le revenu ré
augmente de X.dp, montant proportionnel au volume initial des exportations.

La seconde expression du membre de droite de I'égalité désigne la somme pondérée par les prix
toute variation de la combinaison de production du pays. C'est un effet-volume encore désigné sous |
nom d'effet de spécialisation. S'il est positif, il signifie une dilatation de la frontiere des possibilités de
production du pays, donc une augmentation des capacités de production. Si les capacités n'évoluent p:
il prend une valeur nulle et exprime simplement le changement de productions opéré le long de la
frontiére pour maintenir I'égalité entre le prix relatif et le taux marginal de substitution technique en cas
d'évolution des termes de I'échange.

L'expression (A2.3) peut étre modifiée de fagon a faire apparaitre le degré d'ouverture de I'économie
Si I'on multiplie et I'on divise a la fois la premiere expression du membre de droite par p, puis que l'on
divise les deux membres par Y, nous obtenons :

(A2.4) d_Y:—M,%JF dQ + pdQ,
Y Y p Y

p.(D,-Q,) désigne les importations ou les exportations (selon le cas) en valeur et non plus en volume |
p.(D,-Q,)/Y donne donc le degré d'ouverture de I'économie en % du PIB initial ; dp/p est la variation
relative des termes de I'échange. Ainsi, on obtient une formulation de la contribution des termes de
I'échange a la croissance de la richesse. Par exemple, une économie dont le degré d'ouverture initial
I'extérieur est de 10% et qui subit une dégradation de 1% de ses termes de I'échange sur un an voit
croissance annuelle se réduire de 0,1%.

La seconde expression du membre de droite désigne toujours la variation de la combinaison de
production du pays, en % du PIB initial. C'est donc ni plus ni moins que l'expression de la contribution
des capacités de production a la croissance de la richesse. La somme des deux contributions donne
taux de croissance économique du pays, dY/Y. A l'aide de I'expression @2ptgsente au § 221 une
estimation simple, sur la période 1966-96, des effets des termes de I'échange sur la croissance annue
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moyenne de plusieurs économies développées et en développemeétérence utilisée est celle des
exportations en % du PIB.

Les effets de substitution et de revenu

Toute variation de prix exerce a la fois un effet de substitution et un effet de revenu sur la quantité
demandée. La décomposition peut étre réalisée pour de petites variations des prix si I'on se sert d
I'expression de la variation du revenu réel donnée par (A2.3). On simplifie 'analyse en supposant qu
I'économie ne croit pas, donc que€6dQ,=0.

La demande de tout bien dépend de tous les prix et du revenu. Par conséquent, dans un modele a de
biens, elle dépend du prix relatif p du bien agricole et du revenu réel Y. La demande de bien agricole du
pays domestique est donc :

(A25) D, =D,(p.Y)
On différencie cette expression par rapport a p pour obtenir :

dD, _aD, D, dY
dp dp aY ‘dp

Le premier terme représente l'effet de substitution d'une augmentation de prix : a mesure que |
augmente, le demande de A baisse le long de la méme courbe d'indifférence. Le second terme illustre ¢
deux aspects de l'effet de revenu décrits dags2&3.Le second terme est composé de deux éléments.

Le premier, dY/dp, montre comment le revenu réel est affecté par 'augmentation de p. Compte tenu de |
simplification posée, a savoir I'absence de réaction de la production, dY/dp se réduit igjeQa)-(D
puisque toute réaction de la production le long de la frontiere des productions a un impact négligeable su
le revenu réel. Si le bien A est importé, alors dY/dp<0.

Le second élément exprime la variation de la demande de bien A résultant de I'augmentation d'un:
unité du revenu lorsque p est constant. Ce n'est pas un nombre pur pyisgenBsuré en unités de A
et Y en unités de bien I. Pour éliminer ce probléme, on définit la propension marginale du pays a
consommer du bien A par :

D.[
O = 'O@a\?E

Cette propension est un nombre pur compris entre 0 et 1 si aucun bien n'est inférieur. L'équation (A2.6
suivante donne la décomposition de,fIp entre effet de substitution et effet de revenu :

dD
(A2.6) o —a,.

Si A est importé, (A2.6) révele que les effets de revenu et de substitution se combinent ensemble pou
réduire sa demande & mesure que p augmente. Par contre, si A est exporté, I'effet de revenu produit p
une hausse de p devient positif et contrecarre partiellement ou completement l'effet de substitutior
négatif.
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L'élasticité de la demande d'importations

L'élasticité de la demande d'importations est définie par :

A2.7 s——dM
(A2.7) d

s
M
Le signe négatif sert a faire de I'élasticité un nombre positif. M se rapporte aux importations de bien A :
M=D,-Q,
Par conséquent :

- _ D, 'dDA'p + Qa 'dQA'p
MD,dp MQ,dp

L'expression pour le premier terme du membre de droite découle directement de I'écriture (A2.6) .
Désignons par s le négatif de I'élasticité de substitution pure dans la demande et par m, la propensic
marginale a importer, qui se confond avec la propension marginale a consommer le bien importé dans |
pays domestique,. Enfin, définissons I'élasticité de la production concurrengant les importations, e, qui

mesure la réaction de la production.

D, o= p.dQ,
M adp oY Mdp

La combinaison de ces définitions donne la décomposition finale de ['élasticité de la demande
d'importations :

(A2.8) e£=s+m+e

La condition de stabilité de Marshall-Lerner

Dans un monde d'échanges a deux biens, la stabilité des échanges exige qu'une augmentation du p
relatif du bien agricole réduise la demande excédentaire mondiale de nourriture. Cette condition peut étr
exprimée en fonction de I'élasticité-prix de la demande d'importations des deux pays. Elle est connue
sous le nom de condition de stabilité de Marshall-Lerner.

La demande excédentaire mondiale en bien A est représentée par la différence entre la demanc
excédentaire du pays domestique, c'est-a-dire ses importations M, et |'offre excédentaire de I'étrange
c'est-a-dire ses exportations. Les exportations de nourriture ont une valeur équivalente a la demand
excédentaire étrangére en bien |, qui espNexprimée en bien A). La demande excédentaire mondiale
de A est donc M-Mp, ou demande réciproque de I'économie domestique. La stabilité de I'équilibre
mondial exige une augmentation de p pour faire diminuer la demande excédentaire mondiale en bien A
Par conséquent, on doit vérifier :
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Y

d3—
dM_ OpPLC
dp dp

Cette premiére expression peut étre réarrangée pour faire apparaitre les variations relatives du prix ¢
des importations. Pour cela, on divise par p les dénominateurs des deux termes de l'inégalité puis I'o
divise le numérateur du terme de gauche par M et le numérateur du terme de droifp.painsi nous
obtenons :

dMm
(A2.9) —.—X<

Le terme de gauche est, au signe pres, I'élasticité-prix de la demande d'importations domestique ¢
I'écriture (A2.7). Le terme de droite peut se réécrire :

Hygu

d3—0 .

ap Dﬁsz ﬁ—l
M* -dp M* -dp

p

C'est l'expression de la demande d'importations étrangere. En effet, on sait que cette derniér
élasticité correspond a la variation relative des quantités importées par |'étranger engendrée par ur
variation du prix des biens importés. Comme I'‘économie étrangére importe le bien industriel, le prix
relatif du bien importé est alors 1/p. Exprimée en fonction de p, I'élasticité-prix étrangere de la demande
d'importations est donc bien ici positive (une hausse de p accroit la demande étrangére d'importations ¢
bien I). Finalement, I'écriture (A2.9) se borne a vérifier que :

(A2.10) e+¢ >1

(A2.10) est la condition de stabilité de Marshall-Lerner. Cette expression suggere que la stabilité du
marché nécessite des courbes de demande réciproque qui ne soient pas trop inélastiques.
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3. introduction. Plusieurs explications des échanges

Le modele ricardien

David Ricardo n'est pas le premier auteur a aborder I'étude des échanges internationaux. Mais il est |
premier a énoncer, des 1817 , dans son exemple célébre du drap anglais et du vin portugais, le princiy
des avantages comparatifs, encore appelés avantages ricardiens (Cf. D. Rleardwjncipes de
I'économie politique et de I'impdCollection «Champs», Paris, Flammarion, chap. VII, "Du commerce
extérieur", p. 111-131). On peut affirmer, sans exagération, que c'est grace a ce principe que toute |
réflexion moderne du commerce international a pu se développer au point de devenir un champs d'étud
a part entiére de I'analyse économique.

Bien que le modele ricardien ait été développé jusqu'aux années 1970, il est resté relativement simpl
dans sa formulation de base (ce qui n'exclut d'ailleurs pas une certaine complexité dans le traitement
Ainsi, il suppose que la fabrication des différents biens ne nécessite qu'un seul facteur de production, |
travail. Cependant, c'est dans ce qui pourrait passer pour une simplification abusive ou une hypothés
irréaliste que réside la force de démonstration du modele ricardien. En insistant sur |'offre, résumée tout
entiere par la seule mesure de la productivité du travail, il démontre non seulement l'influence
déterminante des écarts de technologie dans I'essor du commerce international, mais aussi l'absurdité |
principe smithien des avantages absolus. La détention d'une technologie supérieure n'est pas, en so
garante d'une meilleure compétitivité internationale pour le pays qui I'a détient ; I'échange international
profite méme aux économies dans I'absolu peu productives.

L'analyse ricardienne des échanges prend tout son sens dés qu'on la replace dans son conte»
historique. Dans la premiére moitié du Xiécle, le décollage industriel précoce de la Grande-Bretagne
et I'avance technique qu'elle acquiert sur les pays européens aurait pu laisser croire a un ralentisseme
des échanges et a un appauvrissement des economies trop durement concurrencées par les producti
britanniques. L'histoire a montré que c'est exactement le contraire qui s'est produit, conformément au
prédictions du modele ricardien.

Le modele des proportions de facteurs

A partir de la premiére moitié du XXiecle, les grandes économies industrielles ont acquis un niveau
de développement assez comparable. Les golts des consommateurs et les techniques de product
apparaissent de plus en plus semblables, en raison d'une diffusion internationale de plus en plus rapic
des modes de consommation, des idées et des techniques de production. En outre, plus d'un siécle ap
la révolution industrielle, I'accumulation continue du stock de biens d'équipement donne au capital une
place de plus en plus grande comme moyen de production, au méme titre que le travail. Dans ce
conditions, le modéle ricardien se réveéle de moins en moins adapté pour expliquer les échange
internationaux, du moins ceux opérant entre les principales économies mondiales. En effet, si le travai
reste le seul facteur de production, l'avantage comparatif peut seulement provenir des différence:
internationales dans la productivité du travail. Mais justement, en raison de la similitude croissante des
techniques, les différentiels internationaux de productivité tendent a disparaitre. Le modele ricardien
n'‘expliquerait donc plus correctement la totalité des échanges commerciaux internationaux. Le besoil
d'une nouvelle théorie plus compléte voit le jour.
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Deux économistes suédois posent les fondements d'une nouvelle explication des échanges, fondée
la rareté relative des ressources productives : la plupart des économies se ressemblent et utilisent
méme technologie, mais elles se différencient sur un point essentiel : elles ne disposent pas des mém
ressources productives : les facteurs de production (travail, capital, terre cultivable, matiéres premieres ¢
énergie) sont inégalement répartis au plan mondial. E. Heckscher, dans un article de 1919 énonce ¢
principe de rareté, ("Une différence de rareté relative des facteurs de production entre deux pays est doi
une condition nécessaire pour qu'il y ait différence des colts comparés, et par conséquent commerc
international”.). B. Ohlin, dans un ouvrage célébre de 193@riegional and International Tradeen
développe littérairement toutes les implications. De 1937 jusqu'au début des années cinquante, P. A
Samuelson, dans une série d'articles, formalise les principaux résultats de la nouvelle théorie. En raiso
de limportance qu'il accorde aux ressources, on appelle aussi le modele d'Heckscher, Ohlin et Samuelst
(HOS)le modele des proportions de facteurs.

Avec le recul du temps, le modéle HOS ne s'est pas révélé ou plus "réaliste” ou plus "complet” que e
modele ricardien, et les enseignements de ce dernier demeurent d'actualité dans un monde marqué dep
les années 1960 par l'existence d'écarts techniques persistants, voire grandissants entre économ
développées et économies en développement. En fait, I'apport principal du modéle HOS a l'analyse de
échanges a été la prise en compte de l'influence du commerce international sur la répartition des revenu
Dés 1942, W. Stolper et P. Samuelson montrait dans le cadre du modéle des proportions des facteu
pourquoi I'échange international, méme s'il était souhaitable, pouvait dégrader les revenus de certain
groupes sociaux et créer des comportements protectionnistes. L'importance de ce résultat, contre-intuiti
sinon paradoxal, parce qu'obtenu sous des hypothéses de marchés concurrentiels totalement flexible
donna naissance a partir des années 1960-70 a une réflexion sur les causes endogenes du protectionnis
et les politiques publiques de redistribution.

La « nouvelle théorie du commerce international »

Les années 1980-90 sont marquées par un renouvellement profond de l'analyse des échange
internationaux. Les nombreux tests réalisés pour vérifier la pertinence empirique des modeles ricardien ¢
HOS se révelent décevarit€En 1985, I'ouvrage novateur de Helpman et Krugrdegsse un bilan des
faits non expligués par la théorie traditionnelle des échanges. Trois apparaissent plus particulieremer
importants :

* Les études empiriques montrent que depuis les années cinquante, la part du commerce intra brancl
dans le commerce mondial des marchandises n'a cessé d'augmenter, pour atteindre aujourd'hui,
moyenne, plus de 50%. Cette part du commerce, la plus dynamique et la plus significative, n'est pa
expliquée correctement par les modeles ricardien et HOS, qui ne peuvent rendre compte que d
l'existence d'un commerce interbranéhe

» Contrairement aux enseignements de la théorie traditionnelle, le commerce international se développ
surtout entre les nations les plus développées. Ces nations présentent pourtant les méme
spécialisations dans les biens d'équipement, et partagent les mémes dotations factorielles et les mém

! Si le modele ricardien semble encore pertinent dans un certain nombre de cas, le modéle HOS, considéré comme le coe
de la théorie néoclassique du commerce, pose d'importantes difficultés de vérification, comme en témoigne le célébre
paradoxe de Leontieff (1953) et tous les travaux empiriques ultérieurs qui ont cherché a le surmonter. Cf. Muchielli J.-L.,
1997,Economie internationaleDalloz, Paris, p.57-67.

2Helpman E. et P., Krugman, 1988arket Structure and Foreign Trad&€he MIT Press, Cambridge Mass., p .2-3.

3 On parle de commerce intra branche ou de commerce croisé, lorsqu'un pays exporte et importe simultanément des biel
similaires, c'est-a-dire des biens de qualité et de prix comparables. Par exemple, la France, I'Allemagne et I'ltalie sont troi:
pays producteurs de véhicules, qui exportent et importent entre eux des voitures compactes. L'échange interbranche concer
des exportations et importations de produits différents. Par exemple, la France exporte des voitures compactes mais impor
des motos de forte cylindrée, qu'elle ne produit pas sur son sol.
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techniques de production, caractérisées par d'importants codts fixes d'installation et de recherche

développement.

» La libéralisation graduelle des échanges, consécutive aux différents accords du GATT, semble avoil
engendré des gains de revenus nettement supérieurs a ceux prévus par les modeles traditionnels ¢
échanges.

La concurrence pure et parfaite ne convient pas pour expliquer ces trois faits. Une raison précise pel
étre invoquée pour chacun d'entre eux. Le premier fait, 'importance des échanges intra branches, sugge
gue les ménages achétent des produits importés, non pas seulement parce que la production nationale
suffit pas a la consommation locale, mais aussi parce que les produits étrangers concurrents offrent de
caractéristiques de qualité difféerentes. Le commerce international peut donc s'expliquer partiellement pa
I'existence de produits internationalement différenciés. Ce premier fait leve I'nypothese d’homogénéité
des biens de la concurrence pure et parfaite.

Le deuxiéme fait, la part prépondérante des échanges entre pays développés, atteste que la taille d
marchés influence certainement la spécialisation et le volume du commerce. Autrement dit, la capacite
d'une région a attirer les marchandises et les capitaux croit encore plus vite que sa richesse. Or pour |
modéles ricardien et HOS, [l'attractivité des marchés ne joue aucun role dans la détermination e
I'intensité des avantages comparatifs des nations. La raison en est simple : la concurrence pure et parfa
suppose des colts moyens de production constants ; dans ce cas, la production en grande série, cen
favoriser la baisse des colts et des prix bas sur les grands marchés, n'a pas de raison d'étre. Si ce
hypothése restrictive est levée, il devient vraisemblable qu'une part significative du commerce mondial
de certaines industries est imputable a I'existence des rendements croissants‘d'échelle

Le troisieme fait suggere que la théorie des avantages comparatifs sous-estime les effets bénéfiqu
du libre-échange , parce qu'elle ignore l'intensification de la concurrence qu'il engendre. On parle parfois
des gains pro compétitifs du commerce. Cette incapacité s'explique par I'hypothése de concurrence pu
et parfaite, qui suppose la concurrence inchangée lors du passage de l'autarcie au libre -échange.

Pour conclure

L'existence de déterminants aux échanges autres que ceux invoqueés par la théorie traditionnelle, c'es
a-dire ceux engendrant des écarts relatifs de colts (technologie, dotations factorielles) a pu faire penser
certains que la nouvelle théorie du commerce était une remise en cause radicale du principe de
avantages comparatifs. Cette idée répandue dans les années 1980 n'est plus de mise aujourd’hui. D't
part, parce que la définition de la notion de spécialisation et d'avantage comparé ne se limite pas a
niveau tres agrégé des seules branches. Ainsi, l'intensité des échanges intrabranches n'exclut p
I'existence de spécialisations fortes au sein méme de la branches sur des gammes plus ou moins fines
produits. D'autre part, parce que les développements les plus récents de la nouvelle théorie du commer
démontrent que l'imperfection de la concurrence participe elle aussi a la création des avantage:
comparatifs par le biais des concentrations géographiques d'activité qu'elle suscite. Il n'y a donc pa
opposition mais plutét complémentarité des deux approches.

* Les rendements croissants d'échelle, encore dénommés économies d'échelle, sont généralement présents dans toutes
industries qui connaissent des codts fixes élevés, du fait de l'importance des équipements et des frais de recherch
développement nécessaires pour lancer la production. Un étude publiée en mars 1988, dan€nddseleuropéenne
montre qu'environ la moitié des activités industrielles de la Communauté sont sujettes a des économies d'échelle appréciable
En général, elles sont fortes dans les industries des biens d'équipement et dans celles de certains biens de consommat
(chimie, mécanique, matériel de transport, matériel électrique et électronique, automobile, papier et imprimerie); elles resten
faibles ou marginales dans la plupart des industries de consommation et des industries a forte main d'oeuvre (cuir, textile:
chaussure et habillement, meubles, boissons).
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3.1.1. Le modeéle ricardien en économie fermée

Les caractéristiques générales

Les caractéristiques générales du modéle ricardien sont semblableEsalu modéle standard
des échangedéveloppé au chapitre précédent. Sa particularité réside dans l'utilisation d'un seul
facteur de production, le travail, pour la fabrication des deux biens A et I.

L'offre

Le travail peut étre mesuré en heures ou en nombre d'ouvriers ; les quantités disponibles sont
fixées (l'offre de travail reste constante). Cette simplification des caractéristiques de I'offre permet
de mieux apprécier l'influence de la technologie sur les échanges internationaux. Les coefficients
techniques de production indiquent le nombre d'heures de travail nécessaires pour fabriquer une
unité d'un bien. Nous aurons :

a,,a, heures de travail requises, localement et a I'étranger, pour produire une unité du bien industriel

a a, heures de travail requises, localement et a |'étranger, pour produire une unité du bien agricole

Les écritures sont identiques pour les deux économies; on présente donc uniquement celles de
I'économie domestique. Si I'on poseet L, les heures de travail utilisées dans la production des
biens | et A, alors les fonctions de production sont simplement :

L L
31) Q=—0Q,=—2%
G M7 A,

Rappelons que les ouvriers sont libres de circuler d'un secteur a l'autre. Il y a donc mobilité
nationale parfaite du travail. Par contre, ils restent immobiles au plan international (pas de migration
de main d'oeuvre entre pays). Le marché du travail est en concurrence pure et parfaite. Ce qui
signifie que sur la longue période, la rémunération des travailleurs est la méme dans les deux
industries. Les marchés des biens sont aussi en concurrence pure et parfaite. Ce qui signifie que sur
la longue période, aucune entreprise dans aucune industrie ne réalise de surprofit. Le prix de vente
des biens correspondent donc a leur cot moyen de production.

Les caractéristiques de la demande sont celles déja évoquées au chapitre précédent. Les
ménages consomment les deux biens produits. Leurs revenus sont tirés de leur travail et la valeur
totale des productions égalise la valeur totale des consommations, en situation d'échanges
internationaux comme en situation d'autarcie. Si Y est le revenu national, et si I'on pbse et
p, et p, les salaires et les prix dans les secteurs industriel et agricole, alors :

B2 Y=w.L+wW,L,=pQ +p,Q

Pour chaque région, on peut trateifrontiére des possibilités de producteindéterminer le
bloc des possibilités de production. Le stock total de travail L, ne peut excéder la somme de travalil
employé par les deux secteurs. Donc, grace a I'écriture (3.1) précédente, on vérifie que :
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L
(3.3) I-I +LA <L - a -Q| +aLA'QA <L - Q| S__aL_A-QA
&, &,

(3.3) révéle que la frontiere des productions du modéle ricardien est une droite, dont la pente
correspond, au signe prés, rapport des coefficients technigeesolt d'opportunité est donc
constantce qui signifie qu'il faut toujours sacrifier la méme quantité de bien A pour acquérir une
unité supplémentaire du bien I. Ainsi, les colts marginaux de production des deux biens sont
également constants.

Production
industrielle

A

F

>

Production
agricole

Les salaires et les prix

Dans une économie concurrentielle, I'offre est déterminée par la volonté des individus de
maximiser leurs gains. Les offres des deux biens sont fixées par le mouvement des travailleurs vers
le secteur qui verse le meilleur salaire. En l'absence de profit (concurrence parfaite de longue
période), le salaire horaire dans chaque industrie est égal a ce qu'un ouvrier peut produire en une
heure :

En lI'absence de commerce international , chaque économie a besoin de produire les deux biens
demandés par les ménages. Comme les salaires dans les deux industries sont égaux, on Vérifie
facilement que le prix relatif du bien agricole, p, est :

Pa - 34

34) W =w, =w(l
G4 = oA
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Le prix relatif agricole dépend donc que des caractéristiques de l'offre (pente de la frontiere des
possibilités de production). Les termes de I'échange internes de chaque pays sont donnés par la
technologie. L'équilibre autarcique correspond au point de tangence entre la courbe d'indifférence et
la frontiére des possibilités de production.

Le principe des avantages comparatifs

Supposons que I'économie domestique dispose d'un avantage comparatif dans la production du
bien industriel. Dans ce cas, nous retrouvtmsésultat général du chapitre précédent (§8 214,
écriture (2.6")a savoir que les prix relatifs autarciques doivent vérifier l'inégalité suivante :

Pa_Pn  Pa B
pl pl pA pl

Compte tenu de I'expression (3.4), cette inégalité revient a poser que, lorsqu'on la compare avec
I'économie étrangere, I'économie domestique est plus productive dans lindustrie. De la méme
fagcon, I'économie étrangére est relativement plus productive dans I'agriculture.

Pa  Pn &, 8, &, &,
35) —ap-—toAph A
(39 Py P a, & T

Un exemple numérique (1)

On suppose comme précédemment le monde scindé en deux régions : une région industrielle et
une région agricole ; on appellera cette derniere le reste du monde. Chaque région produit deux
biens, un bien manufacturé (bien I) et un bien agricole (bien A), a I'aide de travail.

Les caractéristiques de l'offre

La technique de production est & rendements constants d'échelle. Les dotations en travail et les
technologies de chaque région sont :

Dotation en travail

coefficient technique

coefficient technique

de l'industrie de l'agriculture
Région industrielle L =100 a, =01 a,=02
Région agricole " =200 a*u =0,2 a:_A =025

La région industrielle est supposée plus productives que le reste du monde dans les deux
productions (avantages absolus). Mais le rapport des coefficients techniques montre qu'elle a un
avantage comparatif dans la production du bien industriel. Le reste du monde agricole dispose d'un
avantage dans la production du bien agricole.

Les caractéristiques de la demande

Le ménage représentatif de chaque région a une utilité de type Cobb-Douglas de la forme :
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Fonction d'utlité
Région industrielle U= D,a.D/l;a O<a<1

Région agricole Uu = (DT)B .(D;_\)H3 0<p<1

La maximisation de I'utilité sous contrainte de revenu donne, pour chaque région, les fonctions
de demande de I'ensemble des ménages :

Demande industrielle | Demande agricole | Revenu nominal
a.y 1-a)Y
Région industrielle D =— D,= u Y=w L +w,L,
Py Pa
* -Y * 1_B 'Y* * * * * *
Région agricole D = B—p;— D, = ( p) Y =w,.L +w,L,
| A

Dans la région industrielle, les ménages consacrent alpha % de leur revenu a la consommation
du bien | (pD=a.Y) et le restant a la consommation du bien AR=(1-0).Y). Dans la région
agricole, les proportions sont respectivement beta % et (1-beta)%.

L'indice général des prix

Les fonctions Cobb-Douglas permettent d'obtenir facilement un indice du codt de la vie :

Indice général des prix
cecion rdusiate | 1 <ERE AP B
egion industrielle =

i "l O H-a ]
Dp F0p, Er
0B O %D

Cet indice est un indice général des prix basé sur la moyenne géométrique des prix pondérée par
le poids de chaque bien dans la consommation totale des ménages. Il permet d'évaluer le revenu et
les salaires réels de chaque région. En effet, I'ouverture aux échanges mondiaux modifie et les prix
et les quantités produites et consommées. Une estimation des variations de bien-étre, sur la base de
I'évolution des seuls revenus nominaux, n'aurait aucuns sens. L'équilibre autarcique des deux
régions est donné par le tableau ci-dessous. Onopef$e0,45. Ce qui signifie que les demandes

des ménages des deux régions sont identiques : 45% du revenu est consacré a l'achat de biel
industriel et 55% a l'achat de bien agricole.

Région agricole =
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Les équilibre autarciques

Les équilibres autarciques
Prix et quantités Région industrielle | Région agricole
Indice général des prix 0,291 0,450
Revenu nominal Y 100,000 200,000
Revenu réel Y/l, 343,300 444,500
Prix industriel p, 0,100 0,200
Prix agricole p, 0,200 0,250
Prix relatif agricole p 2,000 1,250
Salaire nominal w 1,000 1,000
Salaire réel w/l, 3,433 2,223
Quantités offertes et demandées de | 450,000 450,000
Quantités offertes et demandées de A 275,000 440,000
Travail dans | 45,000 90,000
Travail dans A 55,000 110,000

Avant tout échange international, on vérifie I'existence des avantages comparatifs.
Conformément a I'expression (3.5) Le reste du monde dispose d'un avantage comparé dans le bien
A puisqu'il bénéficie en autarcie d'un prix relatif agricole plus faible que celui de la région
industrielle. Ce qui s'explique par sa productivité comparativement plus forte dans I'agriculture que
dans l'industrie. Pour la méme raison, il y a avantage comparé de la région industrielle dans le
bien I. Notons que le salaire réel plus élevé de cette derniére (+54%) est la conséquence directe
d'une productivité moyenne (pour les deux secteurs) plus forte que celle du reste du monde.

QIA

F

>

oA Qu

Les équilibres autarciques sont conformes a celui décrit au § 212. La seule différence réside
dans le fait qu'ici, en vertu de (3.4), la droite d'isovaleur se confond avec la frontiere des
productions. En autarcie, un changement dans les goQts des consommateurs se traduira donc par un
modification des quantités offertes et consommées sans aucun ajustement du prix relatif.
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3.1.2. Le modele ricardien en économie ouverte

Le passage de l'autarcie au libre-échange

Avec l'ouverture des économies aux échanges mondiaux, les prix internationaux remplacent les
prix autarciques conformément au mécanisme de marché présenté au 8§ 214. Les termes de I'échang:
internationaux deviennent plus favorables que les termes de I'échange internes et chaque région tire
un gain de revenu du libre-échange en exportant le bien pour lequel elle dispose d'un avantage
comparatif. La seule différence entre le modele ricardien et le modele général des échanges tient
dans l'intensité de la spécialisation internationale. En effet, du fait de la forme linéaire des frontieres
des possibilités de production, chaque région a intérét a se spécialiser complétement (production des
seuls biens exportés) pour maximiser le gain de revenu du libre-échange.

Q 4
U
\ Q|B BQ i
X
Dy
Q' |
0 ; >
N OA Di Q.

Le graphique illustre l'ouverture aux échanges pour la zone industrielle. L'équilibre de
production et de consommation autarcique est donné par le point A, point de tangence entre la
frontiere des productions et la courbe d'indifference collectiye Lld point d'équilibre de la
production en libre-echange es}, Bui correspond a une spécialisation compléete dans la production
du bien exporté, I. Le point d'équilibre de la consommation gspdiht de tangence entre la
nouvelle droite d'isovaleur et la courbe d'indifférenge Le passage de \& U, témoigne de
I'accroissement de revenu réel engendré par I'ouverture aux échanges. La production agricole ayant
cessé, la demande locale est satisfaite intégralement par les importations.

Salaires et productivité

L'interdépendance entre salaire et productivité

Nous savons que L'échange mondial est mutuellement avantageux si le prix relatif mondial se
fixe entre les prix autarciques :
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: Pa _ Px _Pa
p<pi<pe 4<-A<A
PP

Or, nous avons vu au paragraphe précédent que le prix relatif autarcique correspondait au
rapport des coefficients techniques ; donc :

p= Pa =B Pour | d I

- T our la région industrielle
P a, g

*o_ pA — aLA

P =—=——Pour larégion agricole
| |

De plus, si les deux zones se spécialisent complétement, alors chacune ne produit plus que le
bien qu'elle exporte. Par conséquent, le prix mondial de chaque bien dépend de la productivité du
travail et du niveau de salaire de la zone exportatrice :

E _ o .
P =wW.a, Pour la région industrielle

E - * * 7 - .
Pa =W 85 Pour la région agricole

En substituant pour chaque région les deux derniéres expressions dans la premiéere, on obtient la
condition d'existence des échanges mondiaux en fonction des coefficients techniques de production
et des salaires :

ELL< £,£< Aa
a, W a &g

Multiplions par a, puis divisons par @ tous les membres de cette derniére inégalité ; nous
obtenons finalement :

a“<ﬁ<3}i
TR

Le modele ricardien établit donc une relation entre les termes de I'échange sur le marché des
biens et le salaire relatif. Les écarts de productivité entre les deux régions encadrent les écarts de
salaire. Et chaque région voit son salaire relatif croitre si ses termes de I'échange s'améliorent. Ce
résultat a deux implications importantes. En premier lieu, le salaire relatif découle du prix relatif.
Comparer les niveaux absolus des salaires entre économies n'a donc pas de sens. |l faut aussi étudie
conjointement les termes de I'échange. Surtout, et c'est la le plus important, une comparaison des
salaires seuls n'a aucune signification car c’est un raisonnement erroné en termes d'avantages
absolus. Une économie a bas salaires n'est pas nécessairement plus compétitive au plan de:
échanges mondiaux qu'une économie avec des salaires élevés.

Le modéle ricardien démontre clairement que les écarts de salaire sont compensés par les écarts
de productivité (reflétés par les rapports des coefficients techniques). En d'autres termes, si les pays
pauvres sont capables d'offrir sur le marché mondial certains produits a des prix compétitifs, c'est
parce qu'ils compensent I'écart défavorable de productivité par rapport aux pays riches par un écart
encore plus important en matiere de salaires. Ainsi, la faiblesse des salaires élimine l'influence d'une
productivité insuffisante. Inversement, les économies a salaires élevés compensent des fortes charge
salariales par une productivité encore plus forte.
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La concurrence des pays a bas salaires : une idée sans fondement

La force du modele ricardien est de montrer que I'existence d'économies ouvertes avec des
salaires faibles et un niveau de productivité élevé comparativement aux autres est une impossibilité.
Malheureusement, le mythe d'une concurrence "destructrice” des pays eémergents reste un theme
d'actualité. Ainsi, le livre blanc de la Commission européenne de C983sance, compétitivité et
emploj considere que la concurrence des pays du tiers-monde est une des principales causes de le
progression du chdmage en Europe. Pourtant, la théorie économique prouve que ce type de discours
ne se fonde sur aucun argument sérieux ou crédible. Le commerce international n'est pas un jeu a
somme nulle, ou les vainqueurs tireraient leurs gains des perdants.

Productivité et salaires

Un premier argument invoqué contre la concurrence des pays émergents concerne la faiblesse de
leurs salaires. Or, une des différences majeures entre les pays industrialisés et les pays du tiers-
monde réside dans la technologie : en général, chez ces derniers, les productivités physiques du
travail et du capital sont nettement plus faibles. Mais c'est justement parce qu'ils sont des pays a
basse productivité que les pays en voie de développement offrent des salaires faibles. L'analyse
ricardienne nous démontre que loin d'étre un gage de supériorité, la faiblesse des salaires est un
moyen pour ces pays de surmonter leur handicap technique face aux pays plus développés et de
pouvoir réaliser avec eux des échanges, mutuellement bénéfiques.

Progres technique et salaires

Les pourfendeurs de la concurrence des pays émergents utilisent une variante de ce premier
argument, tout aussi erronée, mais plus habile, parce que faisant référence a la théorie. Selon eux,
les pays émergents constitueraient un nouveau cas, inexpliqué par la théorie des échanges
internationaux ; ces pays combineraient a la fois des gains de productivité importants et des salaires
faiblement croissants, contrairement aux prédictions du modéle ricardien. Or cette affirmation est
fausse et témoigne d'une méconnaissance des enseignements de la théorie. En effet, le mécanism
des échanges décrit par le modele ricardien prévoit que les hausses de productivité des pays
émergents (dues par exemple au progres technique) puissent s'accompagner de hausses de salai
réel de plus faible intensité. Mais l'explication tient dans la dégradation de leurs termes de
I'échange, suite a l'accroissement de leurs exportations engendré par le progres technique ; elle n'e
rien a voir avec une quelconque politique de compétitivité. Si cette dégradation reste modérée, les
pays émergents tirent avantage de cette amélioration de la productivité de leur travail ; mais les
ménages des pays riches bénéficient d'importations moins colteuses et améliorent, eux aussi, leur
pouvoir d'achat.

Remarquons enfin que les adversaires du libre-échange oublient souvent I'importance du réle
joué par la demande mondiale. Or, les gains tirés par un pays des échanges dépendent non
seulement de l'intensité de ses avantages comparatifs mais également du niveau de la demands
mondiale pour les produits dans lesquels il se spécialise. Par exemple, une hausse de la demande
mondiale accroit le prix et améliore les termes de I'échange du pays exportateur. Mais les gains
ainsi obtenus sont indépendants des rémunérations versées.
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Un exemple numérique (2)

L'ouverture aux échanges

On reprend I'exemple numérique du 8 311 précédent. La situaittancique est comparée a
celle dans laquelle les deux régions se sont ouvertes sans restriction aux échanges mondiaux et se
spécialisent complétement.

De l'autarcie au libre-échange
Autarcie Libre-échange
Prix et quantités Région industrielle | Région agricole | Région industrielle | Région agricole
Indice général des prix 0,291 0,450 1,643 1,643
Revenu nominal Y 100,000 200,000 654,500 800,000
Revenu réel Y/l 343,300 444,500 398,400 486,900
Prix industriel p, 0,100 0,200 0,654 0,654
Prix agricole p, 0,200 0,250 1,000 1,000
Prix relatif agricole p 2,000 1,250 1,528 1,528
Salaire nominal w 1,000 1,000 6,545 4,000
Salaire réel w/l, 3,433 2,223 3,984 2,435
Quantités offertes de | 450,000 450,000 1000,000 0,000
Quantités demandées de | 450,00 450,000 450,000 550,000
Quantités offertes de A 275,000 440,000 0,000 800,000
Quantités demandées de A 275,000 440,000 360,000 440,000
Echanges en valeur 360,000 360,000

Les deux régions tirent bénéfice du libre-échange et se spécialisent dans les productions pour
lesquelles elles disposent d'un avantage comparatif. En dépit d'une productivité plus faible dans les
deux secteurs, le reste du monde n'est pas pénalisé. Il est capable d'exporter le bien agricole pout
lequel il se révele relativement compétitif. De méme, malgré un niveau élevé du salaire, la région
industrielle se révele compétitive dans la production et I'exportation des biens industriels. En effet,
sa productivité physique moyenne, comparée a celle du reste du monde, est supérieure de 100%
dans l'industrie mais de seulement 25% dans l'agriculture. Or, en situation de libre-échange, son
salaire est supérieur a celui du reste du monde de seulement 63,6%. Elle compense ainsi un salaire
relatif élevé par une productivité relative dans l'industrie encore plus élevée. De méme, la faible
productivité agricole du reste du monde est compensée par un co(t salarial encore plus faible.

La mesure des gains de bien-étre

Une mesure des gains de revenu tirés par chaque région de son ouverture aux échanges consist
a évaluer la variation de son revenu réel pondéré par l'indice initial des prix (ici, I'indice des prix
autarcique). Ainsi, on obtient I'évolution du revenu réel en volume. C'est la variation équivalente.
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Avec YA, 12, Y5, 15, revenu nominal et indice des prix en autarcie (A) et en libre-échange (E)

La variation équivalente, revient a calculer de combien il faudrait accroitre le revenu nominal
initial pour obtenir le revenu réel de la situation finale (ici le libre-échange). Ainsi mesurés, les
gains de chaque région peuvent étre sommés pour obtenir le gain de revenu pour I'économie
mondiale. Le calcul des gains pour chaque région et le monde donne les résultats suivants :

Région industrielle | Région agricole Monde
Ve +16,05 +19,08 +35,13
Ve (% revenu intial) +16,05% +9,54% +11,70%

Evidemment, les gains de revenu dépendent de I'appréciation des termes de I'échange, qui sont
donnés par le prix relatif agricole p pour la région agricole et par 1/p pour la région industrielle. Un
rapide calcul montre que I'ouverture aux échanges a amélioré les termes de I'échange de la premiére
de 22,2% seulement contre 30,9% pour la seconde. Si au plan mondial, les ménages avaient
consommeé davantage de bien A au détriment de | (donc des valeurs des parametres alpha et/ou bet
supérieures a 0,45), le partage des gains tirés du libre-échange aurait été davantage orienté en favet
de la zone agricole.
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3.1.3. Le commerce et 'emploi

Introduction

La supériorité du libre-échange reste-t-elle vérifiée si le travail n'est plus parfaitement mobile
entre les industries ? Empiriguement, la réponse est loin d'étre évidente. Si I'on prend I'exemple de
la France et que I'on compare l'accroissement du degré d'ouverture francais sur I'extérieur avec la
croissance du chémage, nous obtenons les résultats suivants :

Croissance du chémage | Croissance du degré d'ouverture

1958-1975 0% +80 %

1975-1997 +300 % +25 %

L'histoire de la France depuis 1958 peut étre séparée en deux périodes : celle ou le taux de
chémage est inférieur a 3% (taux de chémage naturel), de 1958 a 1975, et celle ou il est supérieur a
ce taux, de 1975 a nos jours. Or, sur la premiere période, le degré d'ouverture de I'économie
francaise a augmenté de 80%, alors que sur la seconde, il n‘augmentait que de 25% seulement,
tandis que le chbmage haussait de 300%. De plus, en un peu plus de dix ans, de 1948 a 1962, preé:
de trois millions de travailleurs francais ont quitté l'agriculture pour l'industrie sans difficulté
majeure. A l'évidence, ces chiffres suggerent que la libéralisation des échanges n'est pas un facteui
déterminant du chdmage existant en France, et que par le passé, I'économie francaise a été capabl
de réallouer massivement ses facteurs de production dans un contexte de rapide ouverture sur
I'extérieur.

Méme si l'ouverture au commerce mondial n'a pas d'effet notable sur le taux de chdmage de
I'économie, il n'en reste pas moins vrai qu'elle exige une réallocation des travailleurs entre les
industries. Celle-ci se fait sous l'impulsion d'une force tres précise : la hausse des salaires. Les
travailleurs quittent les industries aux salaires les plus bas pour aller vers celles offrant des salaires
plus éleveés (en France, les industries d'exportation versent en moyenne des salaires 6 % plus éleveés
gue ceux payés par les industries concurrencées par les importations). Cependant, qu'arrive-t-il si,
malgré cette incitation du marché, pour diverses raisons (refus de quitter une région, mauvaise
information) les travailleurs des industries concurrencées restent immobiles ? Le modéle ricardien
permet d'envisager de facon simple les conséquences de l'ouverture au commerce international
lorsque le marché du travail fonctionne mal ou pas du tout.

Les rigidités du marché du travail dans le modele ricardien

Supposons qu'une partie seulement des travailleurs de I'économie domestique exportatrice du
bien | accepte de quitter I'agriculture pour l'industrie et que le reste des travailleurs soit sujet a des
colts d'ajustement tels qu'ils refusent de quitter leur emploi. On obtient dans ce cas la représentation
graphique suivante :

! Ce paragraphe s'inspire du traitement du modéle ricardien proposé par Messerlin Eoi®88;ce international
Paris, PUF.
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La frontiére des possibilités de production prend maintenant la forme coudgeF[@(Clieu de
la forme linéaire FF. On peut réduire la production de A et accroitre celle de I, mais seulement
jusqu'au point G La partie horizontale [G & de la frontiére signifie que les travailleurs agricoles
restants ne seront pas employés dans l'industrie et se retrouveront au chémage. Ainsi, compte tenu
de la mobilité imparfaite des travailleurs, I'ouverture aux échanges permet a I'économie de produire
a G, au lieu de A (autarcie), mais pas d'atteindre le point d'équilibre de production B
correspondant a une spécialisation compléete. Cet équilibre de production est toujours un équilibre
de plein-emploi, et il assure une consommation correspondant au poiMai@ré la mobilité
imparfaite des travailleurs, I'ouverture aux échanges procure un gain de bien-étre au pays (passage
de U, a U.). Cependant la spécialisation reste incomplete et ne permet pas de tirer l'intégralité des
gains de l'ouverture (courbe d'indifférencg).U_e pays aurait réalisé un gain faible, méme si les
travailleurs avaient été totalement immobiles. C'est la situation décrite par les points d'équilibre de
la production et de la consommatiop, BX O,. Dans ce cas, le point de production se confond avec
I'équilibre autarcique A. L'ouverture aux échanges n'a donc aucun effet sur la production et
I'amélioration du bien-étre est du au seul effet positif des termes de I'échange (passa@élge U

En I'absence de mobilité parfaite des travailleurs, toute spécialisation incomplete reste préférable
a la spécialisation compléte ; ce qui revient encore a dire que l'existence de dysfonctionnement des
marchés locaux peut rendre néfaste une politique d'ouverture maximale aux échanges. Si I'économie
se placait au point de production G au lieu du poi(r@ais c'est aussi vrai pour nimporte quel
point du segment [G {), son degré d'ouverture sur I'extérieur augmenterait : au triangle des
échanges [Gc G| se substituerait le triangle [G ¢, la surface plus vaste de ce dernier est le
signe d'un volume des échanges plus important (accroissement des exportations et des
importations) ; donc, toutes choses égales par ailleurs, d'un degré d'ouverture sur l'extérieur de
I'économie plus important. Cependant, une telle situation aboutirait a une baisse du revenu réel
(passage de Ua U). En effet, la disparition de la production agricole n'engendre aucune
croissance de la production industrielle puisque les travailleurs agricoles débauchés se retrouvent au
chémage ; il y a donc équilibre de sous-emploi. Dans notre exemple graphique, I'équilibre de sous-
emploi aboutit seulement a un niveau de bien-étre légerement supérieur a l'autarcie. Si la mobilité
des travailleurs agricoles avait été plus grande, I'équilibre de production correspondant a la
spécialisation compléte se serait situé sur I'axe des ordonnées entre G et F ; le taux de chédmage
aurait été inférieur a celui du point G et le bien-étre supérieur (déplacement de la droite d'isovaleur
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vers le haut). Au contraire, si la mobilité avait été encore plus faible, I'équilibre de production se
serait situé entre G et H ; le taux de chdmage aurait été supérieur a celui du point G et le bien-étre
obtenu inférieur. Dans ce dernier cas, le sous-emploi peut étre tel que la spécialisation compléte
aboutit finalement a une dégradation du bien-étre comparativement a l'autarcie.

En définitive, I'existence de rigidités du marché du travail ne justifie pas le refus du libre-
échange. L'ouverture reste encore préférable a l'autarcie. Par contre, il est clair que des politiques
commerciales de promotion des exportations ne sont efficaces que si elles s'accompagnent de
mesures destinées a améliorer la flexibilité du marché du travail. A ce titre, on peut estimer que les
avantages tirés par les économies émergentes de leur ouverture aux échanges s'expliquent au moin
partiellement par leurs efforts importants et constants dans les domaines de I'éducation et de la
formation professionnelle.

Un exemple numérique (3)

On reprend I'exemple numérique du § 312. On étudie I'impact d'une ouverture aux échanges,
dans le cas limite ou la mobilité intersectorielle du travail d'un pays est nulle : I'allocation du travalil
et les productions restent les mémes qu'en autarcie et I'équilibre de libre-échange est toujours de
plein-emploi. L'économie étudiée est une petite économie industrielle. Une petite économie ne peut
pas influencer significativement les termes de |'échange mondiaux car elle ne représente qu'une
faible part de la consommation et de la production mondiales. Pour se faire, on suppose que la
région industrielle est composée de 20 pays identiques. Sur ces 20 pays, un seul n'est pas capabl
d'adapter son outil de production. Le reste du monde agricole s'adapte sans probleme. Le tableau
présente directement les équilibres de libre-échange. lls sont calculés pour des demandes régionales
identiques conformes aux exemples numériques (1) et (2) précédents (45 % du revenu consacré a le
consommation du bien industriel dans les deux régions).

Pays industriel | Pays industriel Région . i

rigide mobile industrielle Region agricole
Indice général des prix 1,678 1,678 1,678 1,678
Revenu nominal Y 29,160 34,231 679,560 800,000
Revenu réel Y/l, 17,380 20,400 404,98 476,750
Prix industriel p, 0,6846 0,6846 0,6846 0,6846
Prix agricole p, 1,000 1,000 1,000 1,000
Prix relatif agricole p 1,4607 1,4607 1,4607 1,4607
Salaire nominal industriel 6,846 6,846 -
Salaire nominal agricole 5,000 4,000
Quantités offertes de | 22,500 50,000 972,500
Quantités demandées de | 19,160 22,500 446,666 525,840
Quantités offertes de A 13,750 13,750 800,000
Quantités demandées de A 16,030 18,827 373,75 440,000
Echanges en valeur 2,285 18,827 360,000 360,000
V. par rapport a l'autarcie +0,062 +0,943 +17,972 +14,520
V. (% du revenu autarcigue initial) +1,237 % +18,867 % +17,972 % +7,260 %

REI §313.dodPage3 sur4




L'économie industrielle affectée par la rigidité de son marché du travail ne constitue que 5% de
la force de travail de la région industrielle et 1,7% de tout le travail mondial disponible. Elle ne
représente qu'une faible part de la demande mondiale (environ 2% pour les deux biens) et de I'offre
mondiale (2,3% du bien industriel et 1,7% du bien agricole). On comprend alors pourquoi I'absence
de mobilité des travailleurs de ce pays affecte peu les termes de I'échange. Si I'on compare cette
situation de libre-échange avec la précédente décrite dans le § 312, on constate que les échange:
sont peu modifiés. En valeur courante, ils ne bougent pas. Si on évalue leur évolution en volume
(sur la base des prix mondiaux antérieurs), on constate une |légere baisse des échanges de bien
industriels de 4,4% et aucune variation significative des échanges de produits agricoles. Par contre,
les gains globaux du libre-échange sont Iégérement affectés. Le total des gains des deux régions par
rapport a l'autarcie n'est plus que de 32,5 au lieu de 35,1 précédemment, soit une perte relative de
7,5 %. La réduction du prix relatif agricole mondial (1,46 au lieu 1,53) dégrade les termes de
I'échange de la région agricole, ce qui explique pourquoi ces gains a I'échange sont un peu plus
faibles (7,26% contre 9,54%) alors que ceux de la région industrielle augmentent (17,9% contre
16%). En effet, en l'absence de spécialisation de l'une des vingt économies industrielles, I'offre
mondiale de bien industrielle faiblit Iégerement (baisse de 2,75%) alors que I'offre mondiale de bien
agricole augmente légerement (hausse de 1,7%)

Le petit pays industriel affecté par la rigidité gagne trés peu a I'échange international, mais |l
gagne tout de méme (approximativement 1,2% de gain par rapport a l'autarcie). Cependant, en
I'absence de spécialisation, ce gain est un pur effet d'échange engendré par le seul passage des pri
autarciques aux prix mondiaux plus favorables. Ici, I'effet de spécialisation (avec spécialisation
compléte du pays) reste largement dominant (14,8% de gain supplémentaire par rapport a
l'autarcie). Une adaptation du systéeme productif est donc indispensable pour profiter de tous les
avantages procurés par I'ouverture aux échanges mondiaux. L'existence d'un différentiel de salaires
a l'avantage du secteur exportateur doit d'ailleurs inciter les travailleurs encore employés dans
I'agriculture a plus de mobilité. En effet, malgré la forte demande de travail de l'industrie, I'offre de
travail pour cette branche reste constante. Il s'ensuit alors une hausse des salaires industriels.
Inversement, malgré la diminution de demande de travail de l'agriculture, I'offre de travail pour
cette branche ne baisse pas, entrainant une baisse des salaires agricoles.
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3.2.1. L'ouverture aux echanges dans le modele Heckscher-
Ohlin-Samuelson (HOS)

Les hypothéses

Comme pour le modéle ricardien, on raisonne a partir de l'existence de deux économies,
I'économie domestique et le Reste du Monde. Elles produisent deux biens, un bien industriel | et un
bien agricole A géographiquement homogenes. Pour ce faire, elles utilisent deux facteurs de
production : du capital et du travail. L'originalité du modele HOS réside dans cette prise en compte
d'au moins deux moyens de production, ce qui lui permet de traiter des questions relatives a l'impact
du commerce international sur la répartition des revenus. Evidemment, ce cadre d'analyse
traditionnel peut étre élargi a un nombre de pays, de biens et de facteurs de production, supérieur a
deux.

Les techniques de production

Les techniques de production sont a rendements constants d'échelle, condition nécessaire a
I'existence d'une concurrence pure et parfaite sur les marchés des biens. Elles utilisent
nécessairement une combinaison des deux facteurs pour produire chaque bien. Le colt moyen de
production de chaque bien correspond donc a la somme des colts moyens du capital et du travalil.
La technique de production de chacun des biens est la méme dans les deux pays. Contrairement at
modele ricardien, le modele HOS suppose donc une parfaite diffusion internationale des techniques
et du savoir-faire.

Puisque les deux régions détiennent la méme technologie, la seule différence entre elles réside
dans leurs ressources : le reste du monde a relativement plus de travail que de capital et I'économie
locale, relativement plus de capital que de travail. Cette notion de rareté est relative : dire que
I'économie domestique est intensive en capital ne signifie pas qu'elle dispose, dans l'absolu, de plus
de capital productif que I'étranger. Simplement, le rapport capital/travail y est plus élevé.
Dans les deux régions, l'industrie est intensive en capital et I'agriculture intensive en travail. La
encore, cette notion d'intensité factorielle est relative. Dire que l'industrie est intensive en capital ne
signifie pas qu'elle dispose de plus de capital que I'agriculture, mais qu'elle utilise une technique de
production caractérisée par un rapport capital/travail plus élevé.

Les caractéristiques des marchés

Les marchés des facteurs et des biens sont en concurrence pure et parfaite. Le salaire et la
rémunération du capital sont les mémes dans les deux secteurs, en raison de la mobilité
intersectorielle parfaite des facteurs de production au plan national. (Par contre, on suppose une
totale immobilité au plan international). Les détenteurs de capital et les travailleurs sont donc libres
de louer leurs moyens financiers et techniques et leur force de travail aux industriels comme aux
agriculteurs nationaux et la flexibilité des rémunérations garantit le plein-emploi des facteurs dans
I'économie. Les prix de vente des biens couvrent juste leurs colts moyens de production. Chaque
branche est donc a son équilibre concurrentiel de longue période (absence de surprofit).
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Le passage de l'autarcie au libre-échange : le théoreme
Heckscher-Ohlin

Les deux pays décident d'échanger. L'apparition d'un commerce international va entrainer des
modifications des prix et favoriser la spécialisation de chacune. Le principe général est toujours
celui présenté dans le modéle standard des échanges : l'avantage comparatif d'un pays dans ui
produit donné est un avantage relatif de codt moyen de production. Dans le modele ricardien, cet
avantage tire sa source des écarts relatifs de productivité. Dans le modéle HOS, il provient des

écarts relatifs des dotations en facteurs.

On peut vérifier qu'avant I'échange, I'économie locale dispose d'un avantage comparatif dans la
production du bien I, et le reste du monde, d'un avantage dans la production de A. En effet, comme
les techniques de production sont identiques, les avantages comparatifs sont déterminés uniquement
par les dotations factorielles relatives de chaque pays. Comme le pays domestique est relativement
bien doté en capital alors que le pays étranger I'est en travail, le premier dispose nécessairement de
capitaux meilleur marché et le second, d'un colt plus bas de la main d'oeuvre. Le secteur national
qui utilise intensément le facteur localement le plus abondant a donc un avantage relatif de codt
moyen sur le secteur étranger concurrent ; il peut proposer son produit & un prix inférieur. Ainsi, a
l'ouverture aux échanges mondiaux chaque région gagne a exporter le bien intensif dans le facteur
localement le plus abondant et a importer le bien intensif dans le facteur rare. Ce résultat est connu
sous le nom de théoreme Heckscher-Ohlin.

A la différence du modele ricardien, le modéle HOS engendre une spécialisation incompléte,
c'est-a-dire que chaque région continue de produire le bien concurrent des importations, mais
évidemment en quantités moindres qu'en autarcie. Ceci s'explique par la forme concave de la
frontiere des possibilités de production due aux codts d'opportunité croissants.

Un exemple numérique (4)

On reprend le cadre général de I'exemple numérique proposé pour illustrer le modele ricardien
(8 311). Le monde est divisé en deux régions : une région industrielle et une région agricole. Les
deux biens | et A sont fabriqués au moyen de deux facteurs primaires, dont les offres globales
restent constantes: K pour le capital et L pour le travail. Les deux facteurs sont parfaitement
mobiles au sein de chaque pays mais demeurent immobiles au plan international.

Les caractéristiques de I'offre

Les techniques de production des deux régions sont les mémes. Elles font appel aux fonctions
Cobb-Douglas suivantes a rendements constants d'échelle :

Bien industriel Bien agricole
Région industrielle Q =L K} Q. =L, K
s q * =\Y «\ 1y * * \A * \1I-A
Région agricole | Q = (Ll) .(K,) Q.= (LA) .(KA)
Paramétres O<y<1 O0<A<1

Le secteur industriel est supposé intensif en capital ; le paramétre ggmnpnand donc une
valeur inférieure a 0,5/£0,4). De méme, le secteur agricole est supposé intensif en travail ; le
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parametre lambda ] prend donc une valeur supérieure a B;8(8). Les dotations en travail et en
capital des deux régions sont données par le tableau suivant :

Dotation en travail Dotation en capital | Rapport K/L
K
Région industrielle | L=L, +L, =100 | K=K, +K, =100 r: 1
. ) x _w _ - - K*
Région agricole L =L +L,=200| K =K, +K, =50 —Lr:0,25

La région industrielle est relativement mieux dotée en capital qu'en travail, non pas parce qu'elle
dispose dans l'absolu de plus de capital, mais parce que son intensité capitalistique est plus forte (1
contre 1/4). Pour la méme raison, le reste du monde est relativement mieux dotée en travail.

Les caractéristiques de la demande

Comme précédemment, le ménage représentatif de chaque région a une utilité de type Cobb-
Douglas de la forme :

Fonction d'utlité

Région industrielle U=D/.D," O<a<l1

Région agricole U = (DT)B .(D*A)H3 0<p<1

La maximisation de I'utilité sous contrainte de revenu donne, pour chaque région, les fonctions
de demande de I'ensemble des ménages :

Demande industrielle | Demande agricole | Revenu nominal
a.yY 1-a)Y
Région industrielle D =— D)= (—) Y=wL+rK
P Pa
* .Y* * 1_B 'Y* * * * * *
Région agricole D, = %_ D = ( p) Y =w.L+rK
| A

w, I, W, r sont respectivement la rémunération du travail et du capital dans la région
industrielle et la région agricole. On pasef3=0,5 : Dans les deux régions la moitié du revenu est
consacré a l'achat de chaque bien. La formule de l'indice général des prix est la méme que celle
présentée dans lI'exemple numérique (1) du 8§ 311, consacré au modeéle ricardien.

Les prix

Les marchés des biens et des facteurs sont en concurrence pure et parfaite. Les détenteurs de
services du travail et du capital sont libres de circuler d'une branche a l'autre au plan national (mais
pas au plan international) ; ce qui assure l'existence d'une rémunération unique, quelle que soit la
branche, pour chaque facteur. Les branches, industrielle et agricole, sont a leur équilibre de longue
période ; ce qui signifie que les prix couvrent juste la rémunération des facteurs de production.
Nous aurons donc :
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Prix du bien industriel
p, =wl +rk

Prix du bien agricole
Py, =wl, +rk,

Région industrielle

*

p=w .l +r kK

Région agricole Py =W., +1r K,

avec
Demandes de facteur
LJ Ki
Région industrielle |j == K== =1,A
QJ i
Région agricole I =i k. =—; J=1LA
J Qj J Qj

l;; K, IJ.*, l{ représentent les demandes de travail et de capital du secteur j pour la région industrielle
et la région agricole, nécessaires pour produire une unité de bien.
L'ouverture aux échanges

La situation autarcique est comparée a celle dans laquelle les deux régions se sont ouvertes san:
restriction aux échanges mondiaux et se spécialisent.

L'évolution des revenus et des prix des biens

Prix, revenus et bien-étre

Autarcie Libre-échange
Prix et revenus Région industrielle | Région agricole | Région industrielle | Région agricole
Indice général des prix I, 3,0577 5,3238 4,0347 4,0347
Revenu réel Y/l, 54,507 62,612 57,832 66,093
Prix agricole p, 1,521 2,007 1,747 1,747
Prix industriel p, 1,537 3,531 2,329 2,329
Prix relatif agricole p 0,9896 0,5684 0,7500 0,7500
Prix relatif industriel 1/p 1,0105 1,7593 1,3333 1,3333
Echangesenvaleur | = e | e 100,000 100,000
Evolution du bien-étre Région industrielle Région agricole
Variation équivalente V, +10,167 +18,535
Ve (% du revenu initial) +6,11 % +5,56 %

L'avantage comparatif de chaque région se concrétise dans les prix relatifs des économies en
autarcie : le prix relatif agricole est plus faible dans le reste du monde que dans la région
industrielle ; évidemment, cela signifie que le bien industriel est relativement meilleur marché dans
la région industrielle que dans le reste du monde (1/p est de 1 contre 1,76). Avec l'ouverture aux
échanges, le prix relatif mondial prend une valeur intermédiaire comprise dans l'intervalle des prix
relatifs autarciques. La spécialisation internationale accompagnée de l'appréciation des termes de
I'échange des deux régions engendre un gain de revenu réel, mesurable par la méthode de la
variation équivalente.
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L'évolution des productions

Productions et allocation des facteurs
Autarcie Libre-échange

Région industrielle | Région agricole | Région industrielle | Région agricole
Quantités offertes de | 54,223 47,204 93,013 14,309
Quantités offertes de A 54,791 83,049 9,539 133,557
Travail dans l'industrie 33,333 66,666 86,666 13,333
Travail dans l'agriculture 66,666 133,333 13,333 186,666
Capital dans l'industrie 74,500 37,500 97,500 15,000
Capital dans l'agriculture 24,500 12,500 2,500 35,000
Rapport K/L dans l'industrie 2,235 0,562 1,125 1,125
Rapport K/L dans l'agriculture 0,367 0,094 0,187 0,187

L'économie mondiale décrite ci-dessus est conforme aux hypothéses du modéle Heckscher-
Ohlin-Samuelson. On doit donc pouvoir vérifier le théoreme Heckscher-Ohlin : avec I'ouverture des
eéchanges internationaux, chaque économie exportera le bien qui utilise le plus intensément le
facteur de production qui se trouve y étre relativement le plus abondant. Or, c'est bien ce que nous
vérifions a l'aide du tableau. La région industrielle est plus intensive en capital que la région
agricole ; le rapport K/L est de 1 contre 0.25. De plus, en autarcie, l'industrie est plus intensive en
capital que l'agriculture dans les deux régions, méme si les proportions utilisées different. Par
conséquent, la région industrielle exporte le bien manufacturé et la région agricole, le bien agricole.

La version élargie du théoréme Heckscher-Ohlin

Chaque région consomme chaque bien dans les mémes proportions, ce qui nous donne sa par
dans le PIB mondial. La comparaison avec sa part dans les dotations factorielles mondiales permet
d'obtenir une version élargie du théoreme Heckscher-Ohlin : Chaque groupe exporte les services du
facteur de production pour lequel il détient une part mondiale supérieure a sa part dans le PIB
mondial.

Région industrielle | Région agricole
% du revenu mondial 46,666 % 53,333 %
% de la dotation mondiale en capital 66,666 % 33,333 %
% de la dotation mondiale en travail 33,333 % 66,666 %

On constate bien que la région industrielle détient 66,6% du capital mondial, pour une part de
46.6% du PIB mondial. Elle exporte donc le bien intensif en capital. La région agricole détient
66,6% du travail mondial, pour une part de 53.3% du PIB mondial. Elle exporte le bien intensif en
travail'.

La spécialisation

A T'équilibre mondial de libre-échange, les spécialisations de chaque région demeurent
incomplétes puisqu'elles continuent de produire, en quantités plus faibles, les biens importés. Ce
résultat varie évidemment en fonction des caractéristiques des économies (valeur des parametres
dotations factorielles), mais il reste vrai dans la grande majorité des cas a condition que les rapports
K/L des régions ne soient pas trop différents.

1 Cf. J. De Melo et J.-M. Grether, 199Fommerce international : théories et applicatiqride Boeck, pp. 206 a 210
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3.2.2. Repartition des revenus et croissance en présence de
plusieurs facteurs

La répartition nationale des revenu : le Théoréme Stolper-
Samuelson

Le contexte historique : L'abolition des Corn Laws

Le modéle ricardien n'utilisant qu'un seul facteur de production, il ignore a priori les questions
relatives a la répartition des revenus. Ce n'est pas le cas du modele HOS. En 1942, W. Stolper et P.
A. Samuelson montrent que la hausse du prix d'un bien améliore la rémunération du facteur utilisé
le plus intensément pour le produire, et diminue celle de l'autre facteur.

Les deux auteurs s'interrogent sur un événement historique précis : I'abolition, en 1846, des lois
britanniques protectionnistes sur les importations de blés, apres des décennies de conflits entre
partisans et adversaires de ces lois. lls montrent, au moyen du modéle des proportions des facteurs
gue cette abolition est avantageuse pour la bourgeoisie industrielle en plein essor, qui plaide pour le
libre-échange, mais néfaste aux propriétaires fonciers, partisans du maintien d'une protection.

Avec la libre importation des produits agricoles, le prix des denrées baisse relativement au prix
des biens manufacturés ; la rente de la terre, principale source de revenus des propriétaires fonciers
baisse, alors que la valeur du capital des industriels croit ; la baisse des prix agricoles favorise en
retour le pouvoir d'achat des salariés. En outre, la baisse des prix agricoles réduit la production
agricole locale, concurrencée par les importations, alors que la hausse consécutive du prix relatif
des biens manufacturés favorise la croissance de l'industrie. Ces changements dans les productions
liberent de la main d'oeuvre, qui migre des zones rurales en déclin, ou Il'offre de travail devient
inférieure a la demande, vers les zones industrielles en croissance, ou la demande est supérieure
I'offre.

Pour chaque économie, le passage de l'autarcie au libre-échange s'accompagne toujours d'une
hausse du prix des exportables et d'une baisse du prix des biens substituts aux importations. Il est
évident que les échanges ne seront pas profitables pour tous les propriétaires de facteurs. En dépit
de la croissance du revenu national, certains groupes sociaux subiront des pertes de revenus.

Le mécanisme du théoréme Stolper-Samuelson

Imaginons gu'a la suite d'un événement quelconque (modification des godts des consommateurs,
modification des prix mondiaux, modification de la politique douaniere ...), le prix du produit
industriel, dans I'économie domestique ou dans le reste du monde, augmente. On suppose que le
prix du bien agricole ne bouge pas. Il y a donc baisse du prix relatif agricole et hausse de celui de
l'industrie. Le pays affecté par ce changement de prix voit croitre sa production industrielle et
baisser celle de I'agriculture. Pour augmenter sa production, l'industrie doit demander davantage de
capital et de travail. Cependant, comme l'agriculture, en contraction, est intensive en travail, elle
libére sur le marché national trop de travail et pas assez de capital compte tenu des besoins de

! Pour un exposé synthétique littéraire du modéle HOS, on peut consulter : Rainelli M.L&9%dmmerce
international Paris, La Découverte, p.45-48. Le modele HOS a fait I'objet de nombreux développements. On peut
consulter : Caves R. Et R. Jones, 19Bdgnomie internationale I. Le commerdearis, Armand Colin, p. 113-130.
Krugman P. Et Obstfeld M., 199%,conomie internationajeBruxelles, De Boeck, p. 81-108. Muchielli J-L., 1997,
Economie internationaleParis, Dalloz, p. 25-56
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I'industrie, intensive en capital. Un ajustement par les prix des facteurs se produit nécessairement :
la demande excédentaire de capital engendre une hausse de sa rémunération, et I'offre excédentair
de travail, une baisse du salaire.

L'ouverture aux échanges mondiaux, source de conflits sociaux

La force du théoréme Stolper-Samuelson tient au fait qu'il est obtenu dans un monde
parfaitement concurrentiel, sans aucune rigidité sur les prix et les quantités. Le bon fonctionnement
des marchés n'assure pas un partage équitable des gains du commerce. De plus, le mécanism
d'ajustement par les prix qu'il décrit a deux caractéristiques remarquables.

La premiére est son degré de généralité : la baisse du salaire et la hausse de la rémunération dt
capital affectent les deux branches, et pas seulement I'industrie. La mobilité des facteurs propage les
chocs de prix a I'ensemble de I'économie. Ce ne sont pas seulement les salariés de l'industrie qui
sont affectés par une baisse de revenu, mais I'ensemble des salariés de I'économie. De méme, ¢
sont les revenus de tous les propriétaires du capital qui augmentent, et pas seulement ceux qui le
louent a l'industrie.

La seconde est l'effet d'amplification que ce mécanisme engendre. Cet effet a été mis en
évidence par R. W. Jorfe&e prix du capital augmente davantage que le prix du bien industriel, et
le salaire baisse davantage que le prix du bien agricole. Ce qui signifie que les salariés ne perdent
pas seulement du revenu par rapport aux capitalistes, mais aussi que, dans l'absolu, leur pouvoir
d'achat diminue. Comme en concurrence pure et parfaite le prix de vente correspond a la somme des
rémunérations moyennes du capital et du travail, la hausse du prix du bien manufacturé provoque
mécaniquement une hausse du prix du capital d'un pourcentage supérieur a celle du prix de vente,
puisque le prix du travail baisse. Le méme mécanisme opéere, mais en sens inverse, dans la branche
agricole. Finalement tous les travailleurs subissent une perte de leur revenu réel, les prix
augmentant davantage que le salaire, et les propriétaires du capital bénéficient d'une hausse de leu
revenu réel, la rémunération du capital augmentant davantage que les prix.

Ainsi, avec l'instauration du libre-échange (ou d'une plus grande ouverture aux échanges), les
détenteurs des facteurs abondants gagnent du pouvoir d'achat ; au contraire, les détenteurs des
facteurs rares perdent du pouvoir d'achat. Une politique d'aide a la transition devient nécessaire pour
gérer les conflits inévitables entre partisans et adversaires de l'ouverture. L'intensité et la durée de
ces conflits dépendent de plusieurs éléments : importance des gains a attendre de l'ouverture,
existence ou non de politiques de redistribution, influence politique et économique des groupes
sociaux en présence, etc.. .

La répartition mondiale des revenus : le théoreme de
I'egalisation internationale des revenus des facteurs

Une conséquence directe du libre-échange

En l'absence d'échange, le pouvoir d'achat des travailleurs est plus faible et celui des détenteurs
de capital plus élevé dans le reste du monde que dans I'économie domestique. Cette différence
s'explique par les difféerences dans les dotations factorielles. L'apparition des échanges
internationaux entraine la convergence des prix des biens. Or, en raison de la similitude des
techniques de production, I'égalisation internationale des prix des biens entraine avec elle une
égalisation internationale des rémunérations des facteurs de production. Lorsque la convergence des

2 Cf. Caves R. R Jones, 1981, op. cit., p. 134 et supplément au chap. 7, p. 291.
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prix nationaux s'achéve sur la fixation d'un prix mondial unique, I'égalisation des rémunérations est
compléte: la balance commerciale des deux pays est équilibrée. Autrement dit, I'ouverture aux
échanges engendre une convergence mondiale des pouvoirs d'achat pour les salariés et pour le:
détenteurs de capital. L'échange international des opére, de fait, comme une redistribution indirecte
des facteurs de production. On parle dans ce cas d'un commerce des biens, substituts au commerc
des facteurs.

L'interprétation de I'égalisation des prix des facteurs

Ce résultat du modéle HOS a une portée tres forte. Il signifie que dans un monde concurrentiel,
marqué par une rapide diffusion du progrés technique, des échanges internationaux sans entraves
garantissent la convergence des revenus par habitant, méme si au départ, les ressources productive
sont inégalement distribuées. Ce résultat a pour corollaire I'absence de mouvements internationaux
des facteurs (migration de main d'oeuvre, mouvements internationaux des capitaux). Les seuls
échanges de marchandises suffisent, en principe, a réaliser cette convergence des revenus.

La réalité économique est évidemment différente. Si I'égalisation des prix des facteurs est a
l'oeuvre, les migrations de main d'oeuvre et les mouvements internationaux des capitaux témoignent
de la relative lenteur du mécanisme, au moins dans certaines parties du monde. A l'inverse, depuis
les trente derniéres années, un groupe de pays, les pays émergents, semblent réussir a rattraper
niveau de vie des pays riches. Or, ce sont justement ces pays qui s'inscrivent le mieux dans les
conditions fixées par le modele HOS : politique de forte ouverture aux échanges mondiaux et de
libéralisation des échanges, programmes d'éducation favorisant I'adaptabilité et la flexibilité du
travail aux évolutions des spécialisations, acquisition rapide des technologies étrangeres. La
construction européenne illustre, d'une autre fagon, I'action de I'égalisation des prix des facteurs. La
mise en place d'un marché unigue s'est faite progressivement : la libéralisation des mouvements des
biens et services a précédé celle des mouvements des hommes et des capitaux, de fagcon a favorisé |
convergence des revenus par téte entre pays européens, et limiter ainsi les mouvements de facteur
de production.

La croissance economique dans un monde plurifactoriel : le
théoreme de Rybczinski

Définition

Ce dernier résultat est énoncé en 1955 par T. de Rybczinski. Il montre que, pour des termes de
I'échange inchangés, l'accroissement de l'offre d'un facteur de production d'un pays augmente les
guantités produites de tous les biens, mais avec des intensités différentes : la production du bien
utilisant le plus intensément ce facteur connait I'augmentation la plus forte, tandis que celle du bien
utilisant le moins intensément ce facteur connait l'augmentation la plus faible. Ainsi, dans notre
exemple, un accroissement de l'offre de capital augmente davantage la production industrielle que
la production agricole.

Le mécanisme

Il est analogue, du c6té des quantités, a celui du théoréme de Stolper-Samuelson pour les prix.
Lorsque dans une économie, l'offre d'un facteur de production augmente, son prix diminue. Chaque
activité bénéficie alors d'une baisse de colt moyen de production, proportionnelle a l'utilisation
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gu'elle fait de ce facteur. Ainsi, pour des prix mondiaux des biens inchangés, chaque industrie peut
augmenter sa production en fonction de I'économie de codt qu'elle réalise.

Politique de croissance et spécialisation

Le théoréme de Rybczinski permet de montrer, entre autres résultats, que les seules politiques
d'accumulation de travail qualifié et de capital, ne garantissent nullement, aux pays qui les
pratiquent, I'émergence de spécialisations internationales compétitives, si certaines conditions ne
sont pas vérifiées. Prenons I'exemple d'un pays qui cherche a se positionner comme exportateur sur
les biens manufacturés, en raison du développement de leur demande mondiale. Ces biens sont
intensifs en travail qualifié, contrairement aux produits agricoles qu'il exporte, intensifs en travail
peu qualifié. On pourrait penser qu'il lui suffit d'améliorer I'éducation et la formation de ces
travailleurs pour augmenter le stock de travail qualifié, accroitre la production manufacturiere, et
ainsi devenir exportateur industriel. Cependant, I'abondance factorielle est une notion relative : si ce
pays connait une croissance démographique incontrélée et s'il reste marqué par de fortes inégalités
sociales, son offre de travail non qualifié risque de croitre plus vite que celle de travail qualifié. Si
c'est le cas, le travail qualifié devient de plus en plus rare, malgré l'augmentation absolue de son
stock. Non seulement la production agricole continue d'étre exportée, mais sa production se
développe davantage que la production manufacturiére.

Le théoréme de Rybczinski est ainsi une bonne illustration de I'échec partiel de développement
des pays non émergents. L'absence de politiques d'éducation généralisée et de maitrise de la natalit:
a rendu plus ou moins inefficace I'accumulation de capital. Au cours des trente dernieres années,
leurs spécialisations internationales, limitées pour I'essentiel, aux produits primaires et de base, se
sont renforcées dans ses productions, alors que sur la méme période, les pays émergents
développaient des capacités exportatrices dans les biens de consommation.

Un exemple numérique (5)

On compléte I'exemple numérique du § 321.

La rémunération des facteurs

Le tableau suivant présente les principaux résultats de I'ouverture aux échanges sur la
rémunération du travail et du capital.

La rémunération des facteurs
Autarcie Libre-échange
Région industrielle | Région agricole | Région industrielle | Région agricole
Salaire nominal w 1,0000 1,0000 1,0000 1,0000
Salaire réel w/l, 0,3270 0,1878 0,2478 0,2478
Profit nominal r 0,6666 2,6666 1,3333 1,3333
Profit réel r/l, 0,2180 0,5009 0,3304 0,3304
Ratio salaire/profit w/r 1,5000 0,3750 0,7500 0,7500

Les techniques de production de chaque branche sont partout les mémes. Par conséquent
I'égalisation internationale des prix des biens produite par le libre-échange s'accompagne d'une
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égalisation internationale des prix des services des facteurs de production. Le passage de l'autarcie
au libre-échange modifie donc la répartition nationale des revenus du travail et du capital.

Le théoreme Stolper-Samuelson et I'effet d'amplification de Jones

Le théoréme Stolper-Samuelson énonce que la hausse du prix d'un bien améliore la
rémunération nationale du facteur utilisé le plus intensément pour sa fabrication et dégrade celle des
autres facteurs. L'effet d'amplification de Jones complete le théoreme Stolper-Samuelson en
démontrant que les variations de rémunération des facteurs encadrent les variations des prix. Or,
pour chaque région, le passage de l'autarcie au libre-échange a entrainé l'augmentation du prix du
bien exporté relativement au prix du bien importé. Une premiére maniére simple de vérifier ces
deux résultats consiste a raisonne directement par rapport aux prix relatifs des biens et des facteurs :

Variation des rémunérations relatives | Variation des termes de I'échange
Lr 4 (h O
d d
Find ot
Région industrielle r 1
w p
+100 % +31,95 %
dp
Région agricole p
+100 % +31,95 %

Les deux régions connaissent la méme amélioration de leurs termes de I'échange de 32%, qui
engendre une hausse de la rémunération relative du facteur localement le plus abondant de 100%.
Les rémunérations relatives évoluent donc davantage que les prix relatifs. Une seconde maniere de
vérifier ces deux résultats consiste a comparer les évolutions des prix réels des biens (c'est-a-dire les
prix nominaux divisés par l'indice des prix) et des rémunérations réelles des facteurs (c'est-a-dire les
rémunérations nominales divisées par l'indice des prix). Cette seconde méthode présente |'avantage

de donner une estimation de I'évolution du pouvoir d'achat de chaque catégorie de détenteurs de
facteurs de production.

Variation du profit
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Variation du prix réel
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Variation du prix réel
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Le théoreme Stolper-Samuelson et I'effet d'amplification de Jones sont, la encore, bien vérifiés. Les
différentes catégories de détenteurs de services producteurs (les salariés et les capitalistes) ne sor
pas toutes gagnantes a I'échange international. Dans la région industrielle, le pouvoir d'achat des
capitalistes croit de 51,6% et celui des salariés diminue de 24% par rapport a l'autarcie; dans la
région agricole, le pouvoir d'achat des salariés croit de 32%, et celui des capitalistes diminue de 34
% par rapport a l'autarcie. 1l y a donc un phénomene d'amplification qui rend la répartition des
revenus tres sensible aux modifications des prix.

La répartition des revenus

Pour mieux apprécier l'impact des échanges internationaux sur la répartition des revenus, on
peut évaluer les pertes et les gains globaux de chaque catégorie sociale au moyen de la méthode d
la variation équivalente ; ce qui revient a décomposer le gain de revenu réel de chaque région entre
les deux catégories de détenteurs de facteurs :

Région industrielle | Région agricole
Gain ou perte de revenu nominal du travail -24,214 +63,901
Gain ou perte de revenu nominal du capital +34,381 -45,366
Total +10,167 +18,535
Gain ou perte du travail (% du revenu initial) -14,52 +19,17
Gain ou perte du capital (% du revenu initial) +20,63 -13,61
Variation équivalente totale (% du revenu initial) +6,11 +5,56

Dans la région industrielle, I'ouverture aux échanges provoque une réduction de 14,5% de la
valeur du stock de travail et un gain de 20,6% de celle du stock de capital. Dans la région agricole,
on assiste a une appréciation de 19,17% du stock du travail et a une dépréciation de 13,6% de celui
du capital. Pour les deux régions, le solde du gain et de la perte est positif et correspond a la
croissance du revenu réel engendrée par le libre-échange, abordé au paragraphe 8§ 321 précédent.

Les enseignements du modele HOS sur la question de la
concurrence des pays a bas salaires

L'analyse ricardienne démontrait clairement que la présence dans le commerce mondial de pays
a bas salaires n'affectait pas les gains tirés des échanges par les autres nations ; elle n'était rien d
plus que la conséquence directe du jeu des avantages comparatifs. Cependant, en rendant possible |
traitement de l'influence du commerce sur la répartition des revenus entre groupes sociaux, le
modele HOS souléve une nouvelle question, absente du modele ricardien monofactoriel : Méme si
la concurrence des pays a bas salaires n'affecte pas globalement les pays développés, n'a-t-elle pa
une influence néfaste sur certaines parties de la population ? Par exemple, on observe depuis les
années 1980 une diminution des salaires des travailleurs les moins qualifiés des pays de I'OCDE.
Serait-elle la conséquence de la concurrence accrue des pays a bas salaires ? Les enseignemen
généraux que I'on peut inférer du modéle HOS confirment que la présence des pays a bas salaires
est tout a fait conforme au principe des avantages comparatifs. Par ailleurs, les résultats des travaux
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empiriques rejettent l'idée de la responsabilité des échanges mondiaux dans la dégradation de la
situation des travailleurs les moins qualifiés

Les lecons de la théorie

Le co(t du travail

Si le travail n'est qu'un facteur de production parmi d'autres, alors le salaire ne représente qu'une
partie du colt moyen de production. Des salaires plus faibles dans les économies émergentes, en
raison de leur abondance relative en travail peu qualifié, n'apportent donc pas a ces nations d'atouts
particuliers dans la compétition internationale, si les autres ressources rares (travail qualifié, capital)
y sont relativement plus cheres que dans les pays développés. Plus précisément, le seul atout tiré
d'un travail non qualifié peu colteux est I'existence d'un avantage comparatif dans les industries les
plus intensives dans ce facteur. Or c'est bien ce que prévoit le modele HOS avec le théoréme
Heckscher-Ohlin.

La spécialisation incompléte

Le modele HOS prédit pour chaque économie une allocation optimale des ressources entre les
industries exportatrices et celles concurrentes des importations. Les spécialisations restent donc
incomplétes, en raison des colts croissants de réallocation des facteurs. Par conséquent, chercher
produire plus de biens exportables que ce que dicte l'allocation optimale des ressources aboutit
inéluctablement a des codlts supérieurs aux gains et a une contraction des gains de revenu tirés de
l'ouverture aux échanges. Ainsi, les contraintes de production limitent forcément la concurrence des
économies émergentes.

L'égalisation internationale des revenus factoriels

Le modele HOS prédit que des échanges internationaux sans entraves sont un puissant moteur
de I'égalisation internationale des revenus factoriels. Ce qui signifie que sur le long terme, dans un
contexte de croissance économique, les salaires réels augmentent plus vite dans les économies
émergentes initialement pauvres que dans les économies développées, a mesure que les écarts ¢
développement s'amenuisent. Ce que I'on observe bien pour les économies émergentes les plus
dynamiques.

Les travaux empiriques

Un premier constat s'impose : la dégradation de la situation des travailleurs les moins qualifiés
des pays de 'OCDE ne coincide pas avec une intensification des relations commerciales de ces pays
avec les économies en développement. Si au cours des années 1980, les pays de 'OCDE ont bier
augmenté leurs importations en provenance des pays en développement, selon la Banque mondiale
la part des importations de ces pays dans le PNB des Etats-Unis n'est passée que de 0,4% a 2,59
entre 1970 et 1990, et leur part dans le PNB de la Communauté européenne, de 0,5% a 2,1%
seulement. Et pour certains pays de I'OCDE, cette part n'a presque pas augmenté. Ainsi en est-il de
la France, ou elle n'est passée que de 1,9 a 2,2%. La faiblesse de ces chiffres laisse a penser que d«
importations, représentant un pourcentage aussi faible du PNB des pays industrialisés, ne peuvent
pas avoir des effets appréciables sur des variables macro-économiques, comme les salaires et
I'emploi. Il est raisonnable de penser que d'autres facteurs que le commerce international ont di

% La question de la concurrence des pays a bas salaires est abordé par KrugmanlR ni@®@ialisation n'est pas
coupable. Vertus et limites du libre-échanBaris, La Découverte, p.61-80a croissance du tiers-monde nuit-elle a la
prospérité du premier mondeC#. aussiMesserlin P. A., 1998 ommerce internationaParis, PUF, p.66-68, 134-141.
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jouer. Un approfondissement de l'analyse confirme cette premiére impression. Un certain nombre
de tests ont été réalisé au cours des années quatre-vingt-dix pour étudier l'impact sur les salaires du
commerce international Ces tests sont fondés sur les prévisions du modele Heckscher-Ohlin-
Samuelson. lls confirment ce que les chiffres précédents laissaient entendre : la concurrence des
pays a bas salaires a peu d'effets tangibles sur le marché du travail des pays de I'OCDE.

L'égalisation internationale des revenus factoriels

Le théoreme de l'égalisation international des revenus factoriels suggere que les échanges
exercent des influences opposées sur les salaires d'un pays industriel donné, la France par exemple
selon que ses partenaires commerciaux sont des pays relativement plus intensifs en capital et en
travail qualifié (autres pays de I'OCDE), ou au contraire relativement plus intensifs en travail (pays
en développement). Les exportations et les importations francaises avec des pays en
développement, ont tendance a déprimer les salaires francais, alors que les échanges avec les autre
pays de 'OCDE doivent les pousser a la hausse. Krugman et Lawrence imaginent un calcul simple
pour avoir une idée de l'effet net de ces deux forces : ils pondérent les salaires des partenaires
commerciaux des Etats-Unis par l'importance des flux commerciaux des Etats-Unis avec chacun de
ses partenairésLa somme pondérée ainsi obtenue donne un salaire moyen de 88 pour un salaire
ameéricain moyen normalisé a 100. En France, ce méme calcul donne un salaire moyen pondéré de
98,2 pour un salaire frangais moyen de 100. Ces chiffres suggérent que l'influence du commerce
international sur les salaires reste faible pour les Etats-Unis et insignifiante pour la France.

Les termes de I'échange

D'autres vérifications fondées sur les prévisions du modele HOS, semblent confirmer cette
premiére estimation. Pour observer une influence de la concurrence des pays a bas salaires sul
I'économie francaise ou sur une autre économie de 'OCDE il faut au préalable vérifier si les termes
de I'échange francais se sont modifiés. Plus précisément, une concurrence accrue des importations
en provenance des pays en voie de développement doit se traduire par une baisse du prix relatif des
biens intensifs en travail peu qualifié. Or, les études de Lawrence et Slaughter ou de Sachs et Shatz
de 1993 montrent que ce prix relatif n'a baissé que dans des proportions trés faibles. De plus, le
modéle HOS prévoit qu'une baisse du prix relatif des biens intensifs en travail peu qualifié doit
rendre le travail non qualifié relativement moins colteux que le capital, en sorte que le rapport
capital/travail de I'économie, exprimé en valeur doit baisser. Or, c'est exactement le contraire qui
s'est passé dans les pays de I'OCDE au cours des années quatre-vingt. Enfin, des travaux ont
cherché a estimer dans quelle mesure les échanges de biens intensifs en travail réduisent la demand
de travail dans le pays importateur. Les résultats montrent, la encore, une influence tres modeste du

* D'une certaine facon, I'étude de I'impact du commerce sur les salaires est plus éclairante que celle du commerce
sur I'emploi, car le taux de chémage dépend en partie de la politique salariale. Dans les années quatre-vingt-dix, les
salaires européens sont généralement beaucoup moins flexibles que les salaires américains : l'ajustement des marché
européens du travail se fait alors plus par les quantités et les taux de chbmage européens sont plus élevés que les tau
américains. Mais en fait, ces deux situations traduisent la méme réalité, celle de la dégradation de la situation des
travailleurs les moins qualifiés : en Europe, c'est surtout par le chbmage que cette dégradation se manifeste, puisque sur
les années 1980-90, ce sont les travailleurs peu qualifiés qui subissent a la fois le sous-emploi le plus important et la
plus forte hausse du taux de chdmage. Aux Etats-Unis, c'est surtout par le salaire que cette dégradation se manifeste ;
sur la méme période les travailleurs peu qualifiés ont connu une forte baisse de leurs salaires comparativement aux
autres catégories de travailleurs.

®Cf. Krugman P. et Lawrence R., 1994, Trade, jobs and w&gemtific AmericanReproduit dans P. Krugman,

1998, op. cit., p.47-60.
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commerce extérieur sur lI'emploi : 7,2% pour les ouvriers et 2,1% pour les autres employés aux
Etats-Unis, moins de 1% en Frahce

Investissements directs et emploi

Les investissements directs (IDE) réalisés par les pays de 'OCDE vers les pays émergents sont
accusés de réduire les emplois dans les pays développés en favorisant la délocalisation des firmes.
Cependant, les études montrent que si les IDE sont importants en valeur absolue, leur stock total en
1996 représente seulement 10% de la richesse mondiale. Surtout, ils bénéficient principalement aux
pays développés eux-mémes : les mouvements des IDE se font en majeure partie entre pays
développés, avec des flux croisés importants (cas des pays européens). Finalement, les
délocalisations des firmes n'ont qu'un tres faible impact sur le chdmage a la baisse ou &'la hausse

Conclusion

La cause la plus vraisemblable de la dégradation des salaires du travail peu qualifié est a
rechercher dans le fonctionnement interne des économies développées : c'est la tendance croissanc
de ces deux derniéres décennies a privilégier Il'utilisation du travail qualifié sur le travail peu
qualifié, jugé moins productif et moins adapté aux exigences du progrés tehians ce cas,

I'effet sur les rémunérations factorielles est analogue a celui décrit par le théoréme Stolper-
Samuelson : la demande massive de travail qualifié renchérit les salaires versés a cette catégorie de
travailleurs, et réduit les rémunérations des travailleurs peu ou pas qualifiés. Cependant, des études
récentes montrent que l'ouverture aux échanges et l'accroissement des importations augmentent le
pression concurrentielle sur les firmes, ce qui pousse a la hausse le degré de qualification moyen de
la main d'oeuvre. Il y a donc indirectement une détérioration de I'emploi pour les travailleurs peu
gualifiés. Mais ces travaux révelent aussi que cette influence reste faible et qu'elle n'explique pas
I'essentiel des gains de productivité du travail qualifié des économies développées depuis une
quinzaine d'annégs

® Cf. Messerlin P., 1995, L'impact du commerce et des mouvements des capitaux sur le travail : le caRéangais,
économique de 'OECvol. 24.

" Pour plus de détails, Cf. Krugman P., 1998, op. cit., p. 73-76 et Mucchielli J-L., 1998, op. cit., p. 259-310.

8 C'est la position de Krugman dans son article sur "la revanche de la technologie”. Cf Krugman, 1998, p.183-194.

° Pour plus de détail, Cf. Cortes O. Et Jean S.. 1997, Commerce extérieur, productivité etlemiptire du
CEPII, n° 160, septembre.
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3.3.1. L'émergence de la nouvelle théorie du commerce
inter national

Les travaux précurseurs

Des les annéesl 960, plusieursauteurs,dont Linder et Vernon, proposentdes explicationsdes
échangedondéessur la différenciation géographiquedes biens et les décalagestemporels des
innovationgechnologique&ntrenations.Bien que non formaliséesjeursanalyses'appuientur les
mémegcritiqueset présententes mémesargumentgjue ceux développésplus tard par la nouvelle
théoriedu commerce.

La demande représentative de Linder

En 1961,Linder prendargumentde I'importancedes échangesle produits similaires entrepays
richespourrejeterle modeleHOS et tenterd'élaborerune nouvelleapprocheen termesde demandé
PourLinder, lesproductionsontdégendantesle la demandeet les producteursiationauxproduisent
d'abordpour leur marchénational.La demandeest ainsi une "demandedomestiquereprésentative”.
Les exportationssontun commercede surpluspar rapporta la consommatiorintérieure.C'estcete
demandereprésentativejui déterminela naturedes produits exportés.Puisqueles pays de méme
niveau de développemenbnt des demandeseprésentativesimilaires, leurs surplus exportables
porterontsurlesmémegproduits.Chaquebienexportableestdonc un bienimportable.En outre, plus
le revenupartéteestélevéetplusle degrédesophisticatiordesproduitsdemandésstgrand.

Sophistication

0 Revenu/téte

Lademandalechaquepayspourlesproduitss'établitdansun certainintervalledequalité: le pays
C, le plusriche demandalesproduitsd'unequalitt moyenneélevéesituéeentrec etf ; le paysB, en
positionintermédiaire demandeune qualité moyenneplus faible, situéeentree et b ; le paysA, le
moins riche, demandea qualité moyennela plus faible, situéeente a et d. Les pays aurontun
recouvrement’autantplus grandde leur demandede qualité qu’ils disposentde revenuspar téte
prochesAinsi, les échangemternationauxde produitssimilairesserontd’autantplus intensesque
lesdemandenationalegpourlesmémegualitésserontfortes.C’est ce que décritle graphique les
paysC etB échangeronesbiensd’une qualité compriseentrec ete ;lespays B etA, ceuxd’'une

! Linder S.B., 1961, An Essayon Tradeand Transformation New York, JohnWiley andSons.
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qualité compriseentreb etd ; C et A, ceuxd’'une qualité compriseentreb et c. Comptetenudes
écartglerichesseetdu faible chevauchemertde la demandeaeprésentativele C et A, leurséchanges
bilatérauxserontd’une ampleurplusfaible queceuxexistantentreC etB etentreB etA.

CommelindiqueLinder: "le champsllimité des produitsdifférenciésrend possibleun commerce
florissantpour cequi estvirtuellementunemémemarchandise'Cependanta structuredeséchanges
entrepays,a l'intérieur de la gammedes exportableset desimportables,n'estpas définie. Linder
indique que cela peutétre le résultatde quelque"hasardhistorique”et qu'elle risque d'étre "fort
volatile".

Le cycle de vie du produit de Vernon

Dans un article de 1966, suivi d'un ouvrageen 197G, Vernon élaboreune explication des
échangesentréesur les caractéristiquesle I'offre desproduits.Les échangesle biens s'expliquent
par les innovationsdespaysriches,qui créentsanscessedesnouveauxbiens,au départcolteuxet
destinésleur marchénational.La croissancele la demanddocale stimulela productionen grande
série, ce qui réduit les colts moyensde productionet favorise, dans une deuxieme étape, les
exportationsversl'étranger.Une fois le produitbanalisé Jes producteurgdélocalisentla production
pour profiter de la main d'oeuvre érangeremeilleure marché. D'exportateurnet, le pays devient
progressivemennportateumet.

Les travaux fondateurs

Lanouvellethéoriedu commerceanternationah'apasveéritablementnnoverau plandesidées.Dés
1923,FranckGrahamenvisageaitinfluencedeséconomies'échellesur le commercegt dix années
plustard, Ohlin lui mémejugeaitquela productiora grandeéchelle endiminuantles coltsmoyensde
production pouvaitexpliquerles échangeternationauxMais elle a le mérite d'avoir trangormé en
modeélesigoureuxcequi n'étaitquedesintuitions ou deshypothése’s
La nouvelle théorie du commerce international reprend, en les adaptant, les outils
microéconomiquedéveloppéparl'économiedesmarché®tl'économiendustriellepour traiter de la
concurrencemparfaite.Dansles premierstravaux fondateursde ce nouveaucourant,on distingue
deux approches
 lestravaux qui s'appuientsur les deux grandsmodélesde la concurrencemonopolistiquedes
marchésde Hotelling (1929) et de Chamierlin (1933). On y trouve ceuxde Krugman (1979),
Lancaster(1980) et Helpman(1981). Les échangeternationauxsont la conséquencelu goUt
pour la diversité desconsommateurgqui engendraine demandepour les variétésétrangereset
desrendementsroissantgd'échelledesproducteursgui favorisel’effet d’attractivité desmarchés.
lls seplacentdansuneperspectivalelonguepériode.

 les travaux qui se fondentsur les modélesde la concurrenceoligopolistique des marchés,
principalementelui de Coumot (1838).0n y trouve principalementceux de Brander(1981) et
BranderetKrugman(1983).Leséchangemternationawsontla conséquencdescomportements
stratégiqueslesfirmesqui créentun effet pro compétitif du commercells se placentplutét dans
uneperspectivale courtepériode.

2VernonR. (Ed.),1970, The TechnologyFactorin InternationalTrade N.B.E.R.,NewYork.

% Pour un exposécompletet détailléde la nouvellethéoriedu commercepn peut consulter: KrugmanP. et M.
Obstfeld, 1995, Economie internationale Bruxelles, De Boeck, p. 143-185. Messerlin P., 1998, Commerce
international Paris, PUF, p. 231-271.Rainelli M., 1997, La nouvellethéorie du commerceinternational Paris, La
Découverte.
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3.3.2. La concurrence monopolistique *

La concurrencemonopolistiqueoffre I'avantaged'expliquersimultanémentes trois faits majeurs
des échangescontemporains.Elle explique l'apparition d'un commerceintrabranchepar le jeu
simultanéet complémentairades trois déterminants que sont les rendementgl’échelle, 'effet pro
compétitifdeséchangestla diversificationdesvariétésdisponiblegpourle consommateur.

Une présentation générale

Définition de la concurrence monopolistique

La concurrencanonopdistique est un régime de concurrencehybride, entrele monopoleet la
concurrenceureetparfaite.La différenciationutilisée parles modelesde commercenternationalest
horizontale. Chaque entreprised'une industrie propose un produit différent de ceux de ses
concurrentgtaille, forme, couleurs,caractéristiquesinais de qualité et de prix comparablesll y a
concurrencenonopolistiqudorsquelestrois conditionssuivantesontréunies
* Il y a libre entrée et libre sortie des firmes dans l'industie. La concurrenceaboutit donc

inexorablementlansle longtermeal'égalisationdela recettemoyennestdu coltmoyen(équilibre

aprofit nul).

» Chaquedirme disposede sapropreclientéle(demandeésiduelle) L'importancede cetteclientéle
dépendiu nombredeconcurrentsur le marchéetdu degrédedifférenciationdeleursproduits?

» Chaqueentrepriseconsidéerdesprix desesconcurrentcommedonnés Elle ignoredoncliimpact
de son propre prix sur celui des autresfirmes ; ce qui revient a dire qu’elle n'a pas de
comportemenstratégiqueenraisondu grandnombrede concurrentprésentsurle marché.

» Contrairement la concurrencepure et parfaite,la concurrencenonopolistiquerestecompatible
avecl'existencadefirmesexhibantdescoltsmoyensdécroissants en effet, aucundirme ne peut
capterl'intégralité de la clientéle de sesconcurrentesen raisonde la différenciation des biens
régnansurle marché.

L’apparition des échanges internationaux

Imaginonsun mondecomposéde deux pays. Chaaie pays disposede la mémeindustrie, avec
plusieurdirmesidentiques chaqudirme fabriqueunevariétédifférentedu mémebienavecla méme
techniquede production, exhibant des rendementscroissantsd'échelle.De plus, la technique de
productionemployéeestla mémedansles deuxpayset les dotationsen ressourcesiécessairea la
production(travail, capital, terre)sontaussiidentiqueset immobiles au plan international.Enfin, les
ménageslesdeuxpaysontlesmémesgodts.lls consommenkesmémegjuantitésde chaquevariétéa
leurdisposition.

Un telmondene présenteaucunavantagecomparatif,puisqu'iln'existeaucunedifférencedansles
coltsmoyengde production Selonlesmodeledraditionnelsdeséchangesl'échange internationalest
inutile, puisqu'iln'apporteraitucungain de bien-étreaux deuxpays.Pourtant,on peut montrerque,

! La présentatiorest généraleet ne renvoie pas a I'une ou l'autre desdeux approchesa la Chamberlainou a la
Hotelling. Bien qu'ellestraitent différemmentles golts des consommateursles deux approchesdonnentdansles
différentsmodélesieséchangegjesrésultatsproches.

2 par exemple,sur le marchédesassembleursle PC sansmarque,de nombreusegetites firmes proposentdes
produitsquasimentdentiques.Cette faible différenciationexpliquequechacunene sert qu'uneclientéle restreinte,qui
passdacilementlaconcurrencei elle trouveun fournisseumeilleur marché.Sur le marchédesPC de marque, plus
différencié,le nombredefirmesestplus restreint.La clientéledechacuneestplus importanteet plus fidéle a la marque,
carelle accordeplus d'importancea la qualitédu produitet auxservicegjuiy sontassociéset moinsauseulprix.
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mémeen |'absenced'avantagesomparatifsun échangenternational profitable aux deuxrégions,est
concevable.

Le nombrede firmes présenteslanschaquerégon garantitun prix de vente juste égalau co(t
moyende productiod. Commeleurs coltsmoyenssontdécroissantda productionde chacunepeut
augmenteetle prix deventediminuersi la taille du marchéaugmentgle nombredesménagesgroit).
Or justenent, I'échanganternationalpermetl'accesa un marchébeaucouplus vaste.Les entreprise
sujettesadesrendementsl’échellesontdoncincitéesa exporterpour gagnerdespartsde marchéet
accroitreleursrecettes.

L’échange internationalfavorise égalementles ménagesl.e commerceleur permetd’obtenir de
nouvellesvariétés auparavaninaccessiblegt de bénéficierde prix plus faibles, puisquele commerce
internationalintensifie la concurrenceet pousseles firmes a produireplus, plus efficacemen et a
réduireleur margebénéficiairé. Il y a donc bien améliorationdu bien-étre par I'apparition d'un
échangeuremenintrabranche chaquepaysexporteetimportedesvariétésdifférentesdu mémebien,
sousla contrainted'équilibredela balanceconmerciale.

Un modéle simple de concurrence monopolistique®

On présentaineformalisationsimplifiée du modélede concurrencanonopolistiqueappliquéeau
commercenternational.On s’intéressea un marchésur lequel n entreprisesappartenant la méme
industrieseconcurrencengénproduisantnevariétédifférentedu mémebien.

Les hypotheses

La fonction de colt
Chaqueentreprisé composanitindustriedisposedela mémefonctiondecodtsuivante :

37 CT(g)=cg+F,c>0F >0

g, estlaquantitéproduitepari, c le coltmarginal,F le coltfixe supportéoar I'entreprise En raison
du codtfixe F, I'entreprisedisposede rendementgroissantsd'échelle En effet, son colt moyenest
toujoursdécroissartt

CT(a) F
CM(q,) = Y =Cc+—
(q) qi ql
CM'=—i2<O
G;

Chaqueentreprisadisposadoncd'unetechnologieexhibantdeséconomiegl'échelleinternes Comme
lesn entreprisesomposanitindustriepossedenia mémefonctionde coltet le mémecomportement
(lesfirmessontsymétriques,I’étudedu modelepeutétrefaite a partird'uneentrepriseeprésentative.

3 S'ily atrop defirmes, elles font desperteset certainesd’entreelles sortentdu marché A l'inverse, s'il n'y a pas
assezefirmesprésentesllesréalisentes surprofitsqui enattirentdenouvellessurle marché.

4 La différenciationdesbiens peut aussiagir comme un pondérateurdes économiesd'échelle: & mesurequeles
échanges’intensifient, les consommateurs;onfrontésa un nombrecroissantdevariété différentesdesmémesbiens,
vont vraisemblablementes juger de plus en plus substituables.Ce changementdans les comportementsde
consommation intensifie la concurrenceentre producteurset accélérela baissedesprix. Au final, les prix vont se
rapprocher davantagele ceuxpratiquésen concurrenceure et parfaite.Dans ce cas, les gains tirés du libre-échange
augmentent.

® La présentationesttiréedel’exposédeP. Krugmanet M. Obstfeld Economieinternationale De Boeck,chapitre 6
et Appendiceauchapitres, p. 824-25.
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La demande résiduelle

Chaqu€firme produitunevariétédifférentedu bien produit par l'industrie. On supposequ'une
firme vendd'autanfplusquela demandédotale pour le produitde l'industrie estgrandeet quele prix
fixé parsesconcurrentgstélevé. Parailleurs,chaqudirme vendd'autantimoinsquesonprix esthaut
et quele nombred'entrepriseslansl'industrie estéleve.Une expressiorparticulierede la demande
vérifiant cesdeuxconditionsestdonnéeparl'écriture :

@8 a(p)= S%—B-(pi - p)é B=0

S estle total desventesdel'industrie,n le nombredefirmesdanslindustrie,p, le prix de la variéte
produitepari etp le prix moyendesvariétésconcurrented3 mesurde degréde différenciationde la
variétéproduiteparlafirmei aveclesvariétésproduitegarles firmes concurrentesPlus la valeur de
B estélevéeplusl'élasticité-prix croiséadela demandalesconsommateurgourla variétéi estforte.

La résolution du modele

PourpouvoircomprendrdesconséquencesirI'échangenternationaldu modelede concurrence
monopolistiqueil nousfautd'aborddétermineret étudiersesvaleursd'équilibre.Quellequanité vend
chaqueentrepriseet a quel prix ? Quelle influence exercentla taille du marché et le nombre
d'entreprises sur cet équilibre? Graceaux écrituresdes fonctionsde colt et de demande,nous
pouvongonneruneexpressiomu profit d'uneentrepriseeprésentative

1(p,) = recettetotale- co(it total= p,.q(p,)—ca(p)—F
m(p)=p J%T—B-(Ioi - p)E—C.é%— B(p - D)E' F
T[i( pi) = ( B - C)'%_ B( P~ p)g_ F

La maximisation du profit

Chaqueentreprisecherche a maximiser son profit. La condition du premier ordre de la
maximisationdu profit estquela dérivéepremieredu profit parrapportap, s’annule :

'=-20.p.+B.p+cP +%:0

Le prix moyendu marchén’est pasun paramétranaisunevariablepuisqu’il estle résultatde la
fixation du prix desconcurrentsCependantgettedifficulté peutétrefacilementlevée :puisquetoutes
les entreprise®nt le mémecomportementle prix pratiquépar chaquefirme n’est pasdifférent du
prix moyendu marché.Par conséquenbn peutposerp=p. Cette simplification rend maintenant
superflul'utilisation del'indice i. L'expressionde la dérivéedu profit de la firme i peutdonc se
réécrire :

n=-2B.p+B.p+cP+ %:O

(3.9) 1 1
n=-Bp+cf+==00 p=_—+
Bprefr— P=an*e
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La solution de longue période

L’expressiondu prix quenous avonsobtenueest celle qui garantitle profit maximal pour un
nombren quelconquealefirmes. Or, ce qui nousintéresseastl’équilibre de longuepériode,c’est-a-
direle nombren” defirmespourlequella profitabilité estnulle.On saitquecettesituationestréalisée
lorsquele codtmoyenestégalalarecettemoyenne Donc :

codtmoyen=recette moyenne

@) nF 1 .. nF_1- .- /[S
S B.n S Bn B.F

Cette expressionindique qu'une augmentationdans la dimensiondu marchéS entraineune
augmentatiomlu nombred'entreprises, maispasen proportion.Cettedernierepropriétés'explique
parla présencalesrendementgroissantsd'échelleinternesaux firmes. Notons qu'unedimension
plusgrandedu marchéentraineuneplus grandevariétédisponibledu produitpuisquen augmente.

Prix, quantités et recette a I'équilibre
Le prix d'équilibredelongle périodefacturéparlafirme représentativest:

Uneaugmentatiomelataille du marchéerabaisseres prix. Ce qui signifie dansce casqueles
consommateurénéficientala fois de plusdechoix (puisquele nombrede variétésaugmenteket de
prix plusfaibles.Finalement|a productionrdelonguepériodedechaqudirme est :

g°= ie: B.FS
n

L'échellede productionde chaquefirme augmenteavec la taille du marché On peutd‘ailleurs
noterquelesrecettedotalesd'uneentreprises'éléveenlonguepériodea:

e e e e_|:| F _
RT(p" ") =p°.q _DD ’B-_S+ C@JB.F.S) =F+c.BFS

En I'absencede surprofit, I'objectif d’une firme estgénéralementa croissancale son chiffre
d’affaire. De ce point de vue, tout élargissementiu marchélui estbénéfiquepuisqu’il amélioreses
recettes

L’introduction du commerce international

Les gains issus de I'échange

L'échangeinternationalaccroitla dimensiondu marché.Dansle cadrede la mémeindustrie,un
marchémondialintégréestbien plus vastequ'un marchénational,quelqu'il soit. Il permeta chaque
pays de se spécialiserdansun nombrerestreintde variétésdu méme produit, pour profiter des
avantagesleséconomiegl'échelle, etd'obtenirpar I'importation les autresvariétésdu mémeproduit.
Comparativemena unesituationd'autarcie Jes consommateursle chaquepays bénéficientde prix
plus faibleset de plus de variétésdisponiblesdu fait d'une productiona plus grandeéchelle.Les
coltsmoyensdesproducteursliminuentetleursrecettesaugmentent.
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Un exemple chiffré

Le commercenternationalpeutcréerun marchéplus étenduGracea un exemplechiffre, nous
pouvondllustrer leseffetsdececommercesurlesprix, I'échellede productionet la variétédesbiens

disponibles.
Imaginonsque des voitures soient produitespar une industrie en situation de concurrence
monopolistigueLa demandejui s'adressa chaqueroducteuestdelaforme:

qi(pi) = S%_ 301W)'(pi - D)E

Chaqueentreprisadisposed'unefonctiondecodttelle quesoncoltmarginalestde 5000 € et ses
coutsfixes,de 750millions €:

CT(q;) = 5000g; + 75000000

Supposonsmaintenantqu'il existe trois pays, l'ltalie la Franceet I'Allemagne. L'ltalie vend
annuellemen®00 000 voitures; la Francel 200 000 et I'Allemagne 1 600 000. On compareles
situationsd'autarcieetde marchéintégréal'aide du tableauci-dessous.

La comparaison des équilibres de longue période

Allemagne France Italie Marché intégré
Taille du marché 1 600 000 1225 000 900 000 3725 000
Nombre de firmes 8 7 6 12,2
production par firme 200 000 175 000 150 000 305 164
prix 8 750 9 286 10 000 7 458
CA 1 750 000 000 | 1 625 000 000| 1500 000 000 | 2275 819 452
Gain de CA 30% 40% 52%
Gain de production 53% 74% 103%
Baisse des prix -15% -20% -25%

Les effets bénéfiques des échanges

Il estclair quel'intégrationdesmarchégésultantdu libre-échangeaméliorela situationdestrois
pays.Le marchéntégréfavorisel'existenced'un plus grandnombrede firmes (plus de variétésdans
leschoix) produisantiuneéchelleplus vasteet vendanta un prix plus basquene le permetchaque
marchénationalisolé.On retrouveici a I'ceuvrelestrois principauxdéerminantsdeséchangeslans
un mondeimparfaitementoncurrentiel.

* Le commercese|justifie par la diversité plus grandede variétésaccessiblegju’il autorise.Les
consommateurprofitentd’un choix plus vaste.Auparavant/es ménagesllemands francaiset
italiens n’avaientaccesqu’a respectivement8, 7 et 6 variétésde véhicules.A présentijls ont le
choixentrel?2 variétésdu mémeproduit.

* Lecommercesejustifie parl'existencedesrendementgroissantgi’échelle.L’instaurationd’un
marchéuniquepour les trois payspermetaux firmes d’amortir leur productionsur une échelle
plusvasteetdebénéficierd’un chiffre d’affaire nettemenplusimportant.Dansnotreexemple,ce
sontlesproducteurdaliensqui tirent le plus grandbénéficed’une politique d’exportationsvers
lesautregpaysavecun chiffre d’affaire qui augmentede 53% et une productionqui double.Ce
résultatest normal : le marchéitalien étantinitialement le plus petit des trois I'ouverture aux
échangegngendreoour les productets italiens un effet positif d’attractivité des marchéplus
intense.

L’effet procompétitif du commerce
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A court terme, le commerce peut égalementengendrerun effet procompétitif favorable aux
consommateursSupposongjue danschaquepays,avant I'ouverture des échanges/)'équilibre de
longuepérioden’ait pasétéatteintet queles entreprisesientpu maintenirdessurprofits. Il y a par
exemples firmesenAllemagne 3 enFranceet 2 enltalie. Danscecas,il estcertainquela formation
d’un marchéintégré ne peut qu'accélérerl’érosion des surprofits en raison de I'apparition de
concurrentsétrangers.

L’effet procompétitif du commerce
Allemagne France Italie Marché intégré
Taille du marché 1600 000| 1225000 900 000 3 725 000
Nombre de firmes 5 3 2 10
production par firme 320000 408 333| 450 000 372 500
prix°® 11 000 15000 20 000 8 001
Baisse des prix -27,3% -46,7%| -60,0%

L’élargissementiu marchéaaccrule nombredefirmesen concurrenceAvec le marchéintégré,la
concurrencestportéea 10 firmes.Mémesi le prix surle marchéntégrén’est pasdescendau hiveau
du prix delonguepériode(7458),La concurrenceaccruebénéficiea 'ensembledes ménagesget en
priorité a ceuxvivantdanslespaysaudépariesmoinsconcurrentiels.

Quelques guestions en suspens

La simplicitt mémedu modele présentgermetde poserplusieursinterrogationsabsentedes
modelesfondés sur I'avantage comparatif. D’abord, on constateque I'origine géographiquedes
échangesesteindéterminé12 firmes se patagentle marché.Mais produisent-elleplutét en France,
enAllemagneou enltalie ? Surtout,on observequ’avant’instaurationdu marchéintégré, il existaita
I'équilibre delonguepériode?1 firmespourlestrois pays.L’échangeen a fait disparaitre9. Qu’elles
aientétérachetéeparles survivantesou disparuesi’a pasbeaucoum’importancel e fait estquele
marchéintéggéaengendrém effetderationalisatiordela productiongui a conduita une concentration
del'industrie’.

® Le prix dépenddunombredefirmesenconcurrencell estdonnéparl’expression(3.9).

 La discussiorsur I'effet procompétitifdu commercemontrequela disparitiond’entreprises n’est pas inéluctable
mais dépendavanttout du degrédeconcurrencadesmarchésSi le nombred’entreprisednitialement présentesur les
marchésationauxestnettementnférieura celui prévalantl'équilibre delonguepériode alors, pour descolts moyens
et un degrédedifférenciationinchamés, I'intégration desmarchés non seulement’élimine pasdefirmes, mais peut
mémefavoriserl’apparitiondenouvelles.
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3.3.3. La concurrence oligopolistique

Introduction

Le modéledeséchange$ondésur I'oligopole de Cournotjustifie le commerceinternationalpar
I'effet procompétitif qu’il engendreDe plus, il éclairele réle des comportementstratégiquesles
firmes dans I'apparition d'un commerceintrabranche.ll se distingue du modele de concurrence
monopolistiquesur deux aspectsimportants.D’'une part, il supposeun nombre fini de firmes,
capablesledégagedessurprofits.C'estdoncun modelequi traite de la coute période D’autre part,
les hypothésesd'économiedd'échelle et de différenciation des biens sont inutiles pour expliquer
I'apparitiond’un commercenutuellemenprofitable.

Une présentation générale

Définition de I'oligopole de Cournot

Rappelon$riévementquela concurrencei la Cournotestune concurrencepar les quantitésLes
firme présentesurle marchéproduisentoutede mémebienhomogénet connaissenparfaitementa
demande et les capacitéde productionde leurs concurrentesLeur nombreest suffisammentfaible
pour que chacunepuisseinfluencerle prix du marché.Un comportemenstratégiquedevientdonc
possible.Sur un marchéa la Cournot, toutesles firmes ont le méme comportementadaptatif, qui
consistefixer saproductiorenfonction desproductionsconcurrentesCe processugle taitonnement
leurpermetd'obteniruneproductioroptimale,c'est-a-direcelle qui maximiseleur profit.

L'application de la concurrence a la Cournot aux échanges

Supposonspour simplifier 'analyse, que dans chaquepays une industrie quelconquene se
composeaued'uneseulefirme. Enl'absencal'échangeternationauxchaquefirme esten situation
demonopolerivé sursonmarchéetfait payera la clientélele prix le plus élevéde touslesrégimes
concurrentiels)e prix de monopole.Les surprofitsde monopoleque chacuneréalise attire alors
d’autresfirmesétrangeresur son marché.Chaqudirme nationaleexportealors sa productionpour
I'offrir surlesmarché®trangersCecomportemenéstainsia l'o rigine d’'un commerceintrabranche
deproduitshomogénes.
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Un modéle simple de concurrence oligopolistique®

On présentaune formalisationsimplifiée du modelede concurrencea la Cournotappliquéeau
commerceinternational. n pays, disposantchacun d’'une ertreprise produisantle méme bien
homogéne,s’ouvrent aux échangesnternationaux.Le modele traité ici est en équilibre partiel.
L’ouvertureauxéchangeseconcernejuele marchéétudié.

Les hypotheses

La fonction de colt
Chaqueentreprise disposedela fonctionde colttotal suivante :

@.11) CT(g)=cg,c>0

g, estlaquantitéproduitepari, c estle coltmarginal.

Au plan mondial, I'industrie se composede n entreprisegune par pays) qui possédenta méne
fonctiondecodtetle mémecomportement

La demande nationale
Chaquepaysdisposalela mémefonctionderecettemoyenne :

(3.12) ;q‘
p=a-——
S

a estle prix deréservedesménages €5, le nombrede ménage présentsur le marchénational.En
situationd’autarcie,i=1 carl'offre selimite a la seulefirme nationale.En situation d’échangesle
nombrede firmes présenteslanschaquepays dépenddu nombrede pays participantal’échange
(deuxsii=2, troissi i=3, etc.).

La résolution du modele

Pourpouvoircomprendrdesconséquencesir'échangenternationaldu modelede concurrence
oligopolistique,il noussuffit dedéterminet’équilibre de I'oligopole de Cournota n firmespour un
seulmarché puisquetous les payssontidentiqgues.Graceaux écrituresdesfonctionsde codtet de
demandenouspouvonsdonneruneexpressiortu profit d'uneentrepriseeprésentative

! L’application du modeélede Cournot a I'échangeinternationala été réaliséenotammentpar Brander (1981) et par
Branderet Krugman (1983). Cf. BranderJ. A., 1981, Intra-Industry Trade in Identical Commodities, Journal of
InternationalEconomicsp. 1-14. Branderd. A. et P. Krugman, 1983, A ReciprocaDumping Model of International
Trade,Journalof InternationalEconomes p. 313-321.

2 ’existenced échangesntrabranchepour desproduitshomogénesst impossiblea justifier dansun modeéle de
déterminatiordeséchangesiniquementondésurles avantagesomparatifs Pour cetteraison, on ne s’intéresseasici
aupasagedel’autarcieaulibre-échangel’'une économietoute entiéremais seulement I'ouvertureaux échangesl’'une
activité parmi d’autres.On peutdoncconcevoirqueles n payssont déja ouvertsaux échangesexceptionfaite de la
branchedtudiée.
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TT, = recettetotale- colt totaF p.g, - cg;
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Lafonctiondeprofit dechaqudirme dépendhonseulementle saproductionmaisausside celle
desesconcurrentes?oursimplifier la présentationintéressongousal’entreprisel. Son profit peut
doncs’écriredelafaconsuivante :

0 n O , Qo O
0 q+yq0 4 +0 e
—h A~ i=2 - =2 _
T&—E{li C S Ebﬂ— S +(a-c)q

]

Les(n-1) autresentrepriseslisposentlela mémefonctionde profit. L’étude de la fonctionde la
seuleentreprisel suffit donca déterminerl’équilibre de Cournota n firmes pour chaquemarché
national.

La maximisation du profit

Chaqueentrepise cherchea maximiser son profit. La condition du premier ordre de la
maximisationdu profit delafirme 1 estquela dérivéepremieredu profit parrapportag, s'annule :

—20,— ) g +S(a-c
o, 2% 24+ )_O

aq, S

On obtientainsila fonctionderéactionde la firme 1, c’est-a-direle niveaude productiongu’elle
fixe comptetenudela productiondeses(n-1) concurrentes.

(3.13) _;Qi + S(a—c)
2

Quantités et prix a I'équilibre

Touteslesfirmes sontidentiques ;doncon peutposerqueq,=g,=...=¢,=(. L’expression(3.13)
permetalorsd’obtenirla productiord’équilibreg® d’'une firme représentative :

S(a-c)

(3.14) o°= e

Le prix d’équilibrep® estdonc:

(3.15) p°= a2, "
' P n+l n+1
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Le prix estunefonctiondécroissanteen : plusn estélevé plusla concurrencesur chaquemarché
estforte, plusle prix convergeverssavaleurconcurrentiellec’est-a-direle cotmarginalc. L’écriture
(3.14) permetégalement’obtenir les expressionslu surplusdesménagesur chaquenarchéet du
profit dechaqudirme. La recettemoyennedonnéepar (3.12) estlinéaire ; par conséquentie surplus
del'ensembledesménages’un paysestsimplement :

e_(n-qe)z_SDn |
U= T st O

Chaqudirmeréalisesur sonmarchédomestiquaun profit de :

-cd
ne=(pe-c).qe:S. +ZH

Si elle exportesurles(n-1) autresnarchéssonprofit total estdonc :

e _ S 'Clj
nIc =n. +1H

Le surpluscollectif pour chaquemarchécorresponda I'addition du surplusdes ménags et des
profitsdelafirmelocale :

We=Sud +nm®
L’'introduction du commerce international

Les gains issus de I'échange

Le gain de bien-étrede la collectivité est le résultatde la concurrenceaccrue provoquéepar
I'échangeinternational.C’est I'effet procompétitif ou proconcurrentiedu commerce.Envisageons
d’abord le casle plus simpled’un mondea deuxpays(n=2). Si les deux pays exportent,alors sur
chacurdesdeuxmarchésentrepriselocaledoit affronterla concurracede I'entrepriseétrangéreLe
régimedeconcurrencgassaloncdu monopoleau duopolede Cournot: le prix baisseJes quantités
offertesaugmententt le surplusdesménagesroit. En 'absencede coltde transport,chacunedes
deuxfirmesréalisela moitié de sonchiffre d’affaire etde sonprofit surle marchéétranger.

Le raisonnemenestle méme lorsque l'on envisageun nombren quelconque(n>2) de pays
échangistesSur chaguemarché,le passagalu monopolea un oligopole a n firmes engendreune
baissedeprix d’autantplusforte quen estélevé.Chaqudirmeréalisealors (1/n)% de sarecetteet de
sonprofit sursonmarchéet(n/(n+1))%al étranger.

Une illustration graphique

On envisagdeseévolutionsdu prix etdessurplusen fonctionde n pour un paysreprésentatifLes
valeursdesparametresont :a=5,5=10,c=1.
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L’évolution du prix

Evolution du prix en oligopole de Cournot

110 T T T T T T T T T T T T

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11 12 13 14 15 16 17 18 19 20
Nombre de firmes

L’apparitiondenouveauxconcurrentgntraineunebaisserapidedu prix. En concurrencepureet
parfaite le prix deventeseraitde 1. Enmonopolejl estde 3. Le passage&u duopoledonnedéjaune
baissede 22%. Avec 8 firmes sur le marché,la baisseatteint les 50%. L’effet procompétitif du
commerceestdoncsignificatif, mémeavecun faible nombrede payséchangistes.

L’évolution des profits et I'incitation a I'’échange

Evolution des profits

i1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11 12 13 14 15 16 17 18 19 20

Nombre de firmes

— — profit par marché profit total
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La baissedu prix réduitles profits desfirmes et I'existencede marchésa I'exportationralentit
seulementetteérosion Pourquoialorslesentreprisesont-ellesncitéesa exporte? La réponseient
dansla craintesuscitégarla concurrencenternationale Chaquefirme domestiqueestconscientede
I'existenced'un marchéqui tend a se mondialiser.Avec la disparition progressivedes obstaclesa
I'échange,naturels(colts de transmrt) ou artificiels (mesuresprotectionnistes)rien ne peut plus
freinerl’entréesur le marchénationaldesproductionsetrangeresPar conséquentia pertede profit
estévaluéenonparrapportalasituationd'autarcie, maisparrapportala situation delibre-échangé

Exporterdevientdoncle seulmoyende compensepartiellementla pertede profit subiesur le
marchédomestique De plus, ne pas exporterrenforceindirectementles firmes concurrentes en
'absenced’'une productiondomestiqueexpotée, les marchésétrangerssubissentune pression
concurrentiellenoinsforte etserévélentplus profitablespourlesfirmessur place. Commetoutesles
entreprisefont lamémeconjecture)’intérétde chacuneestdoncd’exporterguelleque soit I'attitude
des autres.L’adaptation des firmes a un environnement mondial devenu potentiellementplus
concurrentiebboutitdoncaun échangenternationalde natureintra-brancheportantsur desproduits
homogenes.

L’évolution des surplus collectifs

Evolution des surplus en oligopole de Cournot

8 9 10 11 12 13 14 15 16 17 18 19 20

Nombre de firmes

— —Surplus ménages ——Surplus collectif (1) —— Surplus collectif (2)

Surplus collectif (1) : situation normale ; I'entreprise domestique exporte sa production.
Surplus collectif (2) : I'entreprise domestique n’exporte pas.

L’ouverture a I'échangeinternational d’'un nombre méme relativementfaible de pays fait
bénéficierchaquemarchéd’un effet procompétitifimportant, qui se traduit par la convergencedu
surpluscollectif versson niveaumaximal de concurrencepure et parfaite(ici, de 80). Notonsqu’en
I'absencead’exportationdela productioriocale,lesgainsdesurpluscollectif seraientplus faiblesen
raisondela dégradatiorbeaucouplusrapidedesprofits dela firme local€'.

% On peuttoujoursconcevoituneententeentrefirmes pour ne pascréerd'échangesCependangommetoute forme de
coalition, unetelle ententene peutdurablemenfonctionnemgu’avecun nombretrésrestreintde participantsacceptantes
reglesdujeu. Elle deviert vite impraticabledansun universcomposél’un nombreimportantdepays.

4 Dansun environnementcommercialencorepeu compétitif (dans notre exemplenumérigue,avecun nombrede
firmesetdepays inférieura 6), I'’économiequi importeraitsansexporte pourraitmémeconnaitreune pertedesurplus
collectif enraisondela chutetrop brutaledesprofits dela firme domestique.
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3.3.4. Concurrence imparfaite et avantages compar atifs

Introduction

Les modeles du commerce international fondés sur la concurrence monopolistique et
oligopolistique expliquent 'importance des volumes d’échangesintrabranchesentre économies
similaires. Mais ils se révélentincapablesd’expliquer les échangesnterbranchesc’est-a-direla
spécialisationdes économies.Les modélesfondés sur la concurrencepure et parfaite justifient
I'existencedesspécialisationgpar 'avantagecomparatifmaisne peuvem pasexpliquerles échanges
intrabranchesDanslesfaits, échangemtrabranchegt interbranchesontétroitementmélés.Peut-on
alorsconcevoirun cadred’analyseappropri&apabledelesexpliquersimultanément ?

Un commerce en deux parties

Cettelimitation peutétrelevéesi nousraisonnonglansun cadred'équilibre généralet non plus
d'équilibrepartiel.ll devientdéslors possibledecombinermarchégle concurrencepure et parfaiteet
marchésleconcurrencémparfaitedansun mémecadred’analys.

Un exemple de modele hybride

Supposongioncquedeuxpays,par exemplel'ltalie etl'Allemagne,produisentles voitures mais
aussidela nourriture Lesvoitures, biensdifférentiés,sont produitespar uneindustrieen situationde
concurrencenonopolisiquealorsquela nourriture bienhomogénel'estpar uneindustrieen situation
de concurrencepure et parfaite.On considéerede plus que les deux biens sont produitsa l'aide de
capitaletdetravail : 'automobileestun bien intensif en capital et la nourriture, un bien intensif en
travail. On concoitaussiquel'Allemagneestun paysmieuxdoté en capital que I'ltalie. Enfin, nous
feronsune hypothéseessentiellgpour notre propos:aucundesdeuxpaysn'ala capacitéde produire
seultoutedes varié&ésde voiture. L'Allemagneproduitdesvariétés'allemande”et I'ltalie desvariétés
“italiennes"d'automobiles.

Le modéleainsidéfini ressemblédeaucoum un modelede type HOS modifié, danslequel on
aurait supposéqu'un des deux biens produits est différencié. Il est intéressantde comparerles
résultatgle cettesituationavecceuxdu modeleHOS. Si les automobilesn'étaientpas des produits
différenciésnousretrouverionsunestructuredeséchangesonformeau théoremeHO: chaquepays
exporteraitle bienqui utilise le plus le facteurlocalemente plus abondantL'Allemagneexporterait
desvoituresetl'ltalie dela nourriture.

Mais les automobilessont des produits différenciés. Les entreprisesitaliennes d'automobile
produisentdesvariétésde voituresdifférentesdes variétésallemandesCommeles consommateurs
allemandsapprécienggalementes variétésitaliennes,|'Allemagneimporterades voituresitaliennes.
Cependantgetéchangeroiséne modifie pasl'avantagecomparatifde I'Allemagnevis-a-vis de ['ltalie
dansla productionautomobilepuisqu'elleresteun exportateumet d'automobileset un importateur
d'aliments.L'ltalie quanta elle resteun importateurnetde voitures et un exportateurde nourriture.
Finalement,dansun modélede concurence monopolistique,le commerceinternational peut étre
subdiviséen deux parties.ll y auraun commercede type intrabranche(les automobiles),et un
commercenterbrancheraditionnel(lanourriture).
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Quelques conséquences

Quatrepointsprincipauxsontanoter :

* L’existenced’'un commerceinterbrancheefléte bienl'existenced’avantagesomparatifs Et
pluscecommerceestintense plusil témoigned’avantagesmportants.

» Le commerceintra-branchene refléte aucunavantagecomparatif. Méme si les deux pays
disposaientdu méme rapport capital-travail, ils arréteraientl'échange inter-branche de
nourrituremaisils continueraienteséchangedevéhiculesenraisondu godtpourla diversité
de leurs consommateursLeurs échangesintra-branchesseraieh donc nécessairement
équilibrés.Les économiesd'échellesont donc bien une sourceindépendantale commerce
international.

» La structurefine de I'échangeintra-branchen'est pas a priori prévisible. Mais comme
I'exempleci-dessude montre,cetteimprévisbilité peutétrelevéesi nousadmettonsa la fois
quechaquepaysproduitdesvariétésdifférentesdu mémebienetqueles dotationsfactorielles
despayséchangistesontdifférentes.

« L'importancerelativedu commerceintra et inter-branchedépenddu degré de similarité entre
pays.Sil'Allemagneetl'ltalie disposed'un rapportcapital-travailtrés semblable)e commerce
interbrancheestfaible ou nul, etle commercentrabrancherédominantDansle cascontraire,
c’estle commercantrabrancheyui serévelefaible ou nul.
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4.1.1. Le protectionnisme dans|'histoire mondiale*

L'histoiredu protectionnismestindissociabledel'histoire du commercemondial. Depuisle début
du XIX ® siecle,avecl'abolition deslois céréalieredritanniquegCornLaws),la tendancegénéraleesta
la libéralisationcroissantaleséchangemternationauxet a la mise en place de regleset d'instances
internationaleglestinées les gérer.Cependantcettemarcheversle libre-échangen'estpas exempte
"d'accidents".

On peutdistinguerdeuxgrands périodes unepremierepériode,qui s’étendde 1846a 1945,au
coursde laquelleles échangesnternationauxsont dominéspar les traités commerciauxbilatéraux ;
unesecondegériode,de 1945 a aujourd’hui,au cours de laquelle se généralisentes pratguesdes
accordcommerciawmultilatérauxetla miseenplaced’instancesupranationales.

Du dix-neuvieme au vingtieme siecle

L’histoire modernedes échangesnternationauxdébuteau débutdu XIX® siecle, avec la forte
réductiondescoltsde transportconsécutivea la généralisatiorde la machinea vapeur.L’essor des
échangesternationauxqui s’en estsuivi a engendréle la part des pays participantsau commerce
internationaldeuxattitudesopposées d’un cété, la volonté de vendresur les marchéstrangerspour
promouvoir la croissanceéconomiquea incité les gouvernements libéraliser leur commerceet a
multiplier les accordsde libre-échangege l'autre, le désir de protégerles industrieslocalesd’une
concurrencedtrangerede plus en plus préserg les a au contraire pousséa instaurerdes barriéres
artificiellesauxéchanges.

Selonl'état dela conjoncturdnternationalel’'une ou I'autre desdeuxattitudestenda dominerles
politiques commercialesnationales.Au cours des deux dernierssiecless’est ainsi instauréeune
alternancale périodegrotectionnistegtdelibre-échange.

L'émergence du libre-échange en Europe : 1846-1876

Le libre-échangenEuropedébutaen 1846 avecla décisionunilatéraleprise par le Royaume-Uni
desupprimerseslois céréaliere®u CornLaws?. A cettedate,les autresgrandeshationseuropéennes
restaienprotectionnistesA I'opposédu Royaume-UniJles Etats-Unisdevinrentprogressivementres
protectionnistegntrel791et 1846. Les tarifs douanierssur les produts industrielsatteignaien50%
en 1829 et étaientencorede 45% en 1883.Le passagele cettenationau libre-échangene s'effectua
guedansla secondenoitié du XX siécle.

A partirde 1860,la multiplication destraitéscommerciauxbilatérauxde libre-échangeentrepays
européensit tomberle taux moyendestarifs douanierssur les produits manufacturésa 6-8% en
1875.Le mouvemenfut impulséparle traité franco-britanniquele 1860. La Franceannulatoutesses
prohibitions sur les importationsanglases et réduisit graduellementses taux de protection (30%
jusqu'enl864,24%ensuite)Cetraitéinstaurgpourla premiérefois dansla négociationinternationale

' Cf. BouétA., 1998, Le protectionnisme analyseéconomiqueParis, Vuibert, pp. 1-12

2 Les lois céréaliere{Corn Laws) furent misesen placesousla forme de droits compensateurst dégressifspour
protéger l'agriculturebritanniquedesimportatins descéréalestrangeresnoins chéres.Apparuesdés 1436, ceslois
furentrenouveléegusqu'enl842 sousla pressiondesgrandspropriétairesterriens. A partir de 1815, une opposition
libérale, industrielle et bourgeoisese forma contre les Corn Laws, & plus généralementontre toute politique
protectionnisteElle serenfor¢caaved"Anti-Corn Law League" fondéed Manchesteidansles années 830. Pour cette
opposition, la forte croissanceéconomiqueet démographiquedu Royaume-Uni, premiére puissanceindustrielle
mondiale, devait étre stimulée par l'abolition de mesurespénalisantespour le pouvoir d'achat (prix élevés de
I'alimentation)et immobilisantinutilement desressourcegt deshommesdansun secteuragricolepeu profitable. En
outre,l'ouveture duRoyaume-Unaux productionsagricolesontinentalese pouvait qu'encouragele restedel'Europe
afairedemémepour les produitsindustrielsanglais.Les récoltescatastrophiquest les faminesirlandaisesde 1845 et
1846décidérente parlementinglaisa abrogeteslois surlesblésle 15 mai 1846.
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la clausedela nationla plus favorisée: tout avantageconcédépar I'un desdeuxpaysa un paystiers
doit étreétendual'autresignatairedu traité.

Le retour au protectionnisme : 1879-1945

A lafin desannéedl870,I'Europecontinentaleamorcaun retourau protectionnismelLa période
1879-1945/a étremarquégoarlamultiplicationdesguearesetreprésaillecommercialesCesconflits
resterent'abordbilatérauxeteuropéenslansles annéesl 880-90 puis se généraliserena I'ensemble
despaysindustrielsavecla grandeguerrecommercialedesannéed 930.

L'Allemagne,dés1879,impulsale mouvementsuivie par la Franceen 1892 (tarif Méline). Seulle
Royaume-Unpardaune politique unilatéralede libre-échangelLes causesie ce revirementfurent le
ralentissementle la croissanc&conomiquemondiale,la baissedes prix mondiaux(baissede 40%
entrel874et1899)etla concurrencaccruedenouveawpaysdansl'alimentaire(blé américain).

De 1919a 1929,les grandsEtatsindustrielsconserverentin protectionnismeamportant, avec un
recoursmassifsaux restrictions quantitatives,en raison des désordresmonétaireset l'arrivée de
nouveauxpayscompétitifs(Amériquedu Sud)dontlesexportationsvaientétéstimuléesparla guerre
(fourniture de matiérespremiéresagricoleset miniéres aux alliés). En juin 1930, les Etats-Unis
votérentla loi Hawley-Smootqui instaurae régime protectionnistde plus dur de toute I'histoire du
commercemondial. La crisede 1929 apparutimmédiatementux Etats-Unisbeaucoupplus brutale
queladépressiodesannéesl870-80pour I'Europe: montéerapidedu chémageet baissetresforte
desprix (lesprix degrosbaissentde42%entre1929et1931).La miseen placed'un protectionnisme
fort pourtouslessecteurgxposésila concurrencénternationalesemblaitalorsla seuleréponsepour
réduirela crise.

La libéralisation mondiale du commerce par la coopération
internationale : de 1947 a nos jours

La fin desannéegjuarantevoit I'émergenced'une véritable coopérationinternationaledestinéea
instaurerun libre-échangegénéral et durable.Jusqu'en1994, cette coopérationprendrala forme
d'accordsnternationawdits du GATT (GeneralAgreementonTariffs and Trade).A partir de cette
date,succéd@auGATT unevéritableinstitutioninternationalelotéed'unvéritable pouvoir disciplinaire,
I'OrganisationMondiale du Commerce(OMC) ou World Trade Organisation(WTO).Le but du
GATT puis de I'OMC estla réductionprogressivedes barriéresprotectionnistegpour favoriser la
croissancemondiale sans nuire aux industriesnaissanteu en difficultés. Apres I'échec de la
conférencale Seattle(1999),L'OMC alancéun nouveaucycle de négociationgConférencede Doha
de2001).

Le GATT

Le GATT marquaun tournantmportantdansles relationscommercialesnternationalesPour la
premierefois, les principauxpaysparicipantsau commercemondial abandonnerenia méthodedes
traitésbilatérauxenvigueurdepuisun sieclepour adoptemuneformule de négociationanultilatérales.
Avecle GATT s’ouvrela premiéregrandegpériodedurabledelibéralisationdeséchanges.

Une volonté d’instaurer durablement le libre-échange

Apréslafin de la secondegguerremondiale,américainset britanniquesont recherchde moyende
réorganisele commercanondialde facon a empéchei I'avenir tout retoura la situationdesannées
1930,pendat lesquelledes réactionsprotectionnistesvaiententrainél’effondrementdu commerce
mondialetl'approfondissemerdela criseéconomique.

La méthode choisie fut la mise en place d'un systemede négociations multilatérales et
transparentesondé sur un codede réglesde bonneconduite,l'accord généralsur les tarifs et le
commerce,ou GATT. Cependantle GATT, qui fonctionna de 1947 a 1994 n’était pas une
organisationinternationalemais simplementl’expressiond’un accordinternationalsigné entre des
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partiescocontractantegue sontles pays. En 1948,20 payssignérenun protocoled’accordsur les
réductiongtarifaires. En 1989, ils étaient97. De 1947 et 1994, le GATT connuthuit cyclesde
négociationgjui aboutirenta unelibéralisationimportarte deséchangedebiensmanufacturés.

Les grandes regles du GATT

La méthodeinauguréeavec le GATT est celle du cycle de négociations,pouvant s'étalersur
plusieursannéesetdonnantieuaun accord Cesnégociationssontfondéessur trois grandesedes :
la clausede la nationla plus favorisée ;la réciprocitédesconcessiongarifaires ;la transparenceles
politiquescommercialesCesgrandeseglesde négociationsont toujours celles a I'ceuvre dansles
conférencede 'OMC. Cependantdes exceptons, parfois importantes,furent prévuesa ces trois
reglespourlespaysenproieadeprofondsdéséquilibregdéficits commerciauxpersistantsyécession,
etc....)etdésireuxde protégedesindustriesdomestiquesensibles.

La clause de la nation la plus favorisée

Elle faitI'objet del'article | du GATT. Cetteregle,la plus importantede I'accord, estfondéesur
un principe économiguefondamental :toute forme de discrimination dans les échangesentre
partenairefaussela concurrenceet estdoncnuiside au bien-étre.Par conséquenttoute concession
accordéea un partenairecommercial doit étre étenduea tous les autres.Cependant,certaines
exceptionsa la régle sont prévues :lorsque les importations causentdes dommagessérieuxa la
productioriocale ;encasdedangesanitaire end’instauratiord’une uniondouaniére.

La réciprocité des concessions tarifaires

La réglede la réciprocitéstipule qu’un paysqui accepteune concessiortarifaire doit également
offrir uneconcessioenretour.L’objectif estd’éviter descomportementsle passageclandestinqui
consisteraienpour certaingpaysa profiter desréductiondarifairesde leurs partenairesommerciaux
sanseux-mémesbaisseleurstarifs. L’'exceptionla plus importantea cettedeuxiemeregleconcerne
lespaysendéveloppementjuel’on peutautorise@ profiterdela clausede la nationla plus favorisée
sansobligation de réciprocitépour favoriser leur croissanceéconomique Cette logique d’exception
seramenéea sontermeparla ConférencadesNations-Unispour le commerceet le développement
(CNUCED) quiinstaureen1966,enmargedu GATT, un systemegénéralis&despréférencesjui sera
reprisen1971parla CEEetle Japofi.

La transparence des politiques commerciales

Les barrieregquantiaitiveset généralementtoutesles barriéresnon tarifaires sontt interdites,en
raison de 'opacité et du caracterediscriminatoire de ces instruments.Seuls les tarifs douaniers,
aisémenguantifiablessontacceptégommemoyende protection.

L'Organisation Mondiale du Commerce

L'instaurationde’OMC, le premierjanvier 1995 marquaun nouveauournantdansla négociation
commercialeinternationale.Pour la premiere fois, I'€économie mondiale se dotait d’'un moyen de
gestiondeséchangemternationaux équivalentdu FMI pourlesrelationsmonétairegtfinancieres.

La raison d'étre de 'OMC

A partir des annéesl970-80,le systémede I'accord généraldonnades signesde faiblesse.
L’élargissementle la négociationa un nombrede plus en plus grandde pays avec des niveaux de

3 Dés 1947, avait été prévuela chartefondatrice d’une organisationmondialedu commercesimilaire a 'OMC
actuelle etdestinéea gérerle GATT. Mais celle-cinefut jamaisadoptéeparle Congrésaméricain.

4 Ce systémeagénéralis@espréférencepermetaux paysdéveloppégie réduireleurs tarifs douanierspour les produits
importés en provenancede pays en développementPar exemple,dansle cadre de I'accord Lomé 2000, I'Union
européenng@révoit sous certainesconditionsun accésprivilégié au marchéeuropéenpour les pays du groupe ACP
(Afrique CaraibePacifique)..
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développementesdifférentsfavorisala multiplicationdesdérogationgtdesexceptionsqauxreglesdu
GATT. Cettedériveaffaiblit progressivemeresaccordsnultilatéraux.

En I'absenced’une véritableadministrationet de compéencesen matieredisciplinaire,le GATT
n'a paspu empéchde développemente pratiquegprotectionnistefterditescommeles barrieresnon
tarifaires(quotasrestrictionsvolontairessur les exportations) principalementutilisées par les pays
développéscontrelesgays émergentset en développementpour protégerdes industriesjugées
sensible®u prioritaires.

Surtout,dansun contextede ralentissemendle la croissanc&conomiqueles paysdisposand’un
fort pouvoirdenégociationEtats-Unis CEE, Japon)mposérentuxnationsplusfaiblesleurspropres
législationscommerciales(élaborationde droits antidumping et compensateurs)Sous couvert de
respecte la concurrenceet desreglesdu GATT, ceslégislationsse sont transforméesouventen
mesztyjresjrotectionnisteanilatéralespommepar exemplela section301 du TradeAct américainde
1974.

La poursuitede la libéralisation des échange<t I'élargissementdes accordsa des domaines
jusque-lalaissésde coté, comme l'agriculture et les services, nécessitaientdonc un cadre de
négociatiorrénovéetrenforcé Ceserafait avecla créationde 'OMC, décidélors du derniercycle du
GATT, 'Uruguay Round(1986-94).

Les caractéristiqgues de 'OMC

Par rapportau systémeantérieurdes accordsdu GATT®, TOMC présentedeux améliorations
majeures 'OMC estunestructurepermanentelotéed’une direction et d’'une administration ;elle
estdotéed’'un organede reglementdes différendsqui lui conféreun pouvoir disciplinaire sur ses
membres.

Une structure permanente

L’'organisationestbasée Genéveetdisposed’un budgetetd’un secrétariatie plusieurscentaines
de personnesLa structurede 'OMC est pyramidaleet comportequatreniveaux : la Conférence
ministérielle le Conseilgénéral)es Conseilset les Comités.La Conférenceaministérielle estl'autorité
suprémeale 'OMC. Elle estcomposéalesreprésentantsle tous les membreset doit se réunir au
moinsunefois tousles deuxans.Elle exerceles fonctionsde 'OMC et esthabilitée a prendredes
décisionssur toutesles questiongelevantde tout accordcommercialmultilatéral. Le Conseilgénéral
assurdesfonctionsdela Conférenceentredeuxréunions.

Trois autresorganesprincipaux agissentsous la conduite du Conseil général: le Conseildu
commercadesmarchandisede Conseildu commercalesservicest le Conseildesaspectslesdroits

® En 1985, plus de50% ducommercanondialétaitréaliséendehorsdela clausedela nation la plus favorisée(81%
du commercedela CEE, 10% decelui desEtats-Uniset 6% de celui du Japon).La faute en revient aux différents
systemegénéraliséglespréférences.

® D'une certaine fagon,le développementesbarriéresnon tarifairesest partiellementia conséquenceessystémes
généralisédespréférences.Dansles annéesl970, les paysdéveloppésnt cherchéa limiter I'accésprivilégié a leurs
marchés(accequ’ils avaientpourtantconcédé) enintroduisandesexceptiongourles produits« sensibles stextiles,
articlesencuir, sidérurgiemécaniqudégére)gquireprésentaientisqu’as0% desimportationsenprovenanceespaysen
développementCes exceptions ont abouti a la mise en place de restrictionsquantitatives,dont la plus célébrefut
I'accordmultifibres de1973.

" La section301 dela loi américainesurle commercale1974 et son amendementle 1989 (Super301) constituentune
entorseauxprincipesgénérawédictésparle GATT et 'OMC pour les négociationgnternationalesElles autorisentle
Présidentaméricaina instaurerdesmesuresde rétorsiona l'encontredes pays qui seraientcoupablesde pratiques
« mettanenpéril le commerceaméricain » Le dangerdetelles dispositionsréside dansleur caractérediscrétionnaire,
puisqu'ellepermettentiux Etats-Unisde conduireleurs propresprocésunilatérauxpour « crimescommerciaux »sans
approbatiordel'OMC. De plus,les mesureslerétorsions'ont aucundogiqueéconomiquepuisqu'ellespeuventtoucher
dessecteursansaucunrapportavecceuxquifont I'objet du litige, ce qui est contraireaux procéduresie représaillesie
'OMC.

La section301 estl'exempletype del'unilatéralismeen politique commerciale¢'est-a-direune situationot un pays
gardesasouverainetguanta seschoix derestrictionsal'échange La Communautéeuropéenna'estdotéeen 1984 d'un
instrumentcomparablemaisraremenutilisé, le "nouvelinstrumentdepolitique commerciale’dou NIPC.

8 L'OMC ne se substituepasau accordsdu GATT mais vient compléteret renforcerle dispositif de gegion des
accordsnternationaux
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de propriétéintellectuellequi touchentau commercg(ADPIC). Certainscomitéssont rattachésa ces
trois Conseils (Comité de I'agriculture, comité des licences d’'importation, etc.), d’autres sont
directementattachés la Conférenceministérielle(Comitédu commerceet du développementComité
du commerceetdel’environnementgtc.).

L’'organe de reglement des différends

La grandenouveautéde 'OMC résidedansla créationd’'une procéduredestinéea régler les
différendscommerciauxet a autoriseren dernierrecourset sous certainesconditions, 'usage de
sanctionontredespaysqui manqueraiena leursengagementd.a procédurgeut se présenteen
trois grardesétapesrésuméeparle tableauqui suit :

Le reglement des différends

Procédure préalable Déroulement du panel Aboutissement de la procédure

Mise en ceuvre des conclusions du
panel ou décision des parties de
faire appel auprés de I'organe
d’appel (7 membres permanents).

« Consultations » : ouverture de
discussions a I'OMC entre les
parties en vue de trouver une
solution amiable (60 jours)

Accord entre les parties sur la
désignation des membres du
panel choisis parmi les membres
de 'OMC.

Examen contradictoire entre les

En l'absence d'accord, création
d'un panel (« groupe spécial »)

parties. Rapport intérimaire du
panel, avec observations des
parties.

Rapport final du panel : adoption
guasi-automatique par les
membres de 'OMC (6 a 9 mois de

Adoption automatique du rapport
de I'organe d’appel (3 mois environ
de procédure).

Portée contraigante des
conclusions : mise en conformité
dans un « délai raisonnable »
décidé par arbitrage en cas de

procédure)°. désaccord entre les parties sur la|

mise en ceuvre

Aprés arbitrage, possibilité de
rétorsions ou de retraits de
concessions de la part du plaignant
dans lattente de la mise en
conformité.

Les résultats de la coopération internationale.

L’abaissement général des barriéres tarifaires

Entre 1947 (GeneveRound) et 1994 (Uruguay Round), les droits de douaneont baisséen
moyenneale pres90%,passantie40%a 6.5%. L'objectif fixé par'OMC estune moyennede moins
de5% a I'horizon 2002-05.Parallelementle nombrede payspatrticipantsa sextuplé passantle 23 a
plus de 119. Actuellement,le nombrede pays participantsest de 144, dont la Chine (adhésioren
2001).L’OMC regroupaloncl’essentieldeséconomiesnondiales’.

° L’accord de tous les membresde 'OMC est nécessairgpour quele panel ne soit pas adopté,ce qui n’était
pratiguemenpasenvisageablesousle GATT, ou il fallait au contrairel’accord detous les membrespour quele parel
soitadoptécequi était pratiquemenimpossiblea obtenir.

1] es144 Membresde’OMC (aul5 avril 2002)représenterplus de90% du commercemondial. Actuellement28
Etatssont candidatsa 'OMC : Algérie, Andorre, Arabie saoudite Arménie, Azerbaidgan, BahamasBélarus,Bhoutan,
Bosnie-Herzégovin€gzambodgeCap-Vert,ex-Républiqueg/ougoslavale Macédoine Fédérationde Russie,Kazakhstan,
Liban, Népal, Ouzbékistan,Républiquedémocratiquepopulaire lao, Républiquefédérale de Yougoslavie, Samoa,
SeychellesSoudan;Tadjikistan,Tonga,Ukraine,Vanuatu,Viet Namet Yémen.

REI 8411.dodPage5 sur8



Négociations du GATT et baisses tarifaires : 1947-1994
Conférences tarifaires % d_e TREELET) NIVEE tarifaire
tarifaire moyenne | par rapport a 1934
Pre-GATT 1937-47 32,2 66,8
Genéve 1947 21,1 52,7
Annecy 1949 1,9 51,7
Torquay 1950-51 3,0 50,1
Geneve 1955-56 3,5 48,9
Dillion Round 1961-62 2,4 47,7
Kennedy Round | 1964-67 36,0 30,5
Tokyo Round 1974-79 29,6 21,2
Uruguay Round 1986-94 30,0 14,8
Source : Bowen H. P., Hollander A. et J.-M. Viaene, 1998, Applied
International Trade Analysis, MacMillan Press, Londres, p. 62.

Longtempspercuescomme une menaceau libre-échangeJes redrictions volontaires sur les
exportationetautresbarriéregjuantitativesqui s'étaientmultipliéesau coursdesannéed 970-80,se
raréfientdepuisune dizaine d'années surtout dans l'agriculture. Cette disparition progressivedes
barriéresquantitaives fait partie des principaux engagementsle 'Uruguay Round de 1994. Le
mécanismele conversiorendroitsde douaneconsistea supprimetesrestrictionsguantitativessur les
importationsparleuréquivalentestiméendroit dedouanepourfaciliter les négociationsiltérieures.

Le commerceadesinvisibles (services prevets propriétéintellectuelle...)estlongtempsrestéignoré
desaccordsde libéralisation. Il a fallu attendrel'Uruguay Round pour prévoir un processusde
libéralisationdanslesann&s2000.Parailleurs,cecycle denégociations'apratiquemenpasremisen
causd'utilisation deslégislationsnationalesantidumping.

Les limites actuelles des accords de libéralisation.

En dehorsde I'agriculture et des produits manufacturéda conférencede Seattle prévoyait de
nouveauxaccordssur les services,les investissementsles normes socialesinternationaleset la
concurrenceApressonéchec, la conférencesuivantede Dohaa fixé un nouvelagendaaux ambitions
plus modestes I'objectif principal est de poursuivre et de consoliderla réduction tarifaire et
I'ouverturedesmarchéslansl’agriculture etlesbiensmanufacturés.

On pourraits'étonnedu fait quel'améliorationde I'accesau marchéconstituetoujoursle premier
objectif desnégociationsUn rapideétatdeslieux du protectionnismenondial souligne,en effet, que
le niveaumoyendesdroitsdedouaneestfaible. Pourl'Union européennepar exemple,on estimeque
I'équivalent tarifaire de l'ensemble des instrumentsde protection vis-a-vis de l'ensemble des
exportateurset pour tousles produits n'atteint pas 10%. Deés lors pourquoiun tel empressemerd
réduirecesdroits?

Toutd'abordc'estla dispersiondesdroits, et non pasleur moyennequi doit étreconsidéréele
codtsccial dela protectionétantproportionnelaucarrédela protection,imposerun droit faible de 2%
sur un produit et un droit élevé (pic tarifaire) de 48% sur un autre, d'importanceégale dansle
commercegstplus colteuxqued'imposerun droit uniforme de 25% sur les deux. Or, il existede
nombreuxpicstarifairesetil n'estpasraredetrouverdanslestarifsdouaniersdesdroits de 100 % ou
plus. Cespics sont, par nature,extrémemenprotecteurset constituenta I'heure actuelle,le principal
écueildesnégociations

Ensuite Ja progressivitalesdroits (taxationplusforte desproduitstransformésyonstitueaussiun
obstacleauxexportationsle produitstransforméslespaysexportateursle matierespremieresMéme
si elle estmoinsmarquéeaujourd'hy la progressivité'apasdisparuavecl'UruguayRound.

1 Pour plus dedétails,cf. FontagnéL., GuerinJ.-L. et S. Jean,2002, Accésau marché : quelsobjectifs aprés
Doha ?La LettreduCEPII, n°211, avril.
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Enfin, il fautsoulignerqu’en dépitdesaccordgpassésles niveauxde protectiondemeurentlevées
danscertainssecteurcommel'agriculture ou le textile-habillement.Dans I'agriculture, une fois les
subventions la productioragricoleconvertiesenleuréquivalentdouanier les taux réelsde protection
obtenusétait en moyenne,sur la périodel1986-98,de 80% pour le Japon,de 40% pour I'Union
européennet de 20% pour les Etats-Unis.Dans le textile et I'habillement,si le démantélementle
I'arrangemeniultifibres estprogrammesur la périodel 995-2004le tarif moyendespaysdéveloppés
baissepeuetdemeureslevé(12.1%contre3.9%pourtoutedesindustries).

L’Orientation sectorielle et géographique de la protection moderne 12

L'orientation sectorielle

Quelssecteursherchent protégeres payspar l'instaurationde politiques protectionnistes®©n
constatequeles mesuregle protectionles plus fortes visent sensiblementes mémesbranchesaux
Etats-UnisetenEurope: siderurgie-métallurgienécaniquetextilesetcuirs, électronique bois-papiers,
matérielélectrique A I'exceptiondu textile - point faible anciendesEtats-uniset pointfort dela CEE
devenupointfaible - les évolutionsde cesbranche®ont étéassezsimilairesdansles régions:points
forts devenugointsfaibles(électronique)positiondéclinantgsidérurgie mécanique)pu stable(bois-
papiers)La similarité constaté@lesprioritésn'impliquepourtanpasun déterminsmedela protection.

L'orientation géographique

Si la CEE estunecible privilégiée de la politique commercialeaméricaine/'inversen'estpasvrai.
Le Japon,privilégié par la CEE, constituepour les Etats-Unisune cible secondaireTout se passe
commesi la CEE compensaitson attituderéservéevis-a-vis desEtats-Unispar un interventionnisme
actif al'encontredu Japongdespaysdel'EstEuropéeretde la Chine.Mais globalementjl ressortque
les différents instruments protectionnistesmis en place par les Etats-Unis et I'Europe sont
principalementournéscontrelespaysasiatiqguesLa CEEetlesEtats-Unisse protégentdeszonesqui
disposend'unpointfort danslesbranchesle protectionprioritaire.

Trois faits stylisés pour conclure

L'histoire du protectionnismgermetde dégagetrois faits stylisésmajeurs :le degrede protection
estlié au contexteéconomiquemondial ; I'abaissementles barrieresprotectionnistesiépendde la
naturedesnégociationsnternationales. ta libéralisationdeséchangegend a favoriserla croissance
mondiale.

L’'influence du contexte international

L'intensitédespolitiguescommercialegtleursinstrumentsd'interventionsemblentiés au contexte
internationalenmatierede prix etdeconcurrenceAinsi, les étuces de I'OCDE montrentsur la longue
période,de 1981 a 1998, un accroissemensensibledes procéduresantidumping américaineset
européennesanslessituationsde basseconjoncturemarquéepar une sous-utilisationrdescapacités
productivesetunebaissedesprix mondiauk’.

Plusgénéralementesépisodeprotectionnistesedéclenchentoujoursen périodesde dépression
economique(fin du XIX® siecle, années1930) ou lorsquela compétitivité des pays concurrents
évoluent rapidementet radicalement(annés 1970-80).Lespays protectionnistesesperentpar ces
dispositionstviter la baissedesprix intérieursdéfavorableaux producteurst réorienterla demande
localeversla productiomationale.

' | afayG. etJ. M. Siroén, 1994, Maitriser le libre-échange Economicapp. 56-59.
¥ Cf. OCDE, 1997, Indicateurs des barriéres tarifaires et non tarifaires et OCDE, 1999, Perspectives
économiques juin.
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L'influence de la négociation internationale

Lacomparaisomles deuxpériodesielibre-échangele 1846a 1879 et de 1947 a nos jours tenda
démontrera supérioritédu systemedes négociationsmultilatéralessur celui des accordsbilatéraux
discriminatoiresdans la consolidationdu libre-échange Dans les années196Q certains auteurs,
commeH.G. Johnsonavaientcritiqué le multilatéralisme arguantde sarelative inefficacité a réduire
fortement les barrieresprotectionniste. L'existencede la clausede la nation la plus favorisée
inciteraitchaquepaysaminimise lesconcessionaccordeun partenairecommercialpour limiter les
effetsdeleurgénéralisatiomtouslespartenairegommerciaux.

Les accordsbilatérauxdiscriminatoiresapparaitraientinsi plus efficacespour la négociationet
plus juste pour tous les contractantgchacunmodulantses concessiongn fonction de sa capacité
économique)Mais danslesfaits, enl'absencel’'unorganismeénternationaldestinéa gérerles accords
et a contenirles exces,les accordsbilatérauxsontinstablesll esttoujourstentantpour un des deux
paysdejouer, mémetemporairementyune stratégieprotectionnistemalgréles représaillegpossiblessi
lesrelationscommercialesvecsonpartenairene sontpasdurablesu si sonpoids économiqude met
dansla positiond'un paysleader.

Protection et croissance économique

Sur la longue durée, I'affaiblissementau plan mondial des politiques protectionnistesa accru
I'ouverture des économiesau commercemondial et sembleavoir été favorable a la croissance
économiquedespays exportateurdes plus dynamiquesLa libéralisationdes échanges permisau
pays émergentsde passerprogressivementau cours des années1980-1990,du stade de pays
exportateursle matierepremiéresa celui de paysexportateursie produitsmanufactués.

“ JohnsonH.G., 1965, An EconomicTheoryof Protectionism Tariff Bargainingand the Formation of Custom
Union, Journal of Political Economy 73
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4.1.2. Lesinstruments protectionnistes

On classdesinstrumentgrotectionnistes edeuxgrandescatégories lesdroits de douaneet les
nouveaux instruments protectionnistes(ou instruments non-tarifaires). Cette derniere catégorie
regroupetouslesinstrumentsen principe interdits par les accordsinternationauxmais toléréssinon
acceptésdans les faits. Depuis sa creation, 'un des objectifs prioritaires de TOMC a été de
marginaliserle réle desinstrumentsnon-tarifairesen interdisantleur utilisation dans de nouveaux
accordetendemandanauxEtatsmembreda transformationde ceuxdéjaexistanten leur équivalent
tarifaire.

Les droits de douane®

C'estl'outil protectionnistdraditionnelet le mieuxcontr6lé par les instancesnternationalesLes
modalitésd'applicationd'undroit de douanesontnombreusegt dépendentle |'objectif recherchéar
le [égislateur.

Le droit de douane ad valorem

Le droitdedouaneadvaloremestle prélevementlors du passage la frontiere d'unemarchandise,
d'untauxfixe en% sur la valeur C.A.F. (co(t-assurance-frefju montantimporté. Soit t le taux ad
valoremdu droit et P* le prix mondial unitaire C.A.F., le prix intérieur du bien importé est alors
P".(1+t).

Cette forme de droit de douaneest trés répanduedans le monde en dépit des négociations
internationalesqui ont contribué depuisplus de cinquanteans a une forte réduction des taux. La
particularitédu droit dedouaneadvaloremestd'offrir un niveaude protectioninsensibleaux variations
du prix mondal du produittaxé.

Le droit de douane spécifique

Le droit de douanespécifiqueestle prélevemensur la valeur C.A.F. d'unetaxefixe t' par unité
importée Le prix intérieurdu bienimporté estalors P +t'. Les droits spécifiquesontbeaucougplus
raresquelesdroits ad valorem.Parexemple,certainsjus d'orangesonttaxésaux Etats-Unisdepuis
1940d'undroit de 35 centspar gallon. Contrairementiux droits ad valorem,le niveau de protection
offert parcetteformededroit dedouanevarieavecle prix mondial: alabaissdorsquele prix mondial
augmenteala haussdorsquele prix mondialbaisse.

Le droit de douane compensateur

Le droit de douanecompensateuou antidumpingest un prélevementsur la valeur C.A.F. d'un
montantvariabledestiné égalisere prix desimportationsavecun prix objectif (prix seuil).L'Europe
imposesystématiqguementetelsprélevementsompensateursur sesimportationsagricoles.Le droit
compensatewaiugmentdgresp.baisse)orsquele prix mondial baisse(resp.augmente)La particularité
du droitdedouanecompensateugstdegarantirlessecteursju'il protegedesbaissedorteset rapides
desprix mondiauxsituationdel'agriculture).

L Cf. BouétA., 1998, 0p. Cit., pp. 13-21.
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Le droit de douane dégressif

Le droitdedouanealégressifestun droit de douanead valoremdont le taux d'impositionvarie en
fonctiondu prix mondialdu produit.Parexemple e tarif debaseestfixé a 10% pour un prix mondial
de100etle prix intérieurestde 110. Pour chaquebaissede 10 du prix mondial, le tauxaugmentede
4%, ensortequesi le prix tombea 95, le tarif passea 14%etle prix intérieura 108.3,et s'il descendh
85, letarif passea 18% et le prix intérieura 100.3.Commele droit de douanecompensateule droit
dégressifcherchea limiter la baissede la protection en casde baissedes prix mondiaux.Un tel
systemdut appliquéparle Royaume-Unavecleslois céréaliere®u CornLaws.

Les taxes a I'exportation

A cotédesdroits de douanesur lesimportationsexistentaussidesdroits de douaneou taxesa
I'exportation. La taxation des exportationsreste rare dans les pays développés.On la retrouve
davantagedansles pays en développemenexportateursde matiérespremieres,pour lesquelselle
constitueunesourcederecettepubliques.

Les nouveaux instruments

Les droits de douaneconstituentla forme la plus simple et la plus transparentales politiques
commercialeparcegu'ils sontaisémentuantifiablesetagissentlirectemensur les prix. Mais depuis
guelquesiécenniesa plupartdesinterventionggouvernementalesnmatiérede politigue commerciale
utilisent d'autresnstrumentsdont I'action est plus indirecte et plus floue : subsidesa I'exportation,
guotas d'importation, restrictions volontaires d'exportation, condition d'exécution locale, droits
antidumpingetcompensateurgrotectionnismgparle changestaccordssurlesprix, etc.

Les subventions a la production et a I'exportation

Présentation générale

La subventionestune aidefinanciére étatiquea une industriedestinéea accroitresa prodiction
locale (subventiona la production)ou a favorisersesexportationsen vendanta I'étrangera un prix
inférieurauprix national(subventioral'exportation).Commepourlesdroits de douaneJa subvention
peutétread valorem(% sur la valeur unitaire produiteou exportéeau prix F.A.B., a l'intérieur de la
frontiére), spécifigue(montanten valeur par unité produiteou exportée)ou compensatricémontant
variableégalala différenceentrele prix objectif etle prix mondial).

Contrairementaux droits de douane,acceptéset réglementégar les accordsdu GATT et par
I'OMC, les subventionssontjugéesplus dangereusest beaucoupmoinstolérées.Les subventionsa
I'exportation sont assimiléesa du dumping (vente a perte) et sont interdites par 'OMC. Les
subventionsa la productionont longtempsété négligéesdansles accordsinternationaux parceque
considéréesommedesmesuresiepolitiqueintérieure A partirdu Tokyo Round(1973-79),un code
dessubventionsestétabli. Actuellement'OMC juge que toute intervention publiquequi procureun
avantagea son bénéficiaireest assimilablea une subventionet peut autoriserles pays pénalisésa
instauredesdroitsdedouanecompensatoired.eseffetssur les prix d'unesubventiona I'exportation
sontexactementnversesdeceuxd'undroitdedouane.

Un exemple de subvention a I'exportation : la politique agricole commune

La PAC européennea cherchéa garantirdes prix élevésaux agriculteurseuropéens la CEE
achetaitles produits agricoleschaquefois que les prix descendaienén-dessougi'un certain seuil
d'intervention. Afin d'empécherque cette mesureprovoque une haussedes importations, elle fut
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complétégrardesdroitsdedouanejui compensaienia différenceentreles prix mondiauxet les prix
CEE.

A partir de 1970, les prix d'interventionfurent si élevésque I'Europe produisaitbeaucouplus
gu'elle ne consommait,alors qu'en situation de libre-échangeglle aurait été importatrice nette de
produitsagricolesLa CEE setournaalorsversune pditique de subventiona I'exportationdestinéea
écouler sur les marchésétrangersses excédentsde production. Cette subvention compensela
différenceentrelesprix mondiauxetlesprix européens.

Cependantla haussedes exportationseuropéennesjui en résultatendait a déprimerle prix
mondial,accroissantiavantagéa subventionnécessaireUne analysecolt-bénéficemontreclairement
gueles coltsde cette politique pour les consommateurgt les Etatseuropéengxcedaientes gains
gu'entiraient les agriculteurs.L'acte final du cycle de I'Uruguay Roundn’a pasremisen causela
PAC :lapréférenceommunautairsubsistel'ouvertureaux produitsagricolesétrangersestelimitée;
enfin, laréductiondesexportationsubventionnéeserabeaucouplus progressivegue ce prévoyaitle
préaccorddeBlair Housede novembrel992. Notons pour finir quel'agriculturea toujoursconstitué
etconstitueencoraunesourcede conflitsinternationauxetde"guerre”"commercialedansla mesureou
touslespaysindustrels (JaponEtats-Unis Europe)soutiennentortementieuragriculture

Les quotas d'importation

Présentation générale

Le quotad'importationestunerestrictiondirectesur la quantitéd'unbienqui peutétreimportée.La
restriction est généralementmise en oeuvre par l'octroi de licences a des entrepriseslocales
importatricesou encoredirectementaux gouvernementslespaysexportateursLe premiereffet d'un
guota est d'augmentere prix intérieur du produit importe, en raréfiant I'offre. Le prix intéieur
augmentelu mémemontantqu'undroit dedouanegui limite lesimportationsaumémeniveau.

Ladifféerenceentreun quotaet un droit de douaneestqu'avecun quota,le gouvernementu pays
importateume percoitpasde recettesdouanieresS'il accordedeslicencesd'importations)es recettes
vont en fait aux détenteurgde ceslicencesqui réalisentune rentede situation (rentede quota)en
vendantpluschersurle marchéntérieurdesproduitsqu'ilsontobtenua desprix mondiauxinférieurs.
Siles détenteurgle ceslicencessontdesentreprisesocales,l'effet du quotaestexactemente méme
guel'effet d'undroit de douane Si cesdétenteursontles gouvernementglespaysexportateurgcas
desimportationsde sucreaux Etats-Unis))arenteesttransféréel'étrangerLe coltdu quotaestalors
plusélevéqueceluidu droitdedouane.

Le quotapeut-étrediscriminatoire; il ne concernealors que les importationsd'un paysou d'un
groupede pays.La gestiondesquotass'opereau moyende licences,qui peuventétreattribuéesselon
des modalitésdiverses: vente aux encheressoit aux distributeurdocauxdu produit importé, soit
directementi sesproducteurstegledu "premierarrivé, premierservi”, etc...

Les quotas d'importation dans la pratique

En principe interdites par le GATT puis I'OMC, les barrieresquantitativestolérées restent
nombreusegraceauxexceptiongprévueqagriculture)et aux dérogationgArrangemenimultifibres a
partir de 1974, qui limitent les exportationsde textiles en provenancedes pays en voie de
développementl.esquotasd'importationontun caractéeréofficiel" carils font I'objet de publications
(gestionpar le GATT puis par 'OMC). lls ne doivent pas étre confondusavec les accords
d'autolimitationqui sontdesarrangementdbilatérauxen margedesaccordsnternationauxou encore
desmesuresleprotectionunilatéralegcontingentements)Jne dérogationde 1955 permetaux Etats-
Unis de maintenirdescontingentsd'importationimportantssur les produits agricoles.Le Japonen
appliqueaux produitsde I'agricultureet de la péche,aux chaussuresaux combustibleset a certains
produitschimiquesetpharmaceutique®ansla CEE,la miseenplacedu Marchéuniquea conduitau
démantélemerdtala suppressiomesrestrctionsquantitativesationales D'une maniéregénéraleles
guotas'officiels" sontenvoie de régressioret tendenta se concentrersur certainssecteursL'acte
final de I'Uruguay Round prévoit par exemplele démantélementgétalé sur dix ans, de l'accod
multifibres.
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Les restrictions volontaires aux exportations

Présentation générale

LesrestrictionsvolontairesauxexportationfRVE) ou accordgl'autolimitationestun quotasur les
importationsadministré par le pays exportateurau lieu de I'étre par le pays importateur. Ces
restrictionssontgénéralemenimposéesousla pressiondu paysimportateur(ce qui supposequ'il
disposed'unpoidséconomiquesuffisantpour pouvoirnégocier)etle paysexportateury consenfpour
éviterd'autregormesderestri¢ionsetpouvantconduirea une guerrecommerciale D'un point de vue
économiqueleurseffetssontexactemensemblables ceuxdesquotasd'importationdontles licences
sont allouésa des gouvernementgtrangersLes restrictionsvolontaires se révéelent des lors plus
colteusegour le paysimportateurqu'un droit de douanequi limiterait les importationsdu méme
montant.

Les restrictions volontaires aux exportations dans la pratique

LesRVE n’étaientpasréglementéeparle GATT. De plus, leur statutde traité commercialnégocié
leur permettaitd'échappeal'interdictionparle GATT desrestrictionsquantitativesdansla mesureou
ces restrictions sont fondéessur une relation contractuelletacite entre gouvernementset restent
"opaques"Cevide juridiqueexpliquequ'ellesse sontmultipliéesau coursdesannées 980-90.elles
ontsurtoutétéutiliséespar les régionsa fort pouvoir de negociation Etats-Uniset la CEE. Citons,a
titre d'exemple|'accordconcluen1981entrelesgouvernementaméricainet japonaisdestinéa limiter
la pénétrationdes voitures japonaisesur le marchéameéricaina 1,68 millions de véhicules/anCet
accord,réviséen 1984-85(1,85millions) fut reconduitunilatéralemenparle gouvernemenjaponais
pour éviterdesfrictions inutilesaveclesgroupesde pressioraméricains.

Dumping et droits antidumping et compensateurs

Le phénomeéene de dumping

Traditionnellement|le dumpingestuneventea perte,c’est-a-direuneventea un prix inférieur au
coltmoyende productionDansle contextedu commerceanternational le dumpingconsistepour une
entreprisea proposesurles marchéftrangerslesprix plus basque sur son marchédomestiqud.e
but recherchépar I'entrepriseest un accroissementle sesventespour capterdes partsde marché
supplémentairesau détriment de ses concurrents.Jugéedéloyal, le dumping est généralement
condamnévarlesaccordcommerciauinternationaux

Le dumpinga étéinitialementexpliqué pour desmarchégarfaitementoncurrentielsDansun tel
contexte, le prix de vente« normal »pratiquépar unefirme pour un produitdonnéestcelui gu’elle
proposesur son marchedomesthuepwsqu il corresponda son colt moyen de production. Par
conséquentlle doit normalemenavoir le mémeprix deventesur les marchésttrangers Lorsqueles
marchésontimparfaitementoncurrentielsce schémad’analyseperdbeaucouple sapertinencecar
I'existencededifférencesdanslesprix pratiquédocalemenetal’étrangermpeutalorsse justifier parle
comportementraionnel et « loyal » des entreprises,sans volonté de vente a perte. Les écarts
internationawde prix deviennentl’expressionde politiquesclassiqueslediscriminationdesprix.

Ainsi, le dumpingpeutsejustifier economiquemergi deuxconditionssont présentesD'abord, les
entreprisesdoivent étre "price-maker". Ensuite, les marchés,qui ont des demandesd'intensité
différente,doiventétresegmentég;'est-a-direqueles consommateurdu marchélocal ne peuventpas
accédeaumarchéétrangerpu biendifficilement (dansle cascontraire Ja spéculatiorélimineraitl'écart
deprix entrelesdeuxmarchés).

2 Le prix devente« normal »estbienentendue prix deventequi maximisele profit dela firme. Sur le long terme,
la pressionconcurrentielleabaissee prix auminimumducodtmoyen.

® Evidemment,la comparaisordu prix pratiquésur le marchédomestiqueet de ceux pratiquéssur les marchés
étrangers doit se faire que sur la basedesprix FOB (Freeof Board, c'est-a-direhors codts de fret et d’assurances)
convertisdansunemonnaiecommune.
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La figure montreuneentrepriseconfrontéea sademandeaésiduellea I'étrangeret sur son marché
domestique Nous faisons I'hypothéseraisonnablegu'enraison des colts de transportet d’autres
barrieresaux échangesgetteentreprisedisposed'un marchénational plus grand que son marchéa
I'exportation.a savoirquepourun mémeprix surlesdeuxmarchéslesquantitésvenduesseraientplus
importantedocalemengu'al'étranger En outre,on admetquel'élasticité-prixde la demandeétrangére
estplusfortequecellede la demanddocale.Ce qui revienta dire qu’a I'étranger,la firme fait facea
uneconcurrencglusvive : lesconsommateurétrangerslisposente plus dechoix, cequi expliquela
plusgrandesensibilitéauprix dela demandes'adressarit!'entreprise.

Silesmarchésontbiensegmentéda firme maximisesonprofit enégalisansur chaquemarchéla
recettemarginaleavecson coltmarginal.Cette politique aboutit a fixer un prix a I'exportationplus
faible quele prix domestiquePar ailleurs, cettediscriminationlui assureun profit plus élevéqu’une
politique de prix uniquesur les deux marché$ Le paradoxede cette situation réside dans le fait
gu’elle apparaitcommedu dumpingau senstraditionnel du terme, alors qu’elle corresponda un
comportementde maximisationdu profit a 'opposé de la ventea perte.De plus, les écartsde prix
sontici laconséquencetpasla causalela segmentatiomlesmarchés.

Notonspourterminerquelajustificationd’une discriminationinternationaledesprix n’exclut pas
pourautant I'existencede véritablespratiquesiedumping,y comprissur desmarchésmparfdatement
concurrentielsNéanmoins,l sembleconcrétementifficile de distinguerdansla politique de prix
d’une firme cequi releved’une pratiquededumpingde cequi relevedela discriminationdesprix. Par
exemplerienn’interditd'imaginerquesur le marchéétranger|'entreprisebaisseson prix en dessous
desoncoltmoyende productionMais si elle se contentede le baisserdansunefourchettecomprise
entrela valeurmaximisante profit etle coGtmoyen,peut-onparlerdedumping ?

Les législations antidumping

Bien que le dumping puisse avoir une justification micro-économique,les I|égislations
commercialesnationalespersistenta I'assimiler seulementa une forme déloyale de concurrence
pouvantmettreenpérillesproducteursocauxet faire disparaitrela concurrencdumpingprédateur).
Les paysles plus puissantgparticulierementies Etats-Unis)ont donc cherchéa imposera leurs

4 C’estla un résultatclassiqueSi I'entreprisedétermineun prix uniquesurla based’une demandemondialemoyenne
estimée elle aboutit a une valeurintermediaireentrele prix pratiquésur son marchéet celui pratiquéa I'étranger.Ce
prix serélévera ala fois trop baspour maximisersonprofit surle marchdocal (car la demanddocale a une élasticité-
prix faible) et trop élevépour maximiserson profit al'étranger(carla cemandettrangérea uneélasticité-prixélevée).
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partenairesccommerciauxlieurs réglesnationalesen la matiere.Le GATT n’est intervenuque pour
assurete respetd'uncadreréglementairgénéral.

Les procéduresntidumpingsontdesmesuresationalescompensatoireslestinées corrigerle
comportemenjugé anticoncurrentiee firmes ou de paysétrangerqvente a perte).Les procédures
antidumpingse sont dévebppéesdansles annéesl 980-90.Elles sont nettementiocaliséesau plan
géographiquetsectoriel.Lespayslesplussouventvisésparcesprocéduresontla Chine,le Japonja
Corée et les Etats-Unis.Les pays plaignants sont surtout les Etats-Unis, 'Union européenne,
I'Australie etle Canadales plaintesantidumpingse concentrentsur un faible nombrede produits,
dontles métauxde base(acier),les produitschimiques,les machineset les équipementglectriques
ainsiquelesmatiereglastiques.

Les procéduresntidumpingsonttoléréespar 'OMC lors du réglementdes différends.L'OMC
prévoit la possibilitéd'accroitrela protectiond'un marchénationalen cas de préjudice grave, comme
par exemple une haussemassiveet rapide des importations. Cette clause de sauvegardepermet
d'instauredesdroitsantidumpingetcompensateursu d'adoptemunerestrictionquantitative.Mais ces
procéduresontcriticablescarlafiabilité destechniquesd’estimationdu dumpingrestedouteuse ¢e
plus, les cas de véritable dumping prédateurrestentrares.L’abus de cesprocéduresest également
dangereujorsqueleur succesncouragdes producteurgocauxa multiplier les plaintescontreleurs
concurrentgtrangersgequi peutfinir parnuirealaconcurrence

Les législationsantisubvention surtout utiliséespar les Etats-Unis,fonctionnentselonle méme
principe. Dansla pratique,les deuxlégislationsse confondent,car on estimele dumpingengendré,
entreautrescausespar les subventionsaccordéesaux producters étrangersNotons pour terminer
guel'Acte final del'UruguayRoundne prévoit que deschangementa la margeet desadaptationsle
ceslégislations.

Les restrictions réglementaires et les autres instruments

La discriminationdansles procéduresl'atribution desmarchégublics et les normesnationales
sontdesmoyensndirectsdelimiter ou d'interdireles importationspar desvoiesréglementairestlles
engendrentesbarriereson tarifaires. Finalement,les « autresinstruments »regroupentoutesles
pratiquesautresque celles déja mentionnées,susceptiblesd’engendrerdes barrieresa I'entrée.
Certainsagissentlirectementiuplanmacroéconomiqueommelesmanipulationgdu taux de change ;
d’autresadesniveauxmicroéconomiqueg,ommelesaccads sectorielgle prix.

L’acces aux marchés publics

L'existence de vastes marchés publics réservés aux producteurslocaux (fourniture aux
administrationsmarchésnilitaires, grandséquipementsa étélongtempsune pratique courante.Les
reglementsnterrégionauxet internationauxde Union européennege 'OMC) tententaujourd'huide
libéraliser ce secteuren favorisantla diffusion des appelsd'offre, en imposantla régle de non-
discriminationetdetraitementidentiqguedesfirmeslocaleset étrangereset enfacilitant les procédures
internationalesle contestatiordu résultatdesadjudications.

La protection par les normes

Les normessont aussiun moyenpuissantde créerde la protectionen raisonde leur extréme
diversité.On neciteraquequelquexenplescaractéristiques.

» Les normestechniquessur un produit : auparavantla Iégislation allemandefixait la teneur
minimaleenalcooldesliqueursa32°, cequi interdisaitla ventesur sonterritoire sousl'appellation
de ligueursdes boissonssimilaires plus faiblement alcoolisées.Or, ces boissons,a prix plus
faibles,étaientgénéralement’origine étrangeére.

® Parle passéje taux moyenderéussitedes plaintes antidumpingaux Etats-Uniset dansla CEE était de 80%.
L'élément d'incertitude gqu'elles introduisent dans les relations commercialesincite les exportéeurs étrangers a
s'autocensureast a négociewia, leur gouvernementin engagemende "prix minimum™ ou un accordd'autolimitation.
On comprendquedetelles pratiques peuventconduirefinalementa un résultatdiamétralementopposéa leur objectif
affichéenmatiéredeconcurrence.
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» Lesnormesde contenulocal : pour éviter les implantationsd'usinesétrangéred'assemblagelu
type"usine-tournevis(touslesélémentsntermédairessontalorsimportésdu paysd'origine),de
nombreuxpaysont congcudesnormesqui exigentl'achatou la productionsur place de certains
composants.

* Lesnormed'origine: ellessontdestinéea éviter les manoeuvresle contournementesbarriéres
protectionnistesgrace au transit par un pays tiers. I'Union européennea ainsi étenduaux
photocopieurgn provenanceales Etats-Unisun droit de douaneantidumpingde 20% appliqué
jusquela au Japongstimantque les producteurgaponaiscontournaienta protection en faisant
transitedeurmatérielparlesEtats-Unisavantdel'exporterversl’Europe.

Les autres instruments

Le protectionnismepar le changedésigndes manipulationsde la valeurde la monnaienationale.
La dépréciationd'une monnaie permet d'améliorerla compétitivité-prix des producteursnationaux
relativementaux producteurstrangerskElle permetdonc a la fois d'accroitreles exportationset de
diminuerles importationsen favorisantles producteursocauxde bienssubstituts On peutassimiler
cetteméthodeprotectionnisted la combinaisond'unesubventiona I'exportationet d'un tarif douanier
pourtouslessecteurproduisantiesbienséchangémternationalement.

Le « dumpingsocial »désigndespratiqguesiespaysenvoie dedévelopementdestinées réduire
artificiellementlescodtsde productionde leurs exportationset améliorerainsileur compétitivité-prix.
On trouvedanscettecatégoride travail desenfantsJesbassalaires|'absencealelégislationdu travail.

Les accordgde prix désignentlesaccordsgouvernementauxiestinées limiter la compétitivité-
prix desproduitsimportés ParexempleJa Communaut@&uropéennea passéen 1990 un accorddans
le secteurdessemi-conducteursbligeantles exportateurgaponaisa vendreleurs produitsa un prix
planchersupérieuou égala9,5% deleurcoltde production.
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4.2.1. Le fondementanalytique : le tarif douanier

Le libre-échangerocuredesbénéficesa tousles pays.Pourtant,durantdesdécenniesla plupart
desnationsontcherchéa contrblerleurséchangegn instaurantdesbarrieresdouaniéresl.’étude de
limpact économiquede la protectiontarifaire en concurrencepure et parfaite constituela basede
I'analyseéconomiquelu protectionisme.

L’exposé graphique de I'étude du tarif douanier

Lafigure 1l resumdesdifférentseffetsd'undroit dedouanesurle prix, lesquantités et le bien-étre
collectif d’'un marchéimportateur.Le marchéestsupposé« petit » :il ne peutdoncpasinfluencerle
prix mondial. Le graphiquede gauchepermetd’estimer les effets de la protectiondouaniéresur la
redistributiondesrevenusaumoyende I'offre et de la demandedomestiques celui de droite permet
d'apprécierinfluence de la politique tarifaire sur le bien-étrede la collectivité a I'aide de la demande
d'importationsextrapoléadescourbed’offre etdedemandaelomestiques.

Figure 1 : Les effets du du tarif dounier
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Quelques précisions sur les courbes

L'offre et la demande domestiques

Le graphiquede gaucheoffre une présentatiorclassiqued’'un marchéimportateur.En I'absence
d’importations,l’équilibre du marchélocal seraitréalisé au prix p,, prix qui égalisel'offre et la
demandedomestiquesCependantle prix mondial p,, estinférieur a ce prix autarcique.l estdonc
intéressanpourla collectivité d'importer puisqu’ellepeutse procurera I'étrangerle mémeproduita
un codtmoindre Au prix mondial,lesproducteursocauxn’offrent plusqueQ), alorsqueles ménages
réclament une quantitésupérieurepD,. L'offre étrangerepallie donca la défaillancedesproducteurs
locaux et I'exces de demande,D,-Q,, correspondaux importations nécessairepour assurer
I'équilibre offre-demande.
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La demande d’'importations

La courbededemandeal’importationsfait correspondréesimportationsavecle prix sur le marché
domestiqueSi ce prix estle prix autarciquep,, alors,l'offre et la demandelocaless’égalisentsans
nécessited’importations. la demanded’'importationsestdoncnulle. A mesurequele prix baisse Ja
demandal’importationsaugmenteElle estmaximalelorsquele prix local estégal auprix mondialp,,,

Lademandal'importationspermetd’appréciere gainde surpluscollectif obtenupar I'ouverture
du marchéaux importations. Observonsle graphiquede gauche :au prix p,, le surplus collectif
autarciqueestle triangle bia, sommedu surplusdesconsommateurésurfacebip,) etdesprofits des
producteurgsurfacep,ja) ; au prix p,, le surpluscollectif de libre-échangeest la surfaceabdg.La
différence entre les deux surplus est le triangle gid : par construction,la courbe de demade
d’'importationsrépliquecettesurfaceavecle trianglejkl. C’estle gaindebien-étreapportéa ce marché
parle passagéel'autarcieaulibre-échange.

Les conséquences d’un droit de douane

Le droitdedouaneengendrg@our le paysimportateurdeux effets distincts: unemodificationdes
guantitéoffertesetdemandéegyui aboutita uneréductiondesimportations,et une altérationdansla
redistributiondesrevenusCeseffetsne sontévidemmenpassansconséquencesir le bien-étre.

Les modifications des quantités offertes et demandées

L'instaurationdu tarif fait quele prix local devientsupérieurau prix mondial (passagele p,, a p,).
Cettehaussencite les producteurs accroitreleur offre, qui passede Q, a Q,. Généralementsur le
long terme la productionest accrue en détournantdes ressourcesproductives d'autresactivités
économiquesPar contre, la haussedu prix réduit la consommationqui passede D, a D,. Les
importationsdiminuentdonc, ce qui setraduit sur la figure de droite par la réductionde la demande
d’importationsdeD,-Q, aD,-Q,.

La redistribution des revenus

L’instaurationdu tarif modifie la redistributiondesrevenusgetdonclarépartitiondessurplus : elle
apportedesrecettediscalessupplémentairea I'Etat et acceoit les profits desfirmes. Parcontre,elle
réduitle bien-étredesconsommateurs.

Le surplus de I'Etat

Une premiéereconséquencdu tarif estl’obtention par les pouvoirspublicsde recettesdouanieres
inexistanteenlibre-échangeCesrecettesd’un montanttotal de T, sontdonnéegar le rectanglefhce
(montantdu tarif t (t=p.-p,) multiplié par les importations).La demanded’importationsréplique ce
montantT parle rectanglenom. La protectiontarifaire permetdoncaux pouvoirspublicsd’accroitre
leursrentréediscales,doncleur surplus.Ce produitfiscal peutensuiteétrereverséaux ménageu
aux entreprisesde ce secteurou d'un autre, sous forme de subventions(a la productionou a
I'exportationsi le secteubénéficaireestexportateur).

Le surplus des producteurs

L’instaurationdu tarif permetauxproducteursocauxde produireplus et de vendrea un prix plus
élevé.ll n'est donc pas étonnantque leurs profits augmententLa figure de gauchemontrequ’en
situationdelibre-échangele profit globaldesproducteurgorresponautriangleap,g. En situationde
protection,l devientle triangleaph, d’'une surfacesupérieure.

Le surplus des consommateurs
Une derniére grandeconséquencest la réduction du surplus des consommateursgn libre-

échange,le prix p, garantit aux consommateursun surplus correspondantau triangle p, bd.
L’instaurationdu tarif le réduitala surfacep,bc.
Le bien-étre

Les pouvoirspublics et les entrepriseameliorentleurs surplus ; par contreles consommateurs
subissenunedégradationLe résultatnetde la protectiontarifaire est-il un gain ou une perte ?0n
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vérifie graphiqguemengu’il y a perteseche.La protection dégradedonc le bien-étre collectif. Le
tableaul suivantprésentde bilan desgainset despertes pour chaquecatégoried’agentset pour la
collectivité.

Tableau 1 : Gains et pertes de la protection tarifaire

Libre-échange | Protection tarifaire | Gain sou pertes
Etat fhce +fhce=+jnom’
Entreprises ap.g ap:h +pmPihg
Consommateurs p.bd p.bc -Pmp:cd
Total collectivité abdg abch -(ghf+ecd)=-mol”

* figure de droite

La pertesechecorrespond la surfaceadditionnéedesdeuxtrianglesghf etecd.On désigneghf
comme la perte séchedu c6été des producteurset ecd comme la pete séchedu cété des
consommateurd.a demanded’'importationsfigure la pertesechepar le triangle mol, dontla surface
correspond lasurfaceadditionnéaedeghf etecd.

L’influence des facteurs économiques

L’instaurationd’un tarif douanierse révele néfastepour la collectivité. Cependantplusieurs
élémentsinterviennentpour modérerou aggraverla perte séche :le degréd'élasticité-prix de la
demandel'importations efexistenceou I'absencadlemouvementinternationauxdescapitaux.

L’élasticité-prix de la demande d’'importations

L'élasticitédela demandeal'importationanesuresasensibilitéauxvariationsdu prix. Elle dépenda
lafois desélasticitédel'offre etdela demandalomestique<On vérifie ici quel'instaurationd'un tarif
douanieergendreuneperterelativedebien-étred'autantplus forte que la demanded'importationsest
élastique.

Quelques précisions sur les courbes

La figure 2 reprendla présentatiorde I'impact du tarif douanieravec quelquesmodifications :
Offre, et Demande correspondentaux courbesd’offre et de demandeprécédentes Offre, et
Demandg sontrespectivementine offre et unedemandeplus élastiquesau prix. On envisagedeux
possibilitedifférentes dansla premiéreJa demandedomestiqueesttoujoursDemandge mais!’offre
devient Offre, pour tout prix supérieurau prix mondial ; dansla seconde,l'offre domestiqueest
toujoursOffre; maisla demandealevientDemandg pour tout prix supérieurau prix mondial. Dans
I'un oul'autre cas,on obtientlamémecourbede demandal’importations,Demanded’import,. Cette
nouvelledemanded’importationsprésenteune élasticité-prix plus forte que la précédentecar si la
demanda’'importationsestla mémeau prix mondial, toutehaussedu prix domestiqueau dessusdu
prix mordial provoqueunebaisseplusrapidedesimportations.

! Rappelongyu’une demanddinéairea une élasticité-prixvaiable, c’est-a-direune élasticité qui prend desvaleurs
différentesselonle niveaudela demande. Mais entredeuxdemandedinéaires,c’esttoujours celle dontla penteestla
plus faible qui disposedel’élasticitéla plus forte.
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Figure 2 : L'influence de la demande d’importations sur la protection tarifaire

Prix g Prix A
b Offr
Demandg &
i Offre, K
P. Demande dmport,
Demandg
h ¢ n 0
P
>< Demandg¢ dmport,
P d |
! g | f e i m ~
a Quantités Importation:
|
0 Q Q D, D, 0 D,-Q D,-Q

Elasticité et perte séche

On peutdoncmaintenanibbserveret comparerdeuxsituationsdifférentesLa premiéredonnela
Demanded’import, et la secondeja Demanded’import,. En situation de libre-échangeJes deux
donnente mémesurpluscollectif, a savoirla surfaceabd. Ce n’est plus le casquandon appliqueun
tarif douaniequi haussée prix domestique p,. Le graphiquede droite montrequela situationdeux
aboutita uneperteséche signaléepar le trianglejnl, d’'une surfaceplus grandequemol. Ici, le tarif
douanierse révele méme prohibitif puisque toute importation cesse.Mais cette situation limite
n'entachepas la généralitédu raisonnementOn pourrait vérifier que pour toutes les situations
intermeédiairesde protection,avecun prix local comprisentrep,, et p,, la demanded’importationsla
plus élastiqueentraineinvariablenent une perteplus forte de surplus collectif, mesuréeen % du
surplusinitial delibre-échange.

Les mouvements internationaux des capitaux

Jusqu'gprésent/influence de la protectiontarifaire sur le bien-étren‘a étéenvisagéegue dansle
contexted'un mondesansmobilité internationaledes capitaux.Or, en présencel'unetelle mobilité,
I'impactnégatifd'uneprotectiontarifaire estaccru.

La courbe d'offre en présence d’'d'investissements directs étrangers (IDE)

La figure 3 présentdes effetsde la protectiontarifaire en présencel’IDE. La mémehaussedu
prix intérieur que précédemmenrdttire maintenantes firmes étrangéresqui décidentde produire sur
place.L'investissemendirectpermeta cesproducteursie contournette tarif protecteuret d'éviterdes
pertesde recettes c'estl'argumentdu « tariff-jumping ». L'offre locale (firmes localeset filiales de
firmesétrangeresonfondues}y'accroitdavantageju'enl'absenceal'investissementdirectsdésquele
prix local estsupérieuauprix mondial; elle estmaintenantdonnéeparla droitebriséeags.Le fait que
la nouvelleoffre estmoinspentuesignifiequeles sociétéftrangéresont plus efficacesen termesde
production.

IDE et perte seche

‘On note immédiatementque I'entrée des firmes étrangeresréduit davantageles importations
puisqud'offre locales'estaccrue passantleQ, a Q, ; lesimportationsnesontplus maintenaniguede
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D,-Q, Parrapporta la situation sansIDE, la recettetarifaire diminue donc et est donnéepar le
rectangleqpce,Lessurplusdesconsommateurstdesproducteursocauxnechangenipas.Le surplus
desfirmesétrangeregstdonnéparle triangleghp. Cependantmémes’il estréinvestisur place,donc
comptabilisédansle surplusjl necompensgasla pertedesrecetteglouanieres.

L’investissementlirect étrangera doncaccentuda dégradatiordu surpluscollectif. Sur la figure
dedroite, la perteséchesansIDE estdonnéepar le triangle mol, etaveclDE, parle triangle rgl. Ce
résultatnedoit d’ailleurspasnous surprendrepuisquela demanded'importationsesttransforméepar
I'entréedesfirmesétrangeresjui larendemoinspentue doncplusélastiqueau prix, signed’une perte
secheplusimportante.

Figure 3 : L'influence des IDE sur la protection tarifaire

Prix g Prix A
b Offre locale
Demande
i Offre locale+IDE K
Demande
s
h C o
B, b n q
Demandg .
d

P g |f g e i r m
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IDE et libéralisation des échanges

FinalementJesinvestissementdirectsaugmententa pertesechede I'économieparcequel'entrée
desfirmes étrangereséduitdavantagdes importations; ce qui a pour conséquencee diminuer les
recettegarifairesde I'Etat et de développedavantagesur placeune productioninefficace.Ce résultat
estconnusousle nom de théorémede Jone$. Il démontrequ'unelibéralisationdes échangesloit
suivre un calendrierprécis: il estsouventpréférablede libéraliserles mouvementsde marchandises
avantde libéraliserles mouvementglescapitaux.ll suggéreégalementgu'instaurerd'une protection
tarifaire estcertainemenplus codteuxorsqu'ily aunelibre circulationinternationaledescapitaux.

Les colts économiques d'un droit de douane

Nous savonsmaintenantque le tarif douanierdégradele bien-étre collectif et que certaines
conditionséconomiquegeuventfavorisercettedégradationCependantdeux questiongestentencore
ensuspensLapremiereestl'estimationde la perteséchepar rapportau PIB. Si la protectionestun
« poisonx» est-ceune droguedouceou forte ?La secondeestl’adéquationde I'outil par rapportau
but. Mémes'il aun co(t, le tarif douaniem’est-il pasencorela « moinsmauvaiseméthode »pour
soutenidessecteurgndifficultés ?

2 JonesR. W., 1984 Protectionandthe harmfuleffectsof endogeneousapitalflows, Economicd_etters 15. Pour plus
de détails, cf. Messerlin P., 1998, Commerceinternational Paris, PUF, p. 318-320. Et Bouét A., 1998, Le
protectionnisme analyseéconomiqueParis,Vuibert, p. 34-36.
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Les estimations en termes de PIB et de croissance du PIB

On peutprésenteune estimationde I'impact d’une politique tarifaire sur le bien-étregracea une
analyseenéquilibrepartiel,identiquea la présentatiomraphiquegui vient d’étre donnée On raisonne
doncsurlabased’'une demandeal’importationsqui estunedroite.

La formulation

Sil'on notedW/Y lavariationdebien-étredu marché étudiéen% du PIB, on vérifie que :

~ 7 p. v M Idnl p.
dw, _ 1adp| Cp, .M, CHIM, p,EI
@y Y 200 Al %dpl MO
g— +%rI 0.g >0si _p<0 (baisse du tarif protecteu
g: _%_riz_oi g <O0si d_|q>0 (hausse du tarif protecte:

r. représentda proportion dans laquelle l'instaurationou la suppressionde la protection fait
hausselwou baissere prix domestiquepar rapportau prix de libre-échangeo, représentda fraction
initiale du PIB dépenséenimportationsparle marchéi ; € estla valeurabsoluede |'élasticité-prixde
lademandel'importationd. EvidlemmentdW estpositif ou négatifselonquer estpositif (abaissement
destarifs) ou négatif.

L’équation(4.1)illustre bienquele coltdela protectionestune fonction croissantale I'élasticité-
prix delademandel’importations De plus,on constateque ce coltestunefonctionconvexeenr, et
doncqueles pertesde bien-étreaugmentenplus que proportionnellemenpar rapportau tarif. Si la
protectionportesur n marchésuneapproximationde la perteglobale de bien-étreengendrégar la
protectionestdonnéeoar :

(4.2) Z——— r20g,

Lesvariationsdesprix sontunefonctionquadratiqueParconséquent,4.2 nousenseigneuele
coltdela protectionaugmentevecla variancedestarifs entreles secteursL'impact négatifglobalde
la protectiontarifaire dépendaussidela périodede tempsconsidéréecaron estimegénéralementjue
lademandeal'importationestplus élastiquesur le long termequesur le courtterme.

Un exemple numérique

Lesordresdegrandeuimpliquésparl’équation4.2 restentrelativementfaibles.Imaginons,a titre
d’exemple,qu’un paysimportel' equivalentde 20% de son PIB etinstauredes droits de douanede
33% sur tous les produits importés.Si I'élasticité-prix moyennedes demandesl'importationsest a
courttermede 2 eta long termede 6, alorsil subitunepertede -(0,5).(0,333.(0,2).(2)=-0,02178soit
2,17%du PIB surla courtepéribde et 6,53%sur la longuepériode Inversementune suppressiorde
cesdroitsdouanede 33% ferait gagnerau pays(0,5).(0,253.(0,2).(2)=0,0125soit 1,25%de PIB sur
la courtepériodeet3,75%sur la longuepériode La dispersiondestarifs joue égalemat un réle. Un
tarif moyenpeutcacherdesdisparitésietarifs parfoisfortesqui nuisentdavantageaubien-étre.

Lesétudesempiriquesconfirmentquela suppressiortompléetede tous les tarifs douanierssur les
biensmanufacturégait croitreacourttermele PIB dansdesproportionsvariantentre0,1 et 2% selon
lespays.Lesautresconséquencdsenéfiquesle I'abaissementle la protectiondouanierglcommeles

3 Cf. Mucchielli J.-L, 1997, EconomieinternationaleParis, Dalloz, p. 96-98.
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incitationsplusforte ainnoveretaaccroitrela productivité)sontplus difficile a cerner,dansla mesure
ou leurseffetssontplusdiffus ethe semanifestenju'auboutd'unlapsdetempsassezong.

Notonspourterminerquemémesi le montanten% du PI1B d’une libéralisationparaitasseZaible,
elle peutreprésentetout de mémeun supplémet de pointsde croissancenon négligeablepour une
économieParexempleunelibéralisationtarifaire qui s’étendsur 5 anset qui aEporteZ% degainde
PIB engendrein supplémenainnuelmoyende croissancale 0,39%(100.1,08"). Etaléesur 10 ans,
le supplémentecroissancestencorede0,16%.

La protection tarifaire : un moindre mal ?

Si en général la protectiontarifaire est néfasteau bien-étrecollectif, alors pourquoil'utiliser ?
L'argumentfondamentabtilisé pour justifier de dispositionsprotectionnisteestcelui des échecsou
défaillancesdes marchés.Le protectionismeseraitune politique bien adaptéepour résoudreles
dysfonctionnementéconomiquesjue I'on estime provoquéspar la concurrencanternationale Or,
cettecroyanceestinfondée enréalitéle tarif seréveleétremaladaptéa cetusage.

L'argument des défaillances des marchés

La concurrencdnternationalepousseles économiesa se spécialiserdansles productionspour
lesquellesllesdisposend'un avantagecomparatif. Mais I'existencede rigidités sur le marchedes
facteurgpeutentravercettemutationet engendrechémageet gaspillagedesressources.a protection
seraitalorsun moyencommodepour étalerl'adaptatiordansle tempsetlimiter lesdéséquilibres.

L'argumentdesdéfaillancesiesmarchégstun casparticulierde la théoriedesdistorsion$. Cette
dernierecherchea comparerles codts de difféerentesmesuresde politique économiquedestinées
réaliserle mémeobjectif ; par exemple,garantirun niveaude production minimale des industries
concurrentesdes importations pour éviter le chémage.ll s'agit donc de savoir quelles mesures
corrigentles distorsionsa moindrecodt. La principale lecon de la théorie des distorsionsest de
montrerquela meilleure politique esttoujourscelle capablede rectifier a la sourcela distorsionet
d'éviterainsileseffetsindirectsindésirables.

Politique industrielle vs politique commerciale

Prenonaun exemplesimple: pourdesraisonsdiverses risquesde chdmageyolonté de conserver
unecertaineéndépendanceationale- lespouvoirspublicsd'un petit paysveulentéviter unetrop forte
diminutionde la productiond'uneindustrieconcurrencé@ar lesimportations.Leur objectif estdonc
demaintenirla productionlocaleaun certainniveau,supérieua celuidu libre-échange.

Admettonsqu'ilsaientle choix entredeuxpolitiquesdifférentes: ou instaurerun droit de douane,
ou accorderl'industrieunesubventiorala productionLe droit de douanecommela subventionsont
calculésde fagon a permettrea l'industrie d'atteindrele niveau de productionsouhaité.Cependant,
mémesi lesdeuxinstrumentsatteignente mémebut, ils lle font de maniéredifférente,et avecun codt
différent,commelillustre lafigure4.

4 Des présentatiorde la libéralisation deséchangesen présencede distorsionssur les marchésont donnéespar
Krugmanet Obstfeld, 1995, p. 261-266 cf aussiP. Messerlin,1998, p. 201-229.
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Figure 4 : les colts comparés de la subvention et du tarif
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Le butestdefairepasseta productioriocaledeQ, aQ,. Avec le droit de douanees producteurs
locaux sontincités a produire davantagea causede la haussedu prix sur le marchélocal. Les
conséquencegour les consommateurgt le bien-étrecollectif, sont donc celles qui sont décrites
préecédemmentvec la subventiorala production Jes producteursontincités a produireplus du fait
del'abaissemerurtificiel de leurcoltmarginalde production Pourchaqueunitéproduite,ils recoivent
une subvention,soit un montanttotal de S=s.Q indiquépar le rectanglep phf. Mais le prix du
marchérestele prix mondialP,.

Lasubventiorrestecolteusearelle doit étrefinancéepar les consommateursCependantla perte
sechedemeureinférieure a celle engendrégoar le tarif douanier: une partie de la subventionest
récupéregarlesproducteurssousla forme de profits additionnels c’est la surfacep phg ; seulele
triangle ghf estperdupourlacollectivité.L'autreavantagalela subventiorestqu'elleatfaiblit moinsla
concurrenceque le tarif douanier, car la politique de subvention réduit moins la demande
d’'importationgD,-Q, >D,-Q,), puisqu’ellen’affectepasla demande.

La protection tarifaire est colteuse mais indolore

Lasubventiorestmoinscolteuse elle réaliseunecorrectiona la source sansles effetsindirects
indésirablegdu tarif douanierL'utilisation d’'une protectiontarifaire ne s'explige alors que par sa
facilité demiseenplaceetparson absencel'effet sur le budgetgouvernemental une subventiona la
production, ou tout autre politique de redistribution, nécessite des prélevements fiscaux
supplémentairegpujoursimpopulaires jes protectionstarifaires, non seulementne codtentrien au
budget,maisrapportentesrecettediscales,commetoutedesformesdetaxationindirecte.

Lasupérioritédela subventiona la productionsur le tarif douanierétait prévisible.En effet, il ed
facile devoir graphiquemengju’un droit de douaneau tauxt équivauta appliquersimultanémentine
subventiorala productioretunetaxeala consommatiorsurle mémebienetaumémetaux.
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4.2.2. Tarifs douaniers ou barrieres quantitatives ?

Au coursdesdernieresdécennies|es restrictionsquantitativesont été les protectionsles plus
utiliséesaprésles droits de douane,sous les formes du quota et de la restriction volontaire des
exportations (Cf. 8412). L'analyse du tarif douanierpermetde tirer des enseignementsur les
conséquenceatesautre§ormesde protection particulierementesbarriereguantitatives Elle montre
gue cesderniéresse révelentcertainemenplus nociveset pemnicieusesque le tarif en raison des
importantedistorsionsdeconcurrenceu’ellesprovoquent.

Les barrieres quantitatives dans une perpective statique

Une premierefacond’évaluerleseffetsdesbarrieregjuantitativesestde reprendrd’analyseco(t-
avantageprésentéalansla figure 1 du paragraphe421 pour étudierle tarif. Il s’agit donc, comme
précédemmentjecomparet’équilibre protectionnisteveccelui delibre-échangepour desconditions
inchangéeslel’offre, delademandetdu prix mondiad

L’équivalence tarifaire en statique

Imaginonsqu’au lieu de mettre en place un tarif douanier,les pouvoirspublics instaurentune
barrierequantitative.Cette barriereimposeaux producteursétrangersune limite maximalede leurs
exportationsde x unités versle marchédomestique Supposonsen outre que cette restriction soit
calculéede facon a réduirela demanded’'importationsdansles mémesproportionsqu’un droit de
douanealet%, qui ferait passete prix domestiquelep,, ap,. Elle vadoncexercersurlesprix etsur les
quantitésoffertesetdemandéesdeseffetséquivalentsa ceuxdu tarif.. On résumecettesimilitude en
disantqu'il y a équivalencetarifaire du quotaen statique.La figure 1 permet d’approfondir la
comparaisorentrele tarif etlarestrictionsur labasedel’équivalencetarifaire.

Lesexportateurgtrangersevoientimposerunelimite maximaledesquantitésvenduegun quota)
deD,-Q,, alorsqu'ils offraientD,-Q, enlibre-échange On observedoncla mémehausselu prix de
P, ap, etla mémehaussede la productionlocale au détrimentdes importations,puisqu’au prix p,
I'offre totale(l'offre localeplusle quota)couvrejustela demandeD,. L'équilibre du marchéprotégé
estdoncidentique,quelquesoitl'instrumentde protedtion utilisé.

La perte séche

L’équivalencetarifaire pourraitlaissercroire que I'impact d’'une restriction quantitative sur le
surpluscollectif estidentiquea celle du tarif. Mais enreglegénéralet)a perteséchede bien-étre est
plusimportante. Dans le casdu quotaaveclicencesd’importationsaccordéesux producteurgocaux,
la pertesecheestidentiquea celleengendrégar le tarif (triangle mol), maisla répartitiondesrevenus
estplus favorableaux entreprisepuisqu’ellescaptenta leur prdfit les recettesdouaniéresle I'Etat.
C’estlarentedu quota.

Dans le casdesrestrictionsvolontairessur les exportations la pertesecheest plus importante
puisqueni I'Etat, ni les entreprise$ocalesne touchentde revenus.Elle correspondmaintenat a la
surfacedu quadrilaterejnol. Ce sont les entreprisestrangerespénaliséespar la restriction qui
bénéficientdelarentedu quota,carmémesi ellesvendentdesquantitésmoindres ellesrécupérenta
différence de prix entre le marché local et le marché mondial. En quelque sorte, elles sont
subventionnéeparlesconsommateur®caux.

Notonspourterminerquelesrestrictionquantitativessontmoinsnocivespour le surpluscollectif
en présencele mouvementsnternationauxdescapitaux.Ce résutat esta I'opposé de celui obtenu
pourle tarif douanierSi I'on reprenda figure 3 du paragraphet21,on constate en effetquesi les
entreprisegtrangereséinvestisserteursbénéficesur place(triangle ghp),alorsla pertesécheduea
la restrition estplus faible qu’en I'absenced’investissementslirectsétrangersCe dernierrésultat
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expliqueenpartiepourquoidanslesannéed970-80cesontles paysdéveloppésles plus avancésen
matierede libéralisationdes mouvementsles capitaux,qui ont eu le plus recoursaux restrictions
quantitatives.

Figure 1 : L’équivalence tarifaire du quota
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Les barrieres quantitatives dans une perspective dynamique

Dansuneperspectivalynamique, c’est-a-direlorsqueles conditionsdu marchédomestiquest/ou
du marchémondial se modifient, les barrieresquantitatives peuventengendrerdes effets pervers
suceptiblesle dégradedavantagde bien-étresur la longuedurée.Ceseffetsperversproviennentde
'abandonde souverainetéet de I'opacité de la protection.lls se manifestentd’abord lorsqueles
marchéssont imparfaitementconcurrentiels.l n’y a donc pas équivalencetarifaire du quotaen
dynamique.

L’abandon de souveraineté

Larestrictionquantitativeestun abandorde souveranetépuisqueles pouvoirspublicscédentaux
entrepriseslocalesou étrangéreses bénéficesdesrecettegiréesdestarifs douaniersll y a cession
d'undroitrégaliendetaxationa desparticuliers.Le dangerd’une telle situationestquel’abandonde
souverainet@eutcréerdeseffetsdelobbiesetdecartellisationdu marché,

En effet, la plupart des accordsde restrictions quantitativesportent sur des industries en
concurrencamparfaite (oligopoles).lls s'assimilenta des accordsde collusion corclus gracea la
médiation des gouvernements.Ainsi, ils favorisent I'apparition sur le marché protégé de
comportementson-concurrencielglu type cartels de négociation, entre firmes nationales, pour
négocierl'arrangementget entrefirmes étrangeregpour se répartir les quotas.Ces comportements
affaiblissentencoréa concurrencefavorisentles prix élevéset réduisentdonc davantagde surplus
desconsommateurguenele fait larestrictioninitiale,

L’opacité de la protection
Un seconddangerdes protectionsquantitatives provient de leur opacité. C'est d’ailleurs le

principalargumentdel’OMC pourprohibereur utilisation. En effet, contrairementu tarif douanier,
ellesdéconnectente prix local des évolutionsdu prix mondial. Par conséquent)es producteurs
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locauxsont moins incités a faire les efforts nécessairesn matiére de co(lts, d’organisationet de
recherche-développemepbur restercompétitifs face a la concurrenceétrangere.Le dangerest
d’autantplusgrandquelesfirmesétrangéressenséegtrepénaliségsarlarestriction,peuvententirer
unavantage Les prix locauxélevésleur permettentde maintenir,voire d’accroitreleursmargespar
unitévendueetd’améliorereurpositionsur le hautde gamme au détrimentde la productionlocale.
A terme,iél peutdonc se produireun renforcementde la position internationaledes producteurs
étrangers.

La non-équivalence tarifaire du quota en dynamique

On résumeles effets perversdes restrictionstarifaires par le principe de la non-équivéence
tarifaire du quota en dynamique.Deux exemplesgraphiquespermettentd’illustrer cette non-
équivalencdarifaire.On compardeseffetsdu quotaet du tarif lorqu’il ya croissancele la demande
domestiquepuislorqu’il y abaissedu prix mondial.

Une hausse de la demande domestique

Imaginonsqu’a la suite d’'une modification des golts des consommateurda demandepour le
produitimportéaugmente.La courbededemandaylissealorssurla droite,commele montrela figure
2.0n passalel’anciennecoube,demandgalanouvelle,demandg

La protection tarifaire

Sile marchéestprotégéparun tarif, alorsle prix local nechangepasetrestea p,. Les producteurs
locauxne modifient pas leur production,Q,, mais les ménageslemandentaintenantune quantité
D,’supérieureaD,. L’ajustemenidu marchéopéredoncparune haussedesimportations,qui passent
deD,-Q, aD,-Q.,. L’équilibre estatteintau point c’pour lequelil y a égalisationde I'offre totale
(offre localeplusimportationgarifées)etdela nouvelledemande.

Lanouvellepertesechede surplusparrapportau libre-échangeestl’addition destrianglesghf et
e"c"d’. Onnotequepar rapporta la situationinitiale, avant croissancele la demandela perteséche
n'a pasevolué :du cotédes producteurseglle estrestéda méme,a savoirle triangle ghf ; du cotédes
consommateurspn estpassélu triangleecdautrianglee"c"d’de surfacedentiqué.

La protection par le quota

Sile marchéestprotégépar unerestrictionquantitative,alors la haussele la demandeentrainela
hausselu prix domestiqualep, ap,. Eneffet,au prix p, il y a un excésde demandejui ne peutétre
résorbéparlesimportationsgpuisquecesdernieresont soumisesau quota.Seulela productionlocale
peutcroitrg. Cependantgommele marchéestparnatureémportateur, I'offre nationaleestincapablede
résorbeseuleatotalité del’excédentLe prix local doit doncaugmentejusqu’a ce quel’offre totale
(offre locale plus importationscontingentéesggalisela demande L’'équilibre du marché est donc
atteintaupointc’ auprix p,.. A ceprix, lesproducteursocauxoffrent Q, etlesfirmesétrangered -
Q.. D,- Q,=D,-Q,, carenraisonde la restriction quantitative,la quantitéimportéeestla mémeque
précédemment.

La restrictionquantitative ajustele marchépar unehaussedu prix. On ne s’étonnedonc pas de
découvrirquela pertesécheaugmentelLa surfacea six c6téshh’c’d’dc dela figure 2 représentda
hausséa plusélevéedeperteséchesuitea la crassancede la demandeDansle casfavorableou les

! Larestrictionincite I'entrepriseétrangérea discriminerdavantagesa productionen fonction du pouvoir d’achatdes
ménagesSur les marchégichesprotégéspar un quota,elle substituea I'objectif decroissancalesventesen volume
celui decroissanceen valeur :vendreplus et cherles produits haut de gammeet délaisserles autres.Ceux-ci sont
réorientéversles marchésen libre-échangesur lesqueld’entrepriseméneune politique de croissanceen volume avec
desprix bas.Finalemat, le quotaaboutita rendreles firmesétrangéreplus agressivesur les marchégiers Cet aspect
paradoxaldela restriction(effet d’éviction sur les marchédiers desfirmes localesprotégésexpliquepourquoidansle
passédespayssoumisa cetteprocédurgarl'Europeou les Etats-Unis,commele Japonou la Corée,ne portaientpas
plainte auprésdesinstancesdu GATT ou de 'OMC. Finalement,la restriction apparaissaiplutét comme une géne
temporairemaisnon dénuéal'avantagesurle long terme

2 Cerésultain’estpasgénératarla pertedesurplusdu cotédesconsommateurnseutne pasétrela méme.Cestle cas
lorsquéda croissancalela demandear’engendrepasun déplacemenparalléledela courbe.Cependantpn observequela
perteséchealucétédesproducteursestetoujoursla méme.L’'évolution dela pertesecheaestedonclimitée.
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producteursocauxrécupérenta rentede quota(rectanglehachuré)Ja pertesechen’augmenteque de
la surfacegriséeS’ils nela récupérenpas(casdesrestrictionsvolontairessur les exportations), la
hausseale pertesecheestmaximale.

La comparaison tarif-quota

Encasd’évolutiondelademande leseffetssurle bien-étredu tarif douanieret du quotasonttres
différents.Le tarif affecte peu (ou pas du tout) la perte seche,c’est-a-direle colt absolude la
protectionpar rapportau libre-échangecaril autoriseun ajustementiu marchépar les quantités Au
contraire Je quotal’affecte dansdesproportionsimportantegparcequ’il obligele marchéa s’ajuster
parlesprix.

Figure 2 : La non-équivalence tarifaire du quota : le cas d’une hausse de la demande
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Une baisse du prix mondial

Imaginonsmaintenantque les producteursétrangerssoient devenusplus compétitifs. Le prix
mondialbaissedep,, ap,,commele montrelafigure3.

La protection tarifaire

Si le marchéestprotégépar un tarif, alors le ratio prix local/prix mondial ne changepas (il est
toujoursde 1+t). Parconséquentla baissedu prix mondial entraTnemécaniquemenUne baissedu
prix localdep, ap,’. Lesproducteurﬂ;ocauxredwsenleur productionde Q, aQ,’ maisles ménages
demandenmaintenanunequantitéD,'supérieurea D,. L’ ajustementdu marcheoperela encorepar
unehaussmlesmportatlonsqU|passendeD -Q, aD

Il estfacile devérifier quele coutabsoludela protectlonbalsseLa pertesechede surplusmesurée
par rapporta I'ancien prix mondial est'addition destriangles cil et kjd. La pertepar rapportau
nouveayprix mondialestl’addition destrianglesachetgef, desurfacepluspetites.Le coltabsolude
la protectionadoncdiminué.
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La protection par le quota

Sile marchéestprotégéar unerestrictionquantitative,alorsla baissedu prix mondialn’entraine
aucunebaissedu prix domestique,qui se maintienta p. En effet, comme les importations sont
contingentéesioutebaissede prix en dessousde p, provoqueraitun excesde demandepuisquela
demandelocale augmenteraitalors que I'offre diminuerait. Le prix p, est donc toujours le prix
d’équilibredu marché.

La fixité du prix intérieur s’averetres préjudiciableau bien-étrecollectif puisquela perteseche
augmentele quadrilatereacdfde la figure 3 représentda plus forte haussede pertesechesuitea la
baissedu prix mondial. Dansle casfavorableou les producteurdocauxrécuperenta rentede quota
(rectanglehachuré),la perteséchen’augmenteque de la surfacegriséeS’ils ne la récupérentpas
'augmentatiorde pertesécheestmaximale.

La comparaison tarif-quota

Letarif protéggiusqu’a un certainpoint les producteurdocauxmaisn‘élimine pasl’information
véhiculé par les prix sur le degréde compétitivité des concurrentstrangersLe quota garantit un
niveauconstantie protectionquellequesoitla baissedu prix mondial, maisau détrimentdu bien-étre
collectif. De plus,il n’incite pasles producteurdocaux aux efforts de compétitivité nécessairegour
fairefacealaconcurrencenondiale.

Figure 3: La non-équivalencetarifaire du quota : le casd’'une baissedu prix mondial
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